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RESOLUCION preiminar por la que se concluye la investigacion antidumping sobre las importaciones de
piernas de cerdo, mer cancia clasificada en las fracciones arancelarias 0203.12.01 y 0203.22.01 de la Tarifa de la
L ey delos Impuestos Generales de | mportacion y de Exportacion, originarias de los Estados Unidos de América,
independientemente del pais de procedencia.

Al margen un sello con el Escudo Nacional, que dice: Estados Unidos Mexicanos.- Secretaria de Economia.

RESOLUCION PRELIMINAR POR LA QUE SE CONCLUYE LA INVESTIGACION ANTIDUMPING
SOBRE LAS IMPORTACIONES DE PIERNAS DE CERDO, MERCANCIA CLASIFICADA EN LAS
FRACCIONES ARANCELARIAS 0203.12.01 Y 0203.22.01 DE LA TARIFA DE LA LEY DE LOS
IMPUESTOS GENERALES DE IMPORTACION Y DE EXPORTACION, ORIGINARIAS DE LOS ESTADOS
UNIDOS DE AMERICA, INDEPENDIENTEMENTE DEL PAIS DE PROCEDENCIA.

Visto para resolver el expediente administrativo 08/04 radicado en la Unidad de Practicas Comerciales
Internacionales de la Secretaria de Economia, se emite la presente resolucion de conformidad con los
siguientes

RESULTANDOS
Inicio de investigacion

1. La Secretaria de Economia, en adelante la Secretaria, se allegdé de diversa informacion referente a
las importaciones de piernas de cerdo, originarias de los Estados Unidos de América, entre otros y como se
especificd en la resolucién de inicio del presente procedimiento, publicada en el Diario Oficial de la
Federacioén, en lo sucesivo DOF, volumenes y precios en que los productos referidos han ingresado a
territorio nacional, asi como los efectos que dichas importaciones han causado a la produccion nacional de
mercancias idénticas o similares.

2. Igualmente, de conformidad con el articulo 55 de la Ley de Comercio Exterior, en lo sucesivo LCE,
esta autoridad solicitd a la Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacion, en
adelante SAGARPA, diversa informacion sobre la produccion nacional de pierna de puerco, carne en canal
y cerdo en pie, asi como de indicadores econémicos relacionados, tales como empleo, salarios, inventarios,
capacidad instalada, ventas al mercado interno, entre otros.

Investigaciones relacionadas

3. El 31 de mayo de 2004, se publicé en el DOF la resolucion por la que se concluyé la investigacion
antidumping sobre las importaciones de diversos productos porcicolas, mercancia actualmente clasificada
en las fracciones arancelarias 0203.11.01, 0203.12.01, 0203.19.99, 0203.21.01, 0203.22.01 y 0203.29.99
de la Tarifa de la Ley de los Impuestos Generales de Importacion y de Exportacion, en lo sucesivo TIGIE,
originaria de los Estados Unidos de América, independientemente del pais de procedencia.

Informacion sobre el producto

4. Esta investigacion se realiza con respecto a las importaciones de piernas de cerdo, las cuales
incluyen a las piernas traseras y delanteras (paletas de puerco) y trozos de ambos tipos, sin deshuesar,
frescos, refrigerados o congelados; la descripcidn arancelaria de estas mercancias, asi como los impuestos
de importacion pagados por su importacion se presentan en la siguiente Tabla:

Tabla 1. Descripcidn arancelaria de las piernas de puerco

onidad de| Arancel General| arancel TLCAN

02 Carne y despojos comestibles

Carne de animales de la especie
02.03 porcina, fresca, refrigerada o]

congelada.

- Fresca o refrigerada:

-- Piernas, paletas sus trozos, sin
0203.12 deshuesar. i Y

Libre a partir

0203.12.0 | Piernas, paletas y sus trozos, sin Kg. 20 por ciento del 1o. e

1 deshuesar. enero de 2003
- Congelada:
-- Piernas, paletas y sus trozos, sin

0203.22 deshuesar.

Libre a partir
Kg. 20 por ciento del lo. de
enero de 2003

0203.22.0 | Piernas, paletas y sus trozos, sin
1 deshuesar.

Fuente: Tarifa de la Ley de los Impuestos Generales de Importacién y Exportacion
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Descripcion general del producto

5. A solicitud de esta autoridad, SAGARPA sefialé que en el @mbito mundial los procesos de produccion
porcicola muestran una gran similitud, lo que da como resultado que las canales se cortan de la misma
forma, obteniéndose las piernas o jamones y paletas o espaldillas, de ahi que las definiciones que se
presentan en el “Pliego de Condiciones para el uso de la Marca Oficial ‘México Calidad Suprema’ en carne
de porcino”, en adelante “Pliego de Condiciones”, sean totalmente aplicables tanto para el producto
nacional como para el producto de importacién. Dichas definiciones son las siguientes:

Carne de Cerdo: Es la estructura compuesta en su mayor parte por fibora muscular estriada,
acompafiada o no de tejido conectivo como grasa, hueso, fibras nerviosas, vasos
linfaticos y sanguineos de las especies suis, considerada apta para el consumo
humano.

Carne fresca: Es la carne a la que no se ha dado todavia ningin tratamiento distinto al de
refrigeracion para evitar el rigor mortis durante un periodo entre 12 y 24 horas, y
a una temperatura no inferior a -2° Centigrados (C); la carne se considerara
fresca sélo durante las 72 horas siguientes al sacrificio del animal del que

procede.

Carne refrigerada: Es aquella que ha sido sometida a temperaturas entre -2°C y -4°C por méas de 72
horas y se conserva en ese rango de temperatura.

Carne congelada: Es aquella que en su proceso inicial es sometida a una temperatura de -18° C o

inferior, durante el proceso necesario para que el centro térmico baje y se
mantenga a —18° C o0 menos.

Jamon o pierna: Region de las extremidades posteriores (piernas) y estd conformada Unicamente
por las masas musculares cuya base dsea son el extremo anterior del pubis y la
totalidad de los huesos denominados fémur, tibia y peroné. La parte superior de
esta region limita con las vértebras caudales, la anterior con los masculos rectos
del abdomen y en la parte inferior con la articulacion tibiotarsiana.

Espaldilla o paleta: Region de las extremidades anteriores y estd conformada por las masas
musculares que rodean la escapula (paleta, el humero, cubito, radio hasta la
altura de la articulacion del menudillo -carpiana-). Su limite superior lo constituye
la cabeza del lomo.

6. Los productos descritos en el punto anterior se sefialan graficamente en la siguiente llustracion 1:

llustracion 1. Cortes de la canal de puerco
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7. Asimismo, SAGARPA sefialé que la pierna y la espaldilla son similares y que existen ejemplos de que
esa es la opinién general en la industria, tal como el analisis interno elaborado por la empresa Kir Alimentos
(sic), sobre la carne de la pierna y de la espaldilla en el que se observa que los contenidos de humedad,
grasa y proteina son muy parecidos. Cabe sefialar que ninguna de las partes interesadas presentd
elementos objetivos que pusieran en tela de juicio la similitud entre la pierna y la espaldilla de cerdo.

8. Tal como se sefialé en el punto 4 de la resolucion de inicio, la Secretaria determind que los productos
importados objeto de la presente investigacion son las piernas de puerco, las paletas de puerco y los trozos
sin deshuesar obtenidos de estas mercancias; como ya se sefial6, se utiliza el término pierna para referir a
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estos productos, independientemente de que se trate de extremidades delanteras o traseras, frescos,
refrigerados o congelados, originarios de los Estados Unidos de América.

Funciones

9. SAGARPA sefialé que la funcién de la pierna es la de servir como un bien o mercancia intermedia
que se utiliza como materia prima para la elaboracion de carnes frias y embutidos, de alimentos preparados
(ready to eat) o para la obtencion de cortes de carne en fresco destinados al consumo humano mediante su
expendio en carnicerias, tablajerias, tiendas de autoservicio y restaurantes. SAGARPA sefialé que un punto
especifico de concordancia de uso entre las espaldillas o paletas, y jamones o perniles es su uso como
materia prima en la elaboracién de carnes frias; al respecto sefialé que en el proceso de discusién para la
creacion de una norma de jamon la postura de la industria (empacadores y otros procesadores) de los
obradores de tocineria, e inclusive de la Embajada de los Estados Unidos de América en los Estados
Unidos Mexicanos, fue que el jamon podria elaborarse también con la paleta o espaldilla.

10. Asimismo, en el documento denominado “Andlisis de Margenes de Utilidad en Segmento
Granja-Obrador y Costo de Produccion de Jamén”, elaborado por el Servicio Nacional de Informacion e
Integracion de Mercados, en adelante SNIIM, que fue proporcionado por SAGARPA, se sefiala que el
jamon preferente se elabora con una porcidn carnica compuesta 50 por ciento de pierna y 50 por ciento de
espaldilla de cerdo.

11. Por otra parte, la Confederacion de Porcicultores Mexicanos, A.C., en adelante Porcicultores
Mexicanos, sefialé que algunas empresas dedicadas a la comercializaciéon de productos porcicolas sefialan
que tradicionalmente el nombre de jamén se aplica al producto que esté elaborado con la pierna de cerdo,
aunque también se le llama asi a productos hechos con la espaldilla del cerdo, por lo que la autoridad
investigadora los consideré similares.

12. Debido a la naturaleza del producto en cuestién queda claro que la carne de piernas de puerco,
sean extremidades delanteras o traseras, tanto importadas como de produccion nacional, cumplen con la
funcion de servir como materias primas para la elaboracion industrial o doméstica de alimentos carnicos de
origen porcino para consumo humano.

Proceso de produccién

13. En general, de acuerdo con el “Analisis de la Productividad en México: Nota Informativa sobre la
Cadena Productiva Porcicola”, elaborado por la Comisién de Seguimiento y Evaluacion del Pacto para la
Estabilidad, la Competitividad y el Empleo, documento que se allego la Secretaria, la produccion de cerdos
y sus subproductos, carne, visceras, mantecas, pieles, embutidos y carnes frias, se realiza en las
siguientes etapas:

A. Produccion primaria de cerdo para abasto y pie de cria.

B. Sacrificio o transformacion inicial.

C. Despiezado.

D. Industrializacion.

Ademas, intervienen los productores de granos y pastas oleaginosas y de alimentos balanceados como
abastecedores de insumos del sector. Estas actividades y sus vinculos se muestran en la siguiente llustracion
2:
llustracion 2. Actividades vinculadas a la cadena del sector porcino
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14. En relacidon especifica con el proceso de obtencion de las piernas de porcino, SAGARPA sefial6é que
la Unica materia prima utilizada es la canal de porcino y que no se incorpora alguna otra sustancia en el
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proceso de corte de la canal para la obtencion de los cortes primarios. Este proceso puede iniciar de dos
formas:

A. En rastros con salas de corte o en un obrador integrado, en donde la carne en canal pasa
directamente del area de refrigeracion a la sala de corte, o
B. Cuando el obrador o la sala de corte se encuentran ubicados en instalaciones independientes al

rastro, en donde el proceso inicia con la recepcion de las canales, las que deben ser transportadas en
vehiculos refrigerados, para conservar la cadena de frio.

15. Una vez que se obtienen las canales, se retira la cabeza, la cual se encuentra parcialmente
separada de la canal y se procede a realizar el corte de la canal en forma longitudinal, siguiendo la linea
media que se establece por la columna vertebral, utilizando para ello una sierra eléctrica o neumatica.

16. Posteriormente, sobre mesas de trabajo se inicia la realizacién del corte en forma manual. Los
productos obtenidos de este proceso se denominan “cortes primarios”: cabeza de lomo, entrecote, costillar,
espaldilla o pierna, que estan sefalados en la llustracién 1 de esta resolucion.

17. Dependiendo del mercado que abasteceran y las especificaciones de los clientes, cada uno de
estos cortes puede sufrir procesos ulteriores. En el caso de las piernas de cerdo delanteras o traseras, se
puede retirar la piel y el hueso, procesos que normalmente se realizan en forma manual; asimismo, pueden
obtenerse cortes especificos.

18. Es importante sefialar que de acuerdo con SAGARPA, en el dmbito mundial los procesos de
produccién porcicola muestran una gran similitud dando como resultado que las canales nacionales e
importadas se cortan de la misma forma, por lo que se consideré que tanto el producto importado como el
de produccién nacional se obtienen a través de los mismos procesos de produccion.

Canales de distribucion y clientes

19. En términos generales, de acuerdo con el documento denominado “Analisis de la Productividad en
México: Nota Informativa sobre la Cadena Productiva Porcicola”, una de las caracteristicas de la cadena
porcicola es la complejidad en la comercializacion y un alto grado de intermediacién entre el producto y el
consumidor, como se puede observar en la siguiente llustracién 3, la que fue elaborada con base en el
documento ya mencionado y en el documento “Perspectivas de la Red Carne de Cerdo en México en
2003, preparado por la Direccion de Andlisis de Cadenas Productivas y Servicios Técnicos Especializados
de los Fideicomisos Instituidos en Relacion con la Agricultura, en lo sucesivo FIRA:

llustracion 3. Proceso de Comercializacién de la Carne de Porcino
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20. SAGARPA sefial6 que el término “porcicultor”, tal como se define en el Sistema de Clasificacion
Industrial de América del Norte, en adelante SCIAM, del Instituto Nacional de Estadistica Geografia e
Informética, en adelante INEGI, es lo mismo que “duefio de una explotacion de porcinos”. Asimismo, este
sistema de clasificacion establece que quien obtiene la carne en canal es “la persona fisica o moral que
introduce al ganado en un rastro para su transformacion,” pueden ser rastros municipales, particulares, TIF,
entre otros.

21. De acuerdo con SAGARPA, en este nivel de transformacion de ganado a carne en canal, los
agentes econdémicos pueden ser:

A. Los propios porcicultores socios de compafiias integradas verticalmente, por ejemplo empresas
gue cuentan con instalaciones de engorda y de sacrificio.

B. Porcicultores que concurren a los rastros maquilando el servicio de faenamiento y expenden
directamente la carne en canal que se obtiene de sus animales, realizando la funcion de los introductores.
C. Los introductores propiamente dichos, esto es, que no disponen de infraestructura de sacrificio de
ganado, y

D. Los duefios de rastros que adoptan la funcién de un introductor.

En los dos ultimos casos, en ocasiones conformara el siguiente eslabén de la cadena porcicola, que es
denominado “obrador”.
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22. En el caso de la porcicultura el despiece es una préactica obligada practicamente en el 100 por ciento
de las canales producidas, ya que en términos generales cada corte o pieza tiene un fin especifico, parte de
ellos para el mercado de la carne fresca, otros para la industria de carnes frias o embutidos, otros para la
industria mantequera, e inclusive pueden tener ambos fines.

23. En el SCIAM se sefiala que productores de cortes de carne son aquellas unidades econémicas
dedicadas principalmente a la seleccion, corte, deshuesado, empacado y congelacion de carne de ganado
y aves de corral. Bajo esta Optica, se obtiene “carne de porcino en cortes” en las salas de corte ubicadas en
los rastros, en los obradores propiamente dichos y en los expendios al menudeo o carnicerias de pequefias
localidades, en donde no se dispone de salas de corte.

24. Por otra parte, es importante destacar que el Diccionario Agropecuario de México del Instituto
Nacional para el Desarrollo de Capacidades del Sector Rural (INCA-Rural) sefiala que “obrador” es aquel
lugar en donde se hacen los cortes de las canales y se preparan para industrializar sus productos en forma
inmediata. Abastece a alguna industria o vende al publico al menudeo.

25. Al igual que en el proceso de faenamiento del ganado, el porcicultor o productor de ganado porcino
en pie puede desarrollar, dentro de esquemas de integracion vertical, el despiece de las canales,
encargandose de la venta o remision de cada tipo de corte al mercado de frescos o industrial e, inclusive,
puede establecer procesos de industrializacion dentro de la misma cadena integrada.

26. Por otra parte, no existen agentes econdémicos cuya Unica funcion sea la de realizar el corte de
piernas, pues son los propios obradores o las salas de corte los que se encargan del despiezado de las
canales para obtener, entre otros productos, piernas delanteras o traseras de puerco.

27. Como se observa en la llustracion 4 de esta resolucion, existen complejos y diferentes niveles de
participacion de los agentes de la cadena porcicola. De acuerdo con SAGARPA, pueden encontrarse
porcicultores que parten de la produccién primaria y llegan hasta la elaboracion de carnes elaboradas como
embutidos, carnes frias, etcétera; en este nivel se ubican empresas integradas como Alimentos Kowi, S.A.
de C.V., y NORSON en el estado de Sonora y Avicar Occidente, S.A. de C.V., en Jalisco.

28. En otros casos, el porcicultor puede llegar al punto de obtener carne en canal e incluso cortes
primarios, ya sea aprovechando infraestructura de sacrificio propia o maquilando el servicio,
desempefidndose por tanto como productor de carne en canal; en esta situacion se ubican empresas como
Granjas Carroll de México, S. de R.L. de C.V., en adelante GCM, Grupo Porcicola Mexicano, S.A. de C.V.,
en lo sucesivo Grupo Porcicola, y Grupo Romero en Puebla, entre otros.

llustracion 4. Participacion de agentes en las actividades de la produccion porcicola

| PORCICULTOR |

Produccion de ganado porcino
en pie

| RASTRO |

Produccion de carne en canal

\ | OBRADOR |

Produccién de carne en cortes {}

(lomos, jamones, etc.)
|

Produccion de carnes frias, v v V {}
embutidos, sancocho, etc.

Fuente: Coordinacién General de Ganaderia, SAGARPA.
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29. Una vez obtenidos los cortes primarios, éstos pueden tener diferentes destinos. EI documento
“Perspectivas de la Red Carne de Cerdo en México en 2003", sefiala que el mercado mexicano esta
compuesto por el consumo de la industria de embutidos (20 por ciento), el consumo realizado fuera de casa
(20 por ciento) y el mercado detallista para consumo en casa (60 por ciento); este Ultimo esta compuesto en
su mayor parte por ventas en carnicerias, mercados y tianguis (55 por ciento) y solo el restante 5 por ciento
se vende a través de supermercados.

30. SAGARPA indicé que en el caso de las piernas de porcino destinadas a la industria se puede
observar que practicamente la totalidad de las empresas procesadoras de carnes frias y embutidos, asi
como de alimentos preparados (ready to eat), se abastecen indistintamente de producto nacional o
importado. De hecho, no se puede observar en el mercado final de productos elaborados una distincién
entre consumidores de producto importado y nacional, ya que en las etiquetas no se establece el origen
nacional o importado, de la carne empleada en su elaboracion e, inclusive, a la fecha ni siquiera se
identifica el corte primario de porcino empleado como materia prima.

31. Igualmente, en el sector de consumo las carnicerias o tablajerias y las cadenas de autoservicio
compran piernas de cerdo indistintamente de su origen, nacional o importado, orientdndose principalmente
por el factor precio.

32. En cuanto al consumidor final de la carne fresca de porcino obtenida de cortes primarios importados,
es el mismo que adquiere los cortes obtenidos de producto nacional, ya que no se dispone de etiquetas que
identifiquen su origen.

33. Por otra parte, de la informacion proporcionada por los diversos exportadores en sus respuestas a
los formularios de investigacién que participaron en esta etapa de la investigacion, se observé que sus
productos tuvieron como destinos en los Estados Unidos Mexicanos, los mercados de mayoristas, industria
y servicio de comida, entre otros.

34. Por su parte, Promotora Porcicola, S.A. de C.V., en adelante Promotora Porcicola, sefialé que se
dedica a importar piernas de puerco para deshuesarlas y asi darles mayor valor agregado, y que después
este producto es vendido a empacadoras, tablajeros, mayoristas, autoservicios y restaurantes.

35. Promotora Porcicola presentd informacién relacionada con los consumos de carne de cerdo que
realiz6 la industria empacadora para el periodo de enero a junio de 2001 en los que se observaron, entre
otros, los siguientes datos que permiten apreciar que tanto el producto nacional como el importado fueron
utilizados por la industria empacadora nacional:

Producto U Consumo . de | Consumo de
Producto Nacional | Producto Importado

Pierna trasera con hueso | TM | 325.52 60.19

Pierna trasera sin hueso | TM | 4,474.78 170.14

Espaldilla sin hueso TM | 463.98 558.07

Espaldilla con hueso ™ 333.91

Totales T™M | 5,264.28 1,122.31

TM: Toneladas métricas

36. Asi pues, se puede concluir que los consumidores intermedios o finales de la carne o alimentos
obtenidos de la carne de porcino importada son los mismos que los que consumen los obtenidos de
producto nacional, ya que en los Estados Unidos Mexicanos no existe una segmentacion para uno u otro
producto.
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Resolucién de inicio

37. El 31 de mayo de 2004, la Secretaria publicé en el DOF la resolucion por la que se declaré de oficio
el inicio de la investigacion antidumping sobre las importaciones de piernas de cerdo, mercancias
clasificadas en las fracciones arancelarias 0203.12.01 y 0203.22.01 de la TIGIE, originarias de los Estados
Unidos de Ameérica, independientemente del pais de procedencia, para lo cual se fij6 como periodo de
investigacion el comprendido de 1 de enero al 31 diciembre de 2003 y como periodo analizado el
comprendido del 1 de enero de 2001 al 31 de diciembre de 2003.

Convocatoria y notificaciones

38. Mediante la publicacion a que se refiere el punto anterior, la Secretaria convoc6 a los productores
nacionales, importadores, exportadores y a cualquier persona que considerara tener interés juridico en el
resultado de la investigacion, para que comparecieran a manifestar lo que a su derecho conviniese.

39. Con fundamento en los articulos 53 de la LCE y 142 del Reglamento de la Ley de Comercio
Exterior, en adelante RLCE, la autoridad investigadora procedié a notificar el inicio de la investigacion
antidumping a los productores nacionales, al Gobierno de los Estados Unidos de América, y a las empresas
importadoras y exportadoras de que tuvo conocimiento, corriéndoles traslado de los documentos que
sirvieron de base para emitir la resolucion de inicio.

Comparecientes

40. Derivado de la convocatoria y notificaciones descritas en los puntos 38 y 39 de esta resolucion,
comparecieron las empresas productoras, importadoras, exportadoras y otras, cuyas razones sociales y
domicilios se mencionan a continuacion:

Productores Nacionales

Grupo Porcicola, con domicilio en Bosque de Alisos 29, Colonia Bosques de las Lomas, cédigo postal
05120, Delegacion Cuajimalpa, México, Distrito Federal.

Asociacion de productores

Porcicultores Mexicanos, con domicilio en Avenida Rio Churubusco 594, despacho 203, Colonia del
Carmen, codigo postal 04100, Coyoacan, México, Distrito Federal.

Importadores

Alimentos San Mateo, S.A. de C.V., en adelante San Mateo, y Central de Carnes de Nuevo Ledn, S.A.
de C.V., en lo sucesivo Central de Carnes, ambos con domicilio en Ledn de los Aldamas 57, Colonia Roma
Sur, cédigo postal 06760, Delegacion Cuauhtémoc, México, Distrito Federal.

Frigorificos del Bajio, S.A. de C.V., en adelante Fribasa, y Sigma Alimentos Importaciones, S.A. de C.V.,
en lo sucesivo Sigma Importaciones, ambas con domicilio en Avenida Insurgentes Sur 619, Piso 7, Colonia
Napoles, codigo postal 03810, México, Distrito Federal.

Intercarnes, S.A. de C.V., en lo sucesivo Intercarnes, Ryc Alimentos, S.A. de C.V., en adelante Ryc, con
domicilio en Homero 538, despacho 202, Colonia Polanco, cédigo postal 11550, México, Distrito Federal.

Proveedora de Carne Roca, S.A. de C.V., en adelante Carnes Roca, con domicilio en calle Poniente 1,
Manzana 52, Lote 11, Colonia Cuchilla del Tesoro, cédigo postal 07900, México, Distrito Federal.

Promotora Porcicola, con domicilio en Adolfo Prieto 1649, despacho 402, Colonia del Valle, Delegacion
Benito Juarez, cédigo postal 03100, México, Distrito Federal.

Sonora Agropecuaria, S.A. de C.V. en adelante Sonora Agropecuaria, con domicilio en calle Puebla
260, Piso 5, Colonia Roma, México, Distrito Federal.

Union Sanitaria de Productos Alimenticios, S.A. de C.V., en adelante USPASA, con domicilio en Vicente
Suérez 42 A, despacho 2, Colonia Condesa, cddigo postal 06140, México, Distrito Federal.

Exportadores

Excel Corporation, la cual en el transcurso del procedimiento acreditdé su cambio de nombre por el de
Cargill Meat Solutions Corporation, en adelante Cargill Meat, con domicilio en Ledn de los Aldamas 57,
Colonia Roma Sur, cadigo postal 06760, Delegacion Cuauhtémoc, México, Distrito Federal.
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Farmland Foods, Inc., en lo sucesivo Farmland, Gwaltney of Smithfield, Ltd., en adelante Gwaltney,
John Morrell & Co., en lo sucesivo John Morrell, The Smithfield Packing Company Incorporated, en adelante
Smithfield, todas éstas con domicilio en Prolongacion Martin Mendalde 1755, Planta Baja, Colonia Acacias
del Valle, Delegacién Benito Juarez, codigo postal 03100, México, Distrito Federal.

Sigma Alimentos International, Inc., en adelante Sigma International, con domicilio en Avenida
Insurgentes Sur 619, Piso 7, Colonia Napoles, codigo postal 03810, México, Distrito Federal.

Sioux Preme Packing Company, en adelante Sioux, Premium Standard Farms Inc., en lo sucesivo
Premium Farms, y Northern Beef Industries, Inc., en adelante Northern Beef, las tres con domicilio en
Avenida Insurgentes Sur 1883-102, Colonia Guadalupe Inn, cédigo postal 01020, México, Distrito Federal.

Seaboard Farms, Inc., en lo sucesivo Seaboard, Tyson Fresh Meats, Inc., en adelante Tyson, Yarto
International Group, L.P., en adelante Yarto, todas con domicilio en Boulevard Manuel Avila Camacho 1,
Piso 12, Edificio Scotiabank Inverlat, Colonia Lomas de Chapultepec, c6digo postal 11000, México, Distrito
Federal.

Swift Pork Company, en adelante Swift, con domicilio en Montes Urales ndmero 470, Primer Piso,
Colonia Lomas de Chapultepec, codigo postal 11000, México, Distrito Federal.

Asociaciones de exportadores

American Meat Institute, en adelante AMI, American Pork Export Trading Company, en lo sucesivo
American Pork, National Pork Producers Council, en lo sucesivo NPPC, U.S. Meat Export Federation, en
adelante U.S. Meat, todas con domicilio en Avenida Insurgentes Sur 1883-102, Colonia Guadalupe Inn,
codigo postal 01020, México, Distrito Federal.

Otros

Consejo Mexicano de la Carne, A.C., en lo sucesivo Comecarne, con domicilio en Avenida Insurgentes
Sur 1722, despacho 602, Colonia Florida, codigo postal 01030, México, Distrito Federal.

Rastro y Frigorifico de Tehuacan, S.A. de C.V., en adelante Frigorifico de Tehuacan, con domicilio en
Km. 105 Carretera Federal Puebla-Tehuacan, cddigo postal 75800, Tepanco de Lépez, Puebla.

Sigma Alimentos Noreste, S.A. de C.V., en lo sucesivo Sigma Noreste, con domicilio en Avenida
Insurgentes Sur 619, Piso 7, Colonia Napoles, codigo postal 03810, México, Distrito Federal.

Prérrogas

41. En virtud de diversos cambios realizados al formulario oficial de investigacion para empresas
exportadoras, y por equidad procesal, la Secretaria otorgd una prérroga a todas las empresas de las que
tuvo conocimiento, para responder el formulario oficial de investigacion hasta el 12 de agosto de 2004.

Argumentos y medios de prueba de las comparecientes
Productores nacionales
Grupo Porcicola

42. Mediante escritos del 7 de julio y 10 de agosto de 2004, esta empresa present6 su respuesta al
formulario oficial de investigacion, manifestando que se adhiere a toda la informaciéon presentada por
SAGARPA.

Asociacion de productores
Porcicultores Mexicanos

43. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta persona moral presentd su respuesta al formulario
oficial para solicitante de inicio de investigacion por discriminacion de precios, manifestando lo siguiente:

A. Para que exista una produccion de piernas y espaldillas, se requiere que exista produccion de
cerdo.
B. La recuperacion de los costos de produccion del ganado porcino se hace mediante las ventas de

cerdo en pie y su precio se determina a su vez por los precios a que se pueden vender las canales y
posteriormente sus cortes y subproductos.

C. Los rastros y los obradores Unicamente proporcionan un servicio, dandole valor agregado de
presentacion al bien original, que es el cerdo en pie.

D. El dnico insumo utilizado para la produccién de piernas y de paletas o espaldillas es el cerdo.
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E. En el caso que nos ocupa se inici6 una investigacion porque las importaciones a precios
discriminados han dafiado seriamente y amenazan con seguir haciéndolo a los productores de ganado
porcino, ya que al bajar la demanda y precio de las piernas y espaldillas de produccion nacional, se afecta
la recuperacion de los costos de los productores de cerdo.

F. La disminucion de las ventas de piernas y espaldillas disminuyeron considerablemente en el
periodo analizado, mientras que las importaciones procedentes de los Estados Unidos de América
incrementaron su participacion en el Consumo Nacional Aparente, en adelante CNA, y debido a la
presencia de importaciones a partir de 2002, se dio una contencion de precios.

G. De no establecerse cuotas compensatorias a las importaciones de piernas y espaldillas, el
potencial de ventas de la produccién nacional seguird reduciendo su participacion en el CNA, sus precios
continuaran contenidos y se daria una mayor reduccion del nimero de productores.

H. Al disminuir los ingresos por la baja en las ventas, aumentar los costos y tener precios bajos, se
reducen los ingresos y por tanto el flujo de caja de las empresas porcicolas.

. El monto de los salarios pagados no esta disponible en ninguna fuente publica y es dificil de
recaudar dicha informacion en los 1.9 millones de productores agricolas.

J. Los Estados Unidos de América recuperan el 65 por ciento de su costo con los cortes de lomo,
costillas y tocino, en tanto que en los Estados Unidos Mexicanos con la venta de esos cortes sélo se
recupera el 39 por ciento; la situacién anterior permite a los productores de dicho pais ofertar el resto de los
cortes a precio bajo, pues de no venderlo a su industria de carnes frias, tiene que congelarlo, pagando altos
costos, por lo que lo colocan en el mercado internacional a precios depredatorios.

K. Del andlisis de los pedimentos de importacion se encontré6 que en algunos casos procede un
ajuste por financiamiento, ya que se conceden plazos para el pago que van de 7 a 30 dias.

44. Asimismo, los Porcicultores Mexicanos presentaron lo siguiente:

A. Recetas de cocina de carne magra, obtenidas de la publicacion “El libro de la cocina mexicana” de
editorial Patria.

B. Recetas de cocina de lomo de cerdo de la publicacion “La cocina mexicana y su arte” de editorial
Everest.

C Copia de diversos pedimentos de importacion.

D Listado de miembros de los Porcicultores Mexicanos.

E. Disco compacto que contiene un listado de pedimentos de importacion.

F Estimacion del valor reconstruido de piernas y espaldilla.

G Tasa de interés publicada por el Federal Reserve System.

H Estadisticas utilizadas para calcular el Consumo Nacional Aparente, en adelante CNA, obtenidas

del listado de pedimentos de la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico (SHCP) y del Sistema de
Informacion Comercial de México (SIC-M).

. Resumen de la situacién financiera de algunas empresas porcicolas.

J. Precios promedio de manera mensual de ganado en pie, canal, pierna y espaldilla de 2001 a 2003.
K Explicacion de la metodologia para estimar la produccion de pierna de cerdo y espaldilla.

L. Censos agricolas de Guanajuato, Michoacan, Puebla y Jalisco.

M. Informacion sobre un crédito otorgado por la Banca Mdultiple y la Banca de Desarrollo a la cria y
exportacion de ganado porcino.

N. Listado de empresas importadoras; y

0. Cartas de apoyo de diversas Asociaciones y Uniones sobre la participacion de los Porcicultores

Mexicanos en el procedimiento.
Importadores
Carnes Roca

45. Mediante escrito del 11 de agosto de 2004, esta persona moral presenté copia simple de diversos
pedimentos de importacion y documentos relacionados, correspondientes a sus operaciones mensuales
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durante 2003, ademas de los Estados Financieros auditados de la empresa al 31 de diciembre de 2003 y
2002.

San Mateo y Central de Carnes

46. Mediante escritos del 23 y 29 de julio y 12 de agosto de 2004, estas empresas presentaron sus
respuestas al formulario oficial de investigacion.

Fribasa

47. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta empresa presentd ad cautelam su respuesta al
formulario oficial de investigacién, manifestando lo siguiente:

A. No esté relacionada con ninguno de los exportadores extranjeros mencionados en la resolucion de
inicio, pero si esta vinculada con Sigma International en los términos del articulo 61 del RLCE.

B. Solo importé producto fresco para la fabricacion de carnes frias, ya que utilizar productos
congelados es mas oneroso, como consecuencia de las mermas en el proceso de descongelado, ademas
de que no cuenta con la infraestructura para el descongelamiento.

C. Solo compré mercancia importada, no compré mercancia similar a la de producciéon nacional
porque no cuentan con un producto de linea (commodity).

D. Fribasa no cuenta en estos momentos con informacion sobre el Apartado de Mercado
Internacional, por lo que la proporcionara en las proximas etapas procesales.

E. Fribasa compra el producto Costo y Flete Incluido, en inglés CAF (sic), Cost and Freight Included,
Laredo, Texas, tiene un solo canal de distribucién y es directo de su empresa Sigma International.

F. No revende el producto que importa, lo desbarata con la finalidad de vender las partes obtenidas a
empresas filiales que las utilizan en la fabricaciéon de diversos productos céarnicos, y algunas de las partes
no utilizadas por sus filiales, como el hueso, cuero, grasa y recortes, son comercializados a terceras
empresas.

G. A pesar de la vinculacion de Fribasa con Sigma International, los precios se asimilan a los precios
de mercado como si fuesen empresas independientes en razén de que no existen arreglos compensatorios
entre ellas y, en consecuencia, el precio de exportacién no requiere ser reconstruido.

H. Fribasa hace suyos todos y cada uno de los argumentos y probanzas que le beneficien
presentados por el Comecarne.

. La autoridad no fundamenta ni motiva cuales son las circunstancias especiales que le indujeron a
publicar la resolucion de inicio, ya que se basa en meras aseveraciones, las cuales no caen en los
supuestos juridicos del articulo 2 de Acuerdo relativo a la Aplicacion del Articulo VI del Acuerdo General
sobre Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994, en adelante Acuerdo Antidumping.

J. La informacion utilizada por la Secretaria no existia en el expediente administrativo al momento de
la publicacion de la resolucion de inicio, dejando en total estado de indefension a Fribasa. En un intento
fallido de subsanar la deficiencia, la autoridad vicié su procedimiento, al enviar dolosamente por correo un
disco compacto y un documento que contenia la informacion menos relevante.

K. El producto investigado nada tiene que ver con la definicion de la rama de la produccién nacional,
que presuntamente se afecta por la importacion a precios discriminados.

L. La comparacion que se realiza entre el producto investigado y la rama de la produccion afectada,
es imposible de realizar por tratarse de mercancias que son distintas, por lo que no se cumple con lo
dispuesto en la legislacion aplicable.

M. La autoridad debi6é probar entre otras cosas, que el cerdo en pie y las piernas de cerdo cumplen
las mismas funciones, lo que invariablemente implicaria que ambos productos pueden ser utilizados para
consumo humano, ademas sus procesos de produccion son diferentes al igual que los canales de
comercializacion y distribucion.

N. Los obradores son representativos de la produccién nacional de canales o medias canales,
carnes, sus productos y subproductos, utilizando en sus procesos productivos mas del 93 por ciento del
producto nacional.

O. Sigma International exporta a los Estados Unidos Mexicanos en el mismo estado en el que
adquiere las piernas de cerdo, y solamente a Sigma Importaciones y a Fribasa.
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P. Sigma Importaciones es una comercializadora que vende los productos investigados a diversas
empresas de Sigma Alimentos, S.A. de C.V., cuya Unica funcién es la de utilizar la mercancia como materia
prima en la elaboracién de jamones, tocinos y chorizos.

Q. Fribasa en 2003 funcioné como planta de sacrificio y como un obrador, toda vez que los productos
que adquiere de Sigma International, los despieza, vendiendo una parte a las empresas de Sigma
Alimentos, S.A. de C.V., y lo que no es utilizable lo vende a Sigma Alimentos Estado Natural, S.A., y a otras
empresas no relacionadas.

R. Las transacciones que se realizan entre Sigma International, Sigma Importaciones y Fribasa
corresponden a enajenaciones entre empresas independientes y reflejan condiciones comerciales
normales, por lo que los precios de exportacion y el valor normal de Sigma International, permiten célculos
vélidos de su margen de discriminacion de precios.

S. Sigma International tuvo resultados consistentes a los resultados que una unidad independiente
hubiera obtenido en circunstancias de negocios similares y, en consecuencia, se consideré que cumplié con
el principio de valor de mercado o en inglés arm’s length para el ejercicio 2003.

T. La autoridad inici6 el procedimiento sin demostrar por qué utiliza como valor normal el valor
reconstruido, sin agotar el supuesto del articulo 32 de la LCE.

u. Sigma International no sélo adquiere los productos investigados, también comercializa una
variedad de mercancias carnicas de la especie porcina y avicolas igualmente adquiridas en los Estados
Unidos de América.

V. La autoridad investigadora en su afan de demostrar la existencia de un dafio que no existe, incluye
en la definicion de rama de produccion nacional, tres etapas distintas de una cadena productiva, que son
los productores de cerdo en pie, de canales (introductores), y los productores de piernas de cerdo
(obradores).

W. La Secretaria debié demostrar que las importaciones del producto investigado fueron realizadas
por los obradores, cuya funcion es la de adquirir canales de cerdo para desbaratarlas y venderlas en partes.

X. La autoridad debe concluir esta investigacion sin imponer cuotas compensatorias en virtud de que
no pudo definir la rama de produccion nacional sobre la cual debi6 realizar el andlisis de dafio y causalidad.

Y. La intenciobn y compromisos politicos de la autoridad, la llevan a expresar afirmaciones sin
sustento y a realizar comparaciones estadisticas de pardmetros incomparables, tomando como base
informacién y estudios que no se presentan en la resolucién ni en la informacion remitida a las partes.

Z. La autoridad no puede utilizar informacién que engloba importaciones de otros productos que no
son objeto de investigacion, como son las paletas y sus trozos, también con hueso, y compararlas con las
piernas de cerdo de la produccién nacional.

AA. En los Estados Unidos Mexicanos, existe una estructura de produccion de cerdos en pie que
puede calificarse en tecnificado, semi-tecnificado y de traspatio, cuyas diferencias entre ellos han
propiciado una competencia, generandose un proceso de concentracion de la produccién de 50 por ciento
del total para los primeros, 20 por ciento en los segundos y 30 por ciento para los pequefios productores y
de traspatio.

BB. Los productores semi-tecnificados son los mas afectados ya que tienden a reducirse en nimero y
participacion en la produccion de cerdo, lo cual se debe a que su estructura de costos es demasiado
elevada en relacion con los productores eficientes y, por otra parte, por que no sacrifican sus cerdos en
plantas TIF, lo que limita el destino final de sus productos, impidiéndoles llegar a mercados institucionales,
como el de las empacadoras de carnes frias y embutidos y a tiendas de autodescuento (sic), ademas los
productos no pueden viajar por la condicién zoosanitaria de las entidades federativas en los que no se
localizan sus granjas, en donde no se encuentran erradicadas de enfermedades porcicolas.

CC. En los Estados Unidos Mexicanos existen regiones con diferentes condiciones zoosanitarias que
afectan la produccion y crecimiento del cerdo en pie, toda vez que limitan su movilidad geografica.

DD. En funcion de la erradicacion de enfermedades porcicolas, son tres regiones en el pais, la de fase
libre de enfermedades (13 entidades federativas), en fase de erradicaciéon con vacunacion (18 entidades) y
la fase de erradicacién sin vacunacién (una entidad federativa).
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EE. La infraestructura de sacrificio en el pais puede clasificarse en rastros TIF, los cuales cumplen
diferentes normatividades y su carne puede desplazarse a cualquier entidad federativa y también para
exportacion, los rastros particulares y municipales que no cumplen con la normatividad y sus ventas son
locales, y por ultimo existen los de sacrificio in situ.

FF. Se estima que en 2003 Unicamente el 35.5 por ciento de los sacrificios se realizaron en plantas TIF
y el 64.5 por ciento restante en rastros municipales, privados o in situ.

GG. Las empacadoras de carnes frias y embutidos, asi como las tiendas de autoservicio, deben
cumplir con la normatividad, por lo que necesariamente tienen que adquirir sus productos de plantas TIF.

HH. Existe un faltante de produccion y abasto de carnes TIF en el mercado nacional, lo anterior, como
resultado de que la demanda excede a la oferta doméstica, misma que se ve aun mas reducida por la
creciente exportacion de cortes de cerdo.

48. Con el propdsito de acreditar sus afirmaciones, Fribasa presenté lo siguiente:

A. Valor y volumen de las importaciones totales de Fribasa del producto investigado.

B. Precio de importacion de la mercancia investigada a los Estados Unidos Mexicanos y sus ajustes.
C. Base de datos sobre el valor y volumen de importacion de la mercancia investigada, como
respuesta a las preguntas 2.16 y 2.17 del formulario oficial de investigacion.

D. Copia simple de diversas facturas comerciales y pedimentos de importacion

E. Estados de Resultados correspondientes a Sigma International para 2002 y 2003.

F. Andlisis de precios de transferencia, elaborado por Pricewaterhouse Cooper, de 6 de agosto de
2004.

G. Célculo de los margenes de discriminacién de precios de Sigma International.

H. Primera hoja del documento de SAGARPA denominado “Situacion actual y perspectiva de la

produccién de carne de porcino en Estados Unidos Mexicanos 2004”, disponible en internet en
www.sagarpa.gob.mx/Dgg.

. Volumen de exportaciones del producto investigado de los Estados Unidos de América al mercado
mexicano en 2001, 2002 y 2003.

J. Documento denominado “Diagrama de flujo y rendimientos de cerdo en pie a pierna sin hueso”; y

K. Tabla comparativa de precios de pierna de cerdo con hueso importada, homologada a la pierna
nacional sin hueso.

Sigma Importaciones

49. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta persona moral presenté ad cautelam su respuesta
al formulario oficial de investigacion, manifestando lo siguiente:

A. El mercado nacional sélo ofrece pierna sin hueso y pulpas de cerdo, motivo por el cual Sigma
Importaciones no compra a los intermediarios o productores nacionales.

B. La empresa no esta relacionada con ninguno de los exportadores extranjeros mencionados en la
resolucion de inicio, pero si esta vinculada en los términos del articulo 61 del RLCE con Sigma
International.

C. Sigma Importaciones so6lo importé producto fresco para la fabricacién de carnes frias, ya que
utilizar productos congelados es mas oneroso, como consecuencia de las mermas en el proceso de
descongelado, ademas de que no cuenta con la infraestructura para el descongelamiento.

D. Solo compré mercancia importada, no compré mercancia similar a la de produccién nacional
porque no cuentan con un producto de linea (commodity).

E. No cuenta en estos momentos con informacion sobre el Apartado de Mercado Internacional, por lo
que la proporcionara en las proximas etapas procesales.

F. Sigma Importaciones compra el producto Costo y Flete Incluido, inglés CAF (sic), Cost and Freight
Included, Laredo, Texas, tiene un solo canal de distribucion y es directo de su empresa Sigma International;
Sigma Importaciones manda maquilar el producto que importa para su desbaratado posterior, con la
finalidad de vender las partes obtenidas a empresas filiales que las utilizan en la fabricacién de diversos
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productos carnicos, y algunas de las partes no utilizadas por sus filiales, como el hueso, cuero, grasa y
recortes, son comercializados a terceras empresas.

G. A pesar de la vinculacion de Sigma Importaciones con Sigma International, los precios se asimilan
a los precios de mercado como si fuesen empresas independientes en razén de que no existen arreglos
compensatorios entre ellas, en consecuencia, el precio de exportacion no requiere ser reconstruido.

H. Hace suyos todos y cada uno de los argumentos y probanzas que le beneficien presentados por el
Comecarne.

. La autoridad no fundamenta ni motiva cuales son las circunstancias especiales que le indujeron a
publicar la resolucion de inicio, ya que se basa en meras aseveraciones, las cuales no caen en los
supuestos juridicos del articulo 2 de Acuerdo Antidumping.

J. La informacion utilizada por la Secretaria no existia en el expediente administrativo al momento de
la publicacion de la resolucion de inicio, dejando en total estado de indefension a Sigma Importaciones. En
un intento fallido de subsanar la deficiencia, la autoridad vicié su procedimiento al enviar dolosamente por
correo un disco compacto y un documento que contenia la informacibn menos relevante; el producto
investigado nada tiene que ver con la definicién de la rama de la produccion nacional que presuntamente se
afecta por la importacién a precios discriminados.

K. La comparacién que se realiza entre el producto investigado y la rama de la produccion afectada
es imposible de realizar, por tratarse de mercancias que son distintas, por lo que no se cumple lo dispuesto
en la legislacion aplicable.

L. La autoridad debi6é probar entre otras cosas, que el cerdo en pie y las piernas de cerdo cumplen
las mismas funciones, lo que invariablemente implicaria que ambos productos pueden ser utilizados para
consumo humano, ademas sus procesos de produccidon son diferentes, al igual que los canales de
comercializacion y distribucion.

M. Los obradores son representativos de la produccién nacional de canales o medias canales,
carnes, sus productos y subproductos, utilizando en sus procesos productivos méas del 93 por ciento del
producto nacional.

N. Sigma International exporta a los Estados Unidos Mexicanos en el mismo estado en el que
adquiere las piernas de cerdo, y solamente a Sigma Importaciones y a Fribasa.

0. Sigma Importaciones es una comercializadora que vende los productos investigados a diversas
empresas de Sigma Alimentos, S.A. de C.V., cuya Unica funcion es la de utilizar la mercancia como materia
prima en la elaboracion de jamones, tocinos y chorizos.

P. Fribasa en 2003 funcion6 como planta de sacrificio y como un obrador, toda vez que los productos
que adquiere de Sigma International los despieza, vendiendo una parte a las empresas de Sigma
Alimentos, S.A. de C.V., y lo que no es utilizable lo vende a Sigma Alimentos Estado Natural, S.A., y a otras
empresas no relacionadas.

Q. Las transacciones que se realizan entre Sigma International, Sigma Importaciones y Fribasa
corresponden a enajenaciones entre empresas independientes y reflejan condiciones comerciales
normales, por lo que los precios de exportacion y el valor normal de Sigma International, permiten calculos
vélidos de su margen de discriminacion de precios.

R. Sigma International tuvo resultados consistentes a los resultados que una unidad independiente
hubiera obtenido en circunstancias de negocios similares y, en consecuencia, se considerd que cumplié con
el principio de valor de mercado o en inglés arm’s length para el ejercicio 2003.

S. La autoridad inici6 el procedimiento sin demostrar por qué utiliza como valor normal el valor
reconstruido, sin agotar el supuesto del articulo 32 de la LCE.

T. Sigma International no soélo adquiere los productos investigados, también comercializa una
variedad de mercancias carnicas de la especie porcina y avicolas igualmente adquiridas en los Estados
Unidos de América.

u. La autoridad investigadora en su afan de demostrar la existencia de un dafio que no existe, incluye
en la definicion de rama de produccion nacional, tres etapas distintas de una cadena productiva, que son
los productores de cerdo en pie, de canales (introductores), y los productores de piernas de cerdo
(obradores).
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V. La Secretaria debié demostrar que las importaciones del producto investigado fueron realizadas
por los obradores, cuya funcion es la de adquirir canales de cerdo para desbaratarlas y venderlas en partes.

W. La autoridad debe concluir esta investigacion sin imponer cuotas compensatorias en virtud de que
no pudo definir la rama de produccion nacional sobre la cual debié realizar el andlisis de dafio y causalidad.

X. La intencion y compromisos politicos de la autoridad, la llevan a expresar afirmaciones sin
sustento y a realizar comparaciones estadisticas de parametros incomparables, tomando como base
informacion y estudios que no se presentan en la resolucion ni en la informacion remitida a las partes.

Y. La autoridad no puede utilizar informacién que engloba importaciones de otros productos que no
son objeto de investigacion, como lo son las paletas y sus trozos, también con hueso, y compararlas con las
piernas de cerdo de la produccion nacional.

Z. En los Estados Unidos Mexicanos existe una estructura de produccion de cerdos en pie que puede
calificarse en tecnificado, semi-tecnificado y de traspatio, cuyas diferencias entre ellos han propiciado una
competencia, generandose un proceso de concentracion de la produccion de 50 por ciento del total para los
primeros, 20 por ciento en los segundos y 30 por ciento para los pequefios productores y de traspatio.

AA. Los productores semi-tecnificados son los mas afectados ya que tienden a reducirse en nimero y
participacion en la produccion de cerdo, lo cual se debe a que su estructura de costos es demasiado
elevada en relacion con los productores eficientes y, por otra parte, por que no sacrifican sus cerdos en
plantas TIF, lo que limita el destino final de sus productos, impidiéndoles llegar a mercados institucionales,
como el de las empacadoras de carnes frias y embutidos y a tiendas de autodescuento (sic), ademas los
productos no pueden viajar por la condicion zoosanitaria de las entidades federativas en los que no se
localizan sus granjas, en donde no se encuentran erradicadas de enfermedades porcicolas.

BB. En los Estados Unidos Mexicanos existen regiones con diferentes condiciones zoosanitarias que
afectan la produccién y crecimiento del cerdo en pie, toda vez que limitan su movilidad geografica.

CC. En funcion de la erradicacién de enfermedades porcicolas, son tres regiones en el pais, la de fase
libre de enfermedades (13 entidades federativas), en fase de erradicacion con vacunacion (18 entidades) y
la fase de erradicacién sin vacunacién (una entidad federativa).

DD. La infraestructura de sacrificio en el pais puede clasificarse en rastros TIF, los cuales cumplen
diferentes normatividades y su carne puede desplazarse a cualquier entidad federativa y también para
exportacion, los rastros particulares y municipales que no cumplen con la normatividad y sus ventas son
locales, y por ultimo existen los de sacrificio in situ.

EE. Se estima que en 2003 Unicamente el 35.5 por ciento de los sacrificios se realizaron en plantas TIF
y el 64.5 por ciento restante en rastros municipales, privados o in situ.

FF. Las empacadoras de carnes frias y embutidos, asi como las tiendas de autoservicio, deben
cumplir con la normatividad, por lo que necesariamente tienen que adquirir sus productos de plantas TIF.

GG. Existe un faltante en la produccién y abasto de carnes TIF en el mercado nacional, lo anterior,
como resultado de que la demanda excede a la oferta doméstica, misma que se ve aun mas reducida por la
creciente exportacion de cortes de cerdo.

50. Para acreditar sus afirmaciones, Sigma Importaciones presento lo siguiente:

A. Valor y volumen de las importaciones totales de la empresa del producto investigado.

B. Precio de importacion de la mercancia investigada a los Estados Unidos Mexicanos y sus ajustes.
C. Base de datos sobre el valor y volumen de importacion de la mercancia investigada, como
respuesta a la pregunta 2.16 del formulario oficial de investigacion.

D. Copia simple de diversas facturas comerciales y pedimentos de importacion.

E. Estados de Resultados correspondientes a Sigma International para 2002 y 2003.

F. Analisis de precios de transferencia, elaborado por Pricewaterhouse Cooper, de 6 de agosto de
2004.

G. Diversas impresiones de comunicados realizados a través de correo electronico.

H. Célculo de los méargenes de discriminacién de precios de Sigma International.
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. Documento de la SAGARPA denominado “Situacién actual y perspectiva de la produccion de
carne de porcino en Estados Unidos Mexicanos 2004”, disponible en internet en www.sagarpa.gob.mx/Dgg.

J. Volumen de exportaciones del producto investigado de los Estados Unidos de América al mercado
mexicano en 2001, 2002 y 2003.

K. Documento denominado “Diagrama de flujo y rendimientos de cerdo en pie a pierna sin hueso; y

L. Tabla comparativa de precios de pierna de cerdo con hueso importada, homologada a la pierna

nacional sin hueso.
Promotora Porcicola

51. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta empresa present6 su respuesta al formulario oficial
de investigacion, manifestando lo siguiente:

A. Durante el periodo analizado Promotora Porcicola Gnicamente adquiri6 mercancia importada, ya
que en el pais no se produce la pierna de cerdo como la importa la empresa, por lo que es diferente, y tiene
como finalidad el deshuese para atender las necesidades del mercado de las carnes frias y embutidos.

B. Se adhiere a lo manifestado por el AMI, American Pork, NPPC y la U.S. Meat, respecto de la
informacién sobre mercado internacional y se adhiere a lo manifestado por el Comecarne con respecto al
mercado nacional.

C. No maneja cédigos de producto, sélo maneja el nombre genérico del producto de que se trata.

52. Con el fin de acreditar sus afirmaciones, Promotora Porcicola present6 lo siguiente:

A. Precio de importacion a los Estados Unidos Mexicanos y sus ajustes.

B. Reconstruccion del precio de exportacion, precios al primer cliente no relacionado.

C. Estados financieros de la empresa para los ejercicios terminados el 31 de diciembre de 2001 y
2002.

D. Diversas ilustraciones de pierna de cerdo tanto nacional como importada.

E. Anexos bajo los rubros “Documentos de solicitud a diversas autoridades y los acuses de recibo”, y

“Publicaciones y documentos que se aportan como pruebas”.

F. Copia de diversos pedimentos de importacién y documentos relacionados, correspondientes a
operaciones efectuadas por la empresa durante el periodo investigado.

G. Documento denominado “Argumentaciones sobre la ilegalidad de la resolucion de inicio”.
Sonora Agropecuaria

53. Mediante escritos del 23 de julio y 12 de agosto de 2004, esta empresa presentd su respuesta al
formulario oficial de investigacion, manifestando lo siguiente:

A. La empresa esta integrada con el fin de ofrecer a sus clientes pierna de cerdo sin cuero y sin
grasa, para su venta al consumidor final en tiendas de autoservicio o como materia prima para las
empacadoras de carnes frias y embutidos.

B. Sonora Agropecuaria es una empresa nacional productora de piernas de cerdo o jamén, cuenta
con granjas asociadas que le proveen cerdo en pie, ademas de que complementa su abasto con cerdos
provenientes de otras granjas ubicadas dentro de la zona libre de enfermedades porcicolas del Estado de
Sonora.

C. Cuenta con un rastro Tipo Inspeccion Federal para el sacrificio del cerdo en pie, con el fin de
obtener canales de cerdo y de éstas, cortes primarios dentro de los cuales se encuentra la mercancia
investigada.

D. Tiene una sala de corte para transformar los cortes primarios en cortes listos para el consumo.

E. Los proveedores nacionales de cerdo en pie fijan el precio de su producto con factores de
estacionalidad.

F. Las condiciones climaticas de la época permiten que el cerdo engorde mas o menos, por lo que en
verano el cerdo en pie tiene un valor inferior debido a que el clima no le permite engordar mucho.
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G. El sacrificio del cerdo en pie y la obtencion de cortes primarios incrementa los costos de
produccién de la mercancia investigada, ya que ademas los clientes de Sonora Agropecuaria imponen
normas de calidad que incluyen la separacion del cuero y la eliminacion de excedentes de grasa.

H. La Secretaria no pudo comparar la capacidad instalada de los porcicultores nacionales con la de
sus contrapartes de los Estados Unidos de América segln se establece en el punto 139 de la resolucién de
inicio.

. Comparar el costo de produccién del cerdo en pie con el de la pierna de cerdo resultara en un
precio inferior, ya que no incluirian los costos de transportacion de la granja al rastro, de sacrificio, de la
obtencion de los cortes primarios, de corte para transformar una pierna con cuero y grasa en una pierna
gue puede ser vendida al publico en una tienda de autoservicio.

J. Para evitar almacenar el resto de cortes primarios en su area de congelacion, Sonora
Agropecuaria prefiere importar sélo la pierna de cerdo.

K. Otro factor que obliga a Sonora Agropecuaria a importar piernas de cerdo, consiste en las
restricciones zoosanitarias, ya que s6lo puede comprar materia prima originaria de zonas libres de ciertas
enfermedades, por lo que el universo de proveedores se limita considerablemente.

54. Asimismo, Sonora Agropecuaria presentd copia simple de diversos pedimentos de importacién con
sus documentos relacionados.

USPASA

55. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, el sefior Jesls Gregorio Segura e Iglesias, comparecio
en supuesta representacion de USPASA para dar respuesta al formulario oficial de investigacion.

56. Mediante escrito del 12 de enero de 2005, comparecieron los sefiores Jesls Gregorio Segura e
Islas (sic), Jaime Sanchez Popoca y José Misael Tagle Rodriguez, en supuesta representacion de
USPASA, manifestando que la autoridad investigadora debe proceder al analisis de la informacion
presentada por USPASA para efectos de emitir la resolucion preliminar.

Exportadores
Cargill Meat (Excel)

57. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta empresa presenté su respuesta al formulario oficial
de investigacion, manifestando lo siguiente:

A. No esta relacionado con ningun distribuidor, importador o productor de la mercancia investigada.
Durante el periodo investigado no realizé exportaciones temporales a los Estados Unidos Mexicanos.

B. Excel es una subsidiaria propiedad de Cargill Inc., estd compuesta por cinco unidades de negocio,
que son Pork, Beef, Food Distribution, Case Ready y Emmpak (procesamiento avanzado).

C. Excel Pork, la cual también se denomina como Cargill Pork, es la unidad que produjo y exporto el
producto objeto de investigacion a los Estados Unidos Mexicanos, durante el periodo investigado.

D. La unidad Excel Food Distribution (EFD), la cual también se denomina Country Fresh Meat y/o
Cargill Food Distribution, esta formada por 16 sucursales en el territorio estadounidense, export6 el
producto investigado a los Estados Unidos Mexicanos, desde su sucursal de San Antonio, Texas.

E. La unidad de negocios Case Ready procesa carne de cerdo y bovino en paquetes individuales
destinados a la venta en supermercados y tiendas de autoservicio.

F. Las exportaciones de Excel Pork/Cargill Pork a los Estados Unidos Mexicanos, pueden entrar bajo
la figura “haciendo negocios” (en inglés doing bussiness as o dba) con la denominacion de Cargill Pork o
como Excel Corporation; el término “haciendo negocios” es un mecanismo legal en los Estados Unidos de
Ameérica bajo el cual una entidad corporativa puede vender sus productos bajo un nombre ficticio.

G. Todas las ventas de Excel Pork a los Estados Unidos Mexicanos fueron ventas directas a partes
no relacionadas.

H. En el caso de los distribuidores, procesadores y clientes dedicados a la venta de alimentos, una
vez que llega el pedido a Excel, el producto se embarca desde sus plantas o de bodegas refrigeradas
independientes a los clientes mexicanos.
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. En relaciéon con los clientes ubicados en los Estados Unidos de América, si Excel prepara los
documentos de exportacién al mercado mexicano, sabe que la mercancia esta destinada para consumo en
este pais y, por tanto, registra la venta como una exportacion a los Estados Unidos Mexicanos.

J. Excel se adhiere a la informacion presentada por la NPPC, U.S. Meat, AMI y American, referente a
la capacidad instalada e indicadores econdmicos de la industria de los Estados Unidos de América, y las
caracteristicas del mercado internacional.

K. Las ventas internas de Excel si son representativas porque se realizaron en el curso de
operaciones comerciales normales, por lo tanto, reporta sus ventas internas de codigos de productos
idénticos y, cuando es necesario, los similares a los exportados.

L. EFD San Antonio también exportdé a los Estados Unidos Mexicanos algunos productos no
producidos por Excel, dichas ventas son atipicas de las operaciones normales de negocios, por lo que no
deben incluirse en el andlisis de discriminacion de precios.

M. Excel no report6 ventas de exportacion a terceros paises.

58. Con el fin de acreditar sus afirmaciones, Cargill (Excel) presenté lo siguiente:

A. Estados financieros de la empresa correspondientes a 2003, y de los trimestres que vencen en
agosto de 2003 y febrero de 2004, con su traduccion al espafiol.

B. Diagrama de la estructura corporativa de la empresa.

C. Lista de clientes de Excel.

D. Copia del contrato de procesamiento conjunto que tiene celebrado Excel con una empacadora
mexicana, en idioma inglés con su traduccién al espafiol.

E. Diversos diagramas de flujo de los canales de distribucion del producto investigado.

F. Relacion de cédigos de productos exportados a los Estados Unidos Mexicanos durante el periodo
investigado.

G. Diagrama 1 del formulario oficial de investigacion.

H. Valor y volumen de las ventas de los codigos de producto exportados a los Estados Unidos

Mexicanos durante el periodo investigado, traducido al espafiol.
. Valor y volumen de ventas de los cédigos de producto para cada mercado, traducido al espafiol.

J. Documento en inglés bajo el rubro “Cost Allocation: Joint Products and Byproducts”, con
traduccion al espafiol.

Diagrama del proceso de corte y despiece del cerdo.

L. Explicacion de la metodologia que utilizé la empresa para la asignacion de costos.

M. Célculo de la tasa de utilidad.

N. Tabla sobre los costos de empaque.

0. Célculo de la tasa de interés a corto plazo de Excel.

P. Ejemplo del calculo de gastos de almacén y estiba de Excel Pork.

Q. Célculo por unidad de gastos de almacén y estiba de EFD.

R. Ejemplo de los gastos de flete a los Estados Unidos Mexicanos.

S. Célculo del gasto promedio en fletes de EFD.

T. Ejemplos de avisos de reclamacion en los Estados Unidos Mexicanos y en los Estados Unidos de
América.

u. Célculos para la determinacién del periodo especifico de crédito para los principales créditos
domésticos de Excel.

V. Ejemplos sobre el calculo de rebaja, comision y gastos de flete en los Estados Unidos de América.
W. Célculos de gastos generales, administrativos y financieros de Excel.

Farmland, Gwaltney, John Morrell y Smithfield
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59. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, estas empresas presentaron su respuesta al formulario
oficial de investigacion, manifestando lo siguiente:

A. La resolucién de inicio de esta investigacion antidumping no cumple con las disposiciones internas
e internacionales establecidas para el inicio de una investigacion de este tipo y, menos aun, por aquellas
gue rigen los inicios de oficio.

B. El Acuerdo Antidumping requiere que el Miembro que inicie de oficio una investigacion esté
obligado a proporcionar la base juridica que sirvi6 de apoyo al inicio, es decir, brindar una motivacién y
fundamentacion juridica; en este caso, la autoridad investigadora inicid la investigacion sin incluir en el
expediente administrativo los documentos y las pruebas econdmicas en apoyo al inicio.

C. La autoridad investigadora esta obligada a reunir las mismas pruebas que se imponen a una
produccién nacional para el inicio de una investigacion antidumping; la razén logica de esta obligacion es
para impedir el abuso de autoridad para poder iniciar investigaciones sin fundamento, dado al efecto
negativo que una investigacion mal motivada puede dar al sistema internacional de comercio, y a los
recursos del sector privado.

D. La autoridad investigadora dejo totalmente de involucrar a la rama de produccion nacional de
piernas de cerdo, y tampoco atendid a circunstancias especiales de dicha produccion.

E. De la resolucion de inicio no puede desprenderse que la autoridad investigadora haya dado debido
cumplimiento a la justificacion del inicio de oficio, pues solamente se fundamenta en los articulos 49 de la
LCE y 5.6 del Acuerdo Antidumping, pero no motiva como o de qué forma se justifica dicha fundamentacién
legal.

F. La Secretaria debié exponer razones suficientes en que se encuentra la rama de produccién
nacional que justifiquen la imposibilidad de una investigacion a peticion de parte y que por ello se esté ante
la presencia de “circunstancias especiales”.

G. Del articulo 135 del RLCE se desprende que, independientemente del origen oficioso o de peticion
de parte que tenga una investigacion, ello no releva la obligacion que tiene la autoridad investigadora de
obtener y poner a disposicion de las partes todas las pruebas y elementos que soporten la existencia del
dumping, de dafio y causalidad que motiven el inicio de la investigacion.

H. La informacién que la autoridad investigadora incluyé después de iniciada la investigacion, no
cumple con los requisitos minimos que exige el Acuerdo Antidumping respecto de exactitud y pertinencia a
que se refiere su articulo 5.3.

l. La autoridad investigadora no establecié adecuadamente en la resolucion de inicio, la cobertura de
la mercancia investigada, violando obligaciones de los Estados Unidos Mexicanos bajo el Acuerdo
Antidumping, ya que no proporcion6 una definicibn que fuese lo suficientemente especifica sobre el
producto investigado y que permitiera su plena identificacion e individualizacién.

J. La ampliacién de la Secretaria del producto investigado es ilegal, al haberse efectuado después de
la publicacién de la resolucion de inicio.

K. La determinacion de la autoridad investigadora es contraria a las disposiciones normativas
previstas tanto en el marco juridico interno como internacional en materia antidumping por razones varias,
ademas de que la investigacion continta con la misma imprecisién inicial respecto de la descripcion del
producto investigado.

L. Al ampliar el alcance de la mercancia investigada como respuesta a la solicitud de aclaracién, para
una cantidad incierta de mercancias que nunca se ha descrito, definido o identificado, se deja de lado la
observancia del principio de transparencia al que tiene obligacion de atender todo procedimiento de
conformidad con el parrafo 2 inciso a) del articulo X del Acuerdo Antidumping.

M. Si no se ha determinado cual es el producto investigado, tampoco se ha podido establecer cual es
la mercancia nacional idéntica o similar, lo que ocasiona un vicio fundamental en todo el procedimiento ante
la imposibilidad de realizar el analisis de las importaciones investigadas sobre la industria de la mercancia
idéntica o similar.

N. Al ampliar la cobertura de la mercancia investigada, la Secretaria no describe la “funcién del
producto”, y se encuentra imposibilitada a modificar la descripcion de la “funcion del producto” en una etapa
posterior, es decir, suponiendo sin conceder que la extension de la cobertura del producto investigado fuese
legal, la investigacion antidumping solo podria versar sobre aquellos productos que ingresen por las
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fracciones arancelarias 0203.12.01 y 0203.22.01 de la TIGIE, cuya funcién sea servir como insumo para la
elaboraciéon de carnes frias y embutidos y, a contrario sensu, cualquier corte de carne que ingrese por
dichas fracciones que no tenga la funcion establecida en el punto 19 de la resolucion de inicio, no podria
qguedar sujeta a investigacion porque no resultaria similar en términos de la fraccion 1l del articulo 37 del
RLCE.

0. Existe una seria violacién al procedimiento pues no puede determinarse el producto investigado en
la segunda etapa probatoria segun lo dijo la Secretaria en su alcance a la notificacion de inicio.

P. La determinacion del producto investigado es ilegal, debido a que la investigacion se inicid con
base en datos e informacion de cerdo en pie y no de pierna de cerdo.

Q. La Secretaria inici6 la presente investigacion basandose en informacién y datos concernientes a la
industria porcicola y no a la industria de la pierna de cerdo o jamon.

R. La Secretaria pretende que a partir de un andlisis general de la industria porcicola, se concluya el
andlisis de dafio y causalidad por analogia a cualquier rama de la industria de productos de cerdo bajo el
argumento de una “relacién econémica estrecha” entre el jamén y el producto o insumo que la da origen.

S. Se adoptan como propios los argumentos y pruebas que sobre el tema de inexistencia de dafio o
amenaza de dafio presente las asociaciones de exportadores en su respuesta al inicio de la investigacion.

60. Para acreditar sus afirmaciones, Farmland presento lo siguiente:

A. Listado de empresas subsidiarias de Farmland Industries.

B. Diagrama de flujo en inglés sin traduccion al espafiol.

C. Datos de capacidad instalada para elaborar el producto investigado de 2001 a 2003.

D. Indicadores de la industria del pais exportador de 2001 a 2003.

E. Diagrama 1 del formulario oficial.

F. Ventas totales de la empresa al mercado interno de los Estados Unidos de América y al de
exportacion.

G. Cifras de las ventas totales de la mercancia investigada y no investigada.

H. Precio de exportacion de la mercancia investigada a los Estados Unidos Mexicanos.

Precios de la mercancia investigada en el mercado interno del pais de origen.
Costos totales de produccion de la mercancia investigada.

Valor reconstruido del producto investigado.

rx <«

Estados financieros para el periodo investigado y analizado.
61. Para acreditar sus afirmaciones, Gwaltney presenté lo siguiente:
Datos de capacidad instalada para elaborar el producto investigado de 2001 a 2003.
Indicadores de la industria del pais exportador de 2001 a 2003.

Indicadores de la empresa de 2001 a 2003.
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Diagrama 1 del formulario oficial.

E. Ventas totales de la empresa al mercado interno de los Estados Unidos de América y de
exportacion.

F. Cifras de las ventas totales de la mercancia investigada y no investigada.
G. Precio de exportacién de la mercancia investigada a los Estados Unidos Mexicanos.

H. Precios de la mercancia investigada en el mercado interno del pais de origen.

Costos totales de produccion de la mercancia investigada.
Valor reconstruido.

Ajustes al precio en el mercado interno del pais de origen.

rx &«

Estados de resultados para el periodo analizado e investigado.
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62. Para acreditar sus afirmaciones, John Morrell presentd lo siguiente:
Datos de capacidad instalada para elaborar el producto investigado de 2001 a 2003.
Indicadores de la industria del pais exportador de 2001 a 2003.
Indicadores de la empresa de 2001 a 2003.

Diagrama 1 del formulario oficial.

moowp»

. Ventas totales de la empresa al mercado interno de los Estados Unidos de América y de
exportacion.

F. Cifras de las ventas totales de la mercancia investigada y no investigada.
G. Precio de exportacion de la mercancia investigada a los Estados Unidos Mexicanos.
H. Precios de la mercancia investigada en el mercado interno del pais de origen

Costos totales de produccion de la mercancia investigada.

J. Valor reconstruido.
K. Ajustes al precio en el mercado interno del pais de origen.
L. Estados de resultados para el periodo analizado e investigado.
63. Para acreditar sus afirmaciones, Smithfield presento lo siguiente:
A. Datos de capacidad instalada para elaborar el producto investigado de 2001 a 2003.
B. Indicadores de la industria del pais exportador de 2001 a 2003.
C. Indicadores de la empresa de 2001 a 2003.
D. Diagrama 1 del formulario oficial.
E. Ventas totales de la empresa al mercado interno de los Estados Unidos de América y al de
exportacion.
F. Cifras de las ventas totales de la mercancia investigada y no investigada.
G. Precio de exportacion de la mercancia investigada a los Estados Unidos Mexicanos.
H. Precios de la mercancia investigada en el mercado interno del pais de origen.

Costos totales de produccion de la mercancia investigada.
Valor reconstruido.

Ajustes al precio en el mercado interno del pais de origen.
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Estados de resultados para el periodo analizado e investigado.
Northern Beef

64. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta comparfiia presenté su respuesta al formulario
oficial de investigacion, manifestando que para el efecto de la defensa respecto al dafio a la industria
nacional, se adhiere a lo argumentado por el AMI, American Pork, NPPC y la U.S. Meat.

65. Asimismo, Northern Beef presenté lo siguiente:

A. Estados Financieros auditados de 2002 y estado financiero de ingreso para 2003 de la empresa
con sus traducciones al espafiol.

Ventas de exportacion del producto investigado a los Estados Unidos Mexicanos.

Ventas del producto investigado en el mercado interno de los Estados Unidos de América.
Base de datos denominada “costos de produccion”.

Programa del margen de discriminacion de precios.

Diagrama de flujo de la empresa.
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Listado de clientes mexicanos.
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H. Diagrama sobre los canales de distribucién del producto investigado.
. Capacidad instalada para la elaboracién de la mercancia investigada.

J. Indicadores de la industria de los productos investigados en los Estados Unidos de América en
2001, 2002 y 2003.

Ventas totales de la empresa y ventas totales del producto investigado.
Copia de una factura de venta a los Estados Unidos Mexicanos.
Hojas de trabajo para el calculo del interés.

Guia de concordancia de codigos de producto.

K
L
M
N
0. Copia de una factura de venta en el mercado interno.
P Hoja de trabajo de créditos para el mercado interno y el de exportacion.
Q Ventas totales de la mercancia investigada y no investigada.
R Gastos administrativos, financieros y utilidades.
Premium Farms

66. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta comparfiia presentd su respuesta al formulario
oficial de investigacién, manifestando que para el efecto de la defensa con respecto al dafio a la industria
nacional, se adhiere a lo argumentado por el AMI, American Pork, NPPC y la U.S. Meat.

67. Asimismo, Premium Farms presento lo siguiente:
Estados financieros auditados en inglés de la empresa, con sus traducciones al espafiol.
Descripciones del precio de exportacion y valor normal.
Diagrama corporativo de la empresa.
Canales de distribucion.
Descripcion de los productos exportados por la empresa a los Estados Unidos Mexicanos.
Datos de capacidad instalada de la empresa para la elaboracion del producto investigado.

Indicadores de la empresa de enero de 2001 a diciembre de 2003.
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Diagrama 1 del formulario oficial.

Listado de ventas de exportacion del producto investigado a los Estados Unidos Mexicanos.

[

Ventas del producto investigado en el mercado interno de los Estados Unidos de América.
K. Tabla relativa al valor reconstruido.
Sigma International

68. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta empresa presentd ad cautelam su respuesta al
formulario oficial de investigacién, manifestando lo siguiente:

A. Sigma International es una empresa comercializadora ubicada en los Estados Unidos de América,
esté vinculada con Sigma Importaciones y Fribasa en los términos del articulo 61 del RLCE.

B. Sigma International compra Libre a Bordo, en inglés Free on Board (FOB) Laredo, Texas (sic), a
productores de piernas de cerdo, y vende Costo y Flete Incluido, en inglés CAF (sic), Cost and Freight
Included, por lo que su distribucién es directa a sus Unicos dos clientes en territorio mexicano, que son sus
empresas filiales Sigma Importaciones y Fribasa.

C. Los precios y condiciones de venta de Sigma International corresponden a operaciones
comerciales normales, y sus exportaciones llegan directamente a los Estados Unidos Mexicanos.

D. S6lo exportd producto fresco en virtud de que la piernas de cerdo se utilizan en la fabricacion de
carnes frias, y el utilizar productos congelados es considerablemente méas oneroso.

E. El producto exportado por Sigma International no es similar al que se ofrece en el mercado
nacional.
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F. Sigma International desconoce la capacidad instalada de la industria productora de pierna de
cerdo en los Estados Unidos de América, asi como sus indicadores econémicos, tampoco cuenta con
informacién relativa al mercado internacional, por lo que en la medida que la obtenga la presentara en las
préximas etapas procesales.

G. A pesar de la vinculacion de Sigma Importaciones y Fribasa con Sigma International, los precios
se asimilan a los precios de mercado como si fuesen empresas independientes en razén de que no existen
arreglos compensatorios entre ellas, y el precio de exportacién no requiere ser reconstruido.

H. La autoridad no fundamenta ni motiva cuales son las circunstancias especiales que le indujeron a
publicar la resolucion de inicio, ya que se basa en meras aseveraciones, las cuales no caen en los
supuestos juridicos del articulo 2 de Acuerdo Antidumping.

. La informacion utilizada por la Secretaria no existia en el expediente administrativo al momento de
la publicacion de la resolucion de inicio, dejando en total estado de indefension a Sigma Importaciones, en
virtud de que se desconocen las bases de datos y célculos.

J. En un intento fallido de subsanar la deficiencia, la autoridad vicid6 su procedimiento, al enviar
dolosamente por correo un disco compacto y un documento que contenia la informaciéon menos relevante.

K. El producto investigado nada tiene que ver con la definicion de la rama de produccién nacional que
presuntamente se afecta por la importacién a precios discriminados.

L. La comparacion que se realiza entre el producto investigado y la rama de la produccion nacional
afectada es imposible de realizar, por tratarse de mercancias que son distintas, por lo que no se cumple
con lo dispuesto en la legislacion aplicable.

M. La autoridad debid probar entre otras cosas, que el cerdo en pie y las piernas de cerdo cumplen
las mismas funciones, lo que invariablemente implicaria que ambos productos pueden ser utilizados para
consumo humano, ademas sus procesos de produccién son diferentes al igual que los canales de
comercializacion y distribucion.

N. Los obradores son representativos de la produccién nacional de canales o medias canales,
carnes, sus productos y subproductos, utilizando en sus procesos productivos mas del 93 por ciento del
producto nacional.

0. Sigma International exporta a los Estados Unidos Mexicanos en el mismo estado en el que
adquiere las piernas de cerdo y solamente a Sigma Importaciones y Fribasa.

P. Sigma Importaciones es una comercializadora que vende los productos investigados a diversas
empresas de Sigma Alimentos, S.A. de C.V., cuya Unica funcién es la de utilizar la mercancia como materia
prima en la elaboracién de jamones, tocinos y chorizos.

Q. Fribasa en 2003 funcion6 como planta de sacrificio y como un obrador, toda vez que los productos
que adquiere de Sigma International los despieza, vendiendo una parte a las empresas de Sigma
Alimentos, S.A. de C.V., y lo que no es utilizable lo vende a Sigma Alimentos Estado Natural, S.A., y a otras
empresas no relacionadas.

R. Las transacciones que se realizan entre Sigma International, Sigma Importaciones y Fribasa
corresponden a enajenaciones entre empresas independientes y reflejan condiciones comerciales
normales, por lo que los precios de exportacion y el valor normal de Sigma International, permiten calculos
vélidos de su margen de discriminacion de precios.

S. Sigma International tuvo resultados consistentes a los resultados que una unidad independiente
hubiera obtenido en circunstancias de negocios similares y, en consecuencia, se consideré que cumplié con
el principio de valor de mercado o en inglés arm’s length para el ejercicio 2003.

T. La autoridad inici6 el procedimiento sin demostrar por qué utiliza como valor normal el valor
reconstruido, sin agotar el supuesto del articulo 32 de la LCE.

u. Sigma International no solo adquiere los productos investigados, también comercializa una
variedad de mercancias carnicas de la especie porcina y avicolas igualmente adquiridas en los Estados
Unidos de América.

V. La autoridad investigadora en su afan de demostrar la existencia de un dafio que no existe, incluye
en la definicion de rama de produccion nacional, tres etapas distintas de una cadena productiva, que son
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los productores de cerdo en pie, de canales (introductores), y los productores de piernas de cerdo
(obradores).

W. La Secretaria debié demostrar que las importaciones del producto investigado fueron realizadas
por los obradores, cuya funcion es la de adquirir canales de cerdo para desbaratarlas y venderlas en partes.

X. La autoridad debe concluir esta investigacion sin imponer cuotas compensatorias en virtud de que
no pudo definir la rama de produccion nacional sobre la cual debi6 realizar el andlisis de dafio y causalidad.

Y. La intencibn y compromisos politicos de la autoridad, la llevan a expresar afirmaciones sin
sustento y a realizar comparaciones estadisticas de parametros incomparables, tomando como base
informacion y estudios que no se presentan en la resolucion ni en la informacion remitida a las partes.

Z. La autoridad no puede utilizar informacion que engloba importaciones de otros productos que no
son objeto de investigacion, como son las paletas y sus trozos, también con hueso, y compararlas con las
piernas de cerdo de la produccién nacional.

AA. En los Estados Unidos Mexicanos existe una estructura de produccién de cerdos en pie que puede
calificarse en tecnificado, semi-tecnificado y de traspatio, cuyas diferencias entre ellos han propiciado una
competencia, generandose un proceso de concentracion de la produccion de 50 por ciento del total para los
primeros, 20 por ciento en los segundos y 30 por ciento para los pequefios productores y de traspatio.

BB. Los productores semi-tecnificados son los mas afectados ya que tienden a reducirse en nimero y
participacion en la produccion de cerdo, lo cual se debe a que su estructura de costos es demasiado
elevada en relacion con los productores eficientes y, por otra parte, por que no sacrifican sus cerdos en
plantas TIF, lo que limita el destino final de sus productos, impidiéndoles llegar a mercados institucionales,
como el de las empacadoras de carnes frias y embutidos y a tiendas de autodescuento (sic), ademas, los
productos no pueden viajar por la condicién zoosanitaria de las entidades federativas en los que no se
localizan sus granjas, en donde no se encuentran erradicadas de enfermedades porcicolas.

CC. En los Estados Unidos Mexicanos existen regiones con diferentes condiciones zoosanitarias que
afectan la produccion y crecimiento del cerdo en pie, toda vez que limitan su movilidad geografica.

DD. En funcion de la erradicacién de enfermedades porcicolas, son tres regiones en el pais, la de fase
libre de enfermedades (13 entidades federativas), en fase de erradicacién con vacunacion (18 entidades) y
la fase de erradicacion sin vacunacion (una entidad federativa).

EE. La infraestructura de sacrificio en el pais, puede clasificarse en rastros TIF, los cuales cumplen
diferentes normatividades y su carne puede desplazarse a cualquier entidad federativa y también para
exportacion, los rastros particulares y municipales no cumplen con la normatividad y sus ventas son locales,
y por Ultimo existen los de sacrificio in situ.

FF. Se estima que en 2003 Unicamente el 35.5 por ciento de los sacrificios se realizaron en plantas TIF
y el 64.5 por ciento restante en rastros municipales, privados o in situ.

GG. Las empacadoras de carnes frias y embutidos, asi como las tiendas de autoservicio, deben
cumplir con la normatividad, por lo que necesariamente tienen que adquirir sus productos de plantas TIF.

HH. Existe un faltante en la produccién y abasto de carnes TIF en el mercado nacional, como resultado
de que la demanda por este tipo de productos excede a la oferta doméstica, que se ve aun mas reducida
por la creciente exportacion de cortes de cerdo.

69. Asimismo, para acreditar sus afirmaciones Sigma International presento lo siguiente:

A. Valor y volumen de las ventas totales de la empresa a los Estados Unidos Mexicanos del producto
investigado.

B. Precio de exportacion de la mercancia investigada a los Estados Unidos Mexicanos y sus ajustes.
C. Indicadores econémicos de la empresa durante el periodo analizado.

D. Costos de produccién méas gastos generales de Sigma International.

E. Valor normal reconstruido; valor y volumen de las ventas totales de Sigma International.

F. Diagrama de ventas totales de su corporativo.



Miércoles 21 de diciembre de 2005 DIARIO OFICIAL (Tercera Seccion) 25

G. Base de datos sobre el valor y volumen de importacién de la mercancia investigada, como
respuesta a la pregunta 2.16 del formulario oficial de investigacion.

H. Copia simple de diversas facturas comerciales y pedimentos de importacion.

. Estados de resultados auditados de la empresa para 2002 y 2003.

J. Analisis de precios de transferencia, elaborado por Pricewaterhouse Cooper, de 6 de agosto de
2004.

K. Diversas impresiones de comunicados realizados a través de correo electronico.

L. Célculo de margenes de discriminacion de precios.

M. Primera hoja del documento de la SAGARPA denominado “Situacion actual y perspectiva de la

produccién de carne de porcino en Estados Unidos Mexicanos 2004”, disponible en internet en
www.sagarpa.gob.mx/Dgg.

N. Volumen de exportaciones del producto investigado de los Estados Unidos de América al mercado
mexicano en 2001, 2002 y 2003.

0. Documento denominado “Diagrama de flujo y rendimientos de cerdo en pie a pierna sin hueso”.

P. Tabla comparativa de precios de pierna de cerdo con hueso importada, homologada a la pierna

nacional sin hueso.
Seaboard

70. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta compafiia presenté su respuesta al formulario
oficial de investigacion y presento lo siguiente:

Estados financieros de 2000, 2001, 2002 y 2003.
Diagrama de organizacion de la empresa.

Diagrama de flujo de partes relacionadas.

Lista de clientes de la empresa.

Diagrama de canales de distribucion.

Lista de cédigos de producto con fraccion arancelaria.
Capacidad instalada para producir el producto investigado.
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Indicadores econdmicos de la empresa.

Ventas totales de la empresa en 2003.

Ventas mensuales por cédigo de producto.

Explicacion de cddigos de producto.

Precio de exportacion a los Estados Unidos Mexicanos.
Cifras de ventas a los Estados Unidos Mexicanos.
Explicaciones de ajustes aplicados.

Datos sobre el valor normal del producto investigado.

Muestra del calculo del costo.
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Hoja de calculo del calculo de las ganancias.
Sioux

71. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta empresa present6 su respuesta al formulario oficial
de investigacion, manifestando lo siguiente:

A. Para el efecto de la defensa con respecto al dafio a la industria nacional, se adhiere a lo
argumentado por el AMI, American Pork, NPPC y la U.S. Meat.

B. La empresa opera dos plantas, una ubicada en Sioux Center, lowa, la cual cuenta con un rastro
para matanza de puercos y produce canales frescos, refrigerados y congelados, mientras que la otra planta
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estd ubicada en Sioux City, lowa, en donde se producen varios cortes de carne de puerco utilizando los
productos de carne obtenidos de la planta en Sioux Center.

C. Para la venta de la mercancia, la empresa no cuenta con acuerdos o contratos con los
importadores mexicanos de pierna de puerco, por lo que todas las ventas se realizan por medio de
operaciones especiales en pedidos individuales segun sea determinado por las partes.

D. Sioux vende la mercancia a los Estados Unidos Mexicanos por dos canales de distribucion,
exportando directamente a los clientes mexicanos y por ventas indirectas a través de comercializadoras.

E. En los Estados Unidos de América, Sioux vende la mercancia por tres canales de distribucion, el
primero, vendiendo directamente a empresas proveedoras de servicios alimenticios, quienes la empacan
conforme a las especificaciones de sus clientes, el segundo, vendiendo directamente a los procesadores de
alimentos, quienes proporcionan un valor agregado al producto antes de ser vendido al consumidor, y el
tercer canal son los distribuidores, mismos que a su vez venden la mercancia al menudeo asi como a
tiendas de autoservicio.

F. Sioux provee servicios de sacrificio, eviscerado en el rastro y empaque para diversos productores
de ganado porcino especializado, el cual es criado sin hormonas y/o de libre pastura (free range).

G. Sioux ha presentado un programa Statistical Analisis System, en adelante SAS, y considera que la
Secretaria deberia utilizarlo a fin de calcular los margenes compensatorios (sic).

H. Sioux reporta individualmente cada venta en los Estados Unidos de América durante el periodo
investigado de productos idénticos a los exportados a los Estados Unidos Mexicanos, y en el caso de que
esos productos no fueran accesibles o no hubieran sido vendidos en una cantidad representativa, entonces
reporta los productos mas similares.

. Sioux no es el importador de registro y no tiene acceso al pedimento de importacion, razén por la
cual asigné una fraccion arancelaria a cada venta basandose en las descripciones de cada una de las
fracciones arancelarias investigadas y las notas interpretativas de la Ley del Impuesto General de
Importacion (sic).

J. Sioux compra en cantidades importantes puercos vivos de proveedores no relacionados, y el
precio esta basado en la raza, el tipo y el peso del puerco.

K. Debido a que los puercos son sacrificados el mismo dia que llegan a la planta, Sioux no tiene un
inventario de puercos vivos.

L. En la planta de Sioux City, las canales se procesan en cortes primarios, los cuales son paletas y
sus trozos, piernas y sus trozos, lomo, jamén y costillas/panza. Las carnes variadas como la papada, cola,
patas, piel, huesos y panza son productos residuales del proceso.

M. Los costos directos de mano de obra incluyen el salario, vacaciones y dias festivos pagados,
impuestos de diversos tipos, seguro y fondo de ahorro para el retiro.

N. Durante el periodo investigado, el Gnico pais al que exporté Sioux fue a Japon, sin embargo, los
productos vendidos a dicho pais no eran idénticos ni similares a los vendidos en los Estados Unidos
Mexicanos.

72. Para acreditar sus afirmaciones, Sioux presento lo siguiente:

A. Estados financieros consolidados en inglés de la empresa para los afios finalizados el 3 de abril de
2004 y el 29 de marzo de 2003, y para los afios finalizados el 29 de marzo de 2003 y el 30 de marzo de
2002, con sus traducciones al espafiol.

Ventas de exportacion del producto investigado a los Estados Unidos Mexicanos.
Ventas del producto investigado en el mercado interno de los Estados Unidos de América.
Base de datos denominada “costos de produccion”.

Programa de margenes de discriminacion de precios denominado “SAS”.
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Diagramas sobre los canales de distribucién del producto investigado tanto en el mercado
mexicano como el mercado de los Estados Unidos de América.

G. Capacidad instalada para la elaboracion de la mercancia investigada correspondiente a 2001,
2002 y 2003.
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H. Indicadores de la industria de los productos investigados en los Estados Unidos de América en
2001, 2002 y 2003.

. Diagrama 1 y Anexos 1y 5 del formulario oficial de investigacion.
J. Hoja de trabajo del costo de empaque.

K. Copia simple del documento en inglés denominado “Loan Modification Agreement”, consistente en
el pagaré de una linea de crédito revolvente, con su correspondiente traduccién al espafiol.

L. Tabla de concordancia de productos.
M. Lista de gastos administrativos, financieros y utilidades de la empresa.
Swift

73. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta empresa present6 su respuesta al formulario oficial
de investigacion, manifestando lo siguiente:

A. Es una empresa productora de la mercancia investigada en los Estados Unidos de América, y
realizé exportaciones a los Estados Unidos Mexicanos durante el periodo investigado.

B. Swift no esta vinculada con sus proveedores, importadores o con los productores de las
mercancias sujetas a investigacion y no tiene subsidiarias. Esta vinculada con otras empresas dentro de la
industria porcina para efectos de suministro.

C. Las ventas que Swift hace a nivel intercompafiia, se hacen como ventas finales, como si dichas
ventas se llevaran a cabo con clientes no relacionados.

D. Swift desconoce si alguna de sus empresas filiales exportd a los Estados Unidos Mexicanos los
productos investigados durante el periodo de investigacion.

E. Para determinar el valor normal, tomd la alternativa de los precios de venta al mercado doméstico
de los Estados Unidos de América, de los codigos de productos idénticos o similares a los exportados
durante el periodo investigado, ya que corresponden a operaciones comerciales normales.

F. Swift distribuye los productos que produce y procesa directamente a distribuidores mayoristas,
tanto para el mercado interno como para el mercado mexicano. Mantiene una politica de precios y términos
de venta uniformes, sin importar la naturaleza de la relacion con el cliente, es decir, si pertenece o no al
mismo grupo de interés econdmico de Swift, los precios son los mismos.

G. Los resultados del “Estudio sobre el Posicionamiento Global del Cerdo disefiado para diferenciar
los productos porcicolas de los Estados Unidos de sus competidores internacionales” elaborado por la
Federacién de Exportadores de Carne de los Estados Unidos de Ameérica, demostraron que los
consumidores de Japon, Polonia y los Estados Unidos Mexicanos, estan fuertemente influenciados en el
sentido de que la industria de la carne de puerco en los Estados Unidos de América, tiene los estandares
de calidad mas rigurosos en el mundo y que los productores utilizan alimento altamente nutritivo y
balanceado para producir un producto completo.

H. El avance tecnolégico de la industria estadounidense no puede ser utilizado como un argumento
en su contra que pudiera justificar una posible amenaza de dafio, por el contrario, cualquier dafio a la
industria nacional seria la falta de avance para alcanzar los niveles competitivos que demanda el mercado.

. Los Estados Unidos de América no tienen una capacidad productiva ociosa que pudiera indicar un
sustancial (sic) incremento de importaciones de cerdo.

J. La Secretaria no realiz6 la metodologia correcta para concluir de que las ventas de los productos
investigados en el mercado interno de los Estados Unidos de América, no se encuentran a su valor normal
0 son a pérdida.

K. La forma de reconstruir el valor a partir del costo de produccion, no puede ser utilizada para
determinar el valor normal de los productos investigados, ya que los costos, gastos generales y utilidad
corresponden a un producto diferente al investigado.

L. Swift adquiere el cerdo en pie para sacrificarlo y luego procesarlo y empacar todos los cortes y
productos provenientes de la canal.
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M. El cerdo en pie es uno de los costos en el concepto de adquisicién de materia prima de Swift, pero
la estructura de costos es muy diferente entre la de un productor de cerdo en pie al de una entidad que
sacrifica el cerdo para de ahi obtener los diferentes cortes y productos.

N. El cerdo en pie no debe ser considerado como similar a los productos investigados pues no tiene
caracteristicas y composicion semejantes, no cumple con las mismas funciones y no son comercialmente
intercambiables.

0. La Secretaria cometio el error de sumar al costo de produccion tomado de valores referenciados
del Departamento de Agricultura de los Estados Unidos de América, por sus siglas en inglés en lo sucesivo
USDA, los gastos generales de venta y administracion, asi como un margen de utilidad; los valores que
cotiza el USDA para los productos investigados ya tienen considerados dichos gastos y utilidad, toda vez
gue son valores que se determinan por precios efectivamente cotizados en el mercado.

P. La resolucién de inicio carece de la debida fundamentacion y motivacién, pues no se cuentan con
los elementos suficientes para declarar el inicio, ya que la autoridad determind que existen los elementos
suficientes que hacen presumir la existencia de la discriminacion de precios, cuando el articulo 49 de la
LCE establece que la Secretaria debera contar con los elementos suficientes para iniciar de oficio una
investigacion.

Q. Swift hace suyos todos y cada uno de los argumentos referentes al dafio a la industria nacional,
que presento lo coalicion de exportadores de los Estados Unidos de América.

R. El incremento en los Ultimos afios en el volumen de las importaciones mexicanas de los productos
investigados, son el resultado del intercambio comercial natural entre los Estados Unidos Mexicanos y los
Estados Unidos de América, y no el resultado de practicas desleales de comercio.

S. La representacion de las exportaciones del producto investigado, mantuvieron constante su
participacion en el CNA, lo cual elimina cualquier percepcion de un efecto negativo en la industria nacional.

T. La mayoria de los productores estadounidenses envian sus productos frescos no refrigerados a
los Estados Unidos Mexicanos, en comparacion de los volimenes de productos congelados, lo cual
demuestra que dichos productores mantienen un alto movimiento de sus productos tanto en el mercado
interno como el de exportacion.

u. La industria nacional no ha perdido su posicion preponderante en el CNA.

74. Para acreditar sus afirmaciones, Swift presenté lo siguiente:

A. Diagrama 1 del formulario oficial.

B. Valor y volumen de ventas totales de la empresa en el mercado interno, en el mercado mexicano y
a otros mercados, durante el periodo investigado.

C. Reporte de forma individual de las operaciones de exportacién de productos investigados a los
Estados Unidos Mexicanos.

D. Célculos de margenes de discriminacion de precios.

E. Valor y volumen del total de ventas efectuadas en el periodo investigado, desglosadas por codigo
de producto y por mercado.

F. Relacion de cédigos de producto con su descripcién en inglés y su traduccién al espafiol.

G. Capacidad instalada de la industria de los Estados Unidos de América y de Swift para elaborar la

mercancia investigada.
H. Indicadores econémicos de la industria en el pais exportador del producto analizado.
. Indicadores econémicos de Swift durante el periodo analizado.

J. Reporte 10-K presentado por S&C Holdco 3, Inc., ante la Comisiéon de Valores de los Estados
Unidos de América, para el afio fiscal que finalizé el 25 de mayo de 2003, y los reportes trimestrales 10-Q al
24 de agosto de 2003, al 23 de noviembre de 2003 y al 22 de febrero de 2004, todos con sus
correspondientes traducciones al espafiol.

K. Estados financieros de la empresa para 2002 y 2003, con su traduccion al espafiol.

L. Lista de empresa vinculadas a Swift.
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M. Diagrama de flujo sobre la relacion existente entre las empresas del grupo de interés econémico
de Swift.

N. Documento sobre los cambios en las operaciones de la empresa, relacionados con la produccién y
venta de los productos investigados.

0. Lista de codigos de productos exportados a los Estados Unidos Mexicanos durante el periodo
investigado.

P. Documento denominado “Institutional Meat Purchase Specifications for Fresh Pork Products Series
400",

Q. Copia del Acuerdo por el que se dan a conocer las notas explicativas para la interpretacion de la

nomenclatura de las tarifas establecidas por las leyes del Impuesto General de Importacion y de
Exportacion, publicado en el Diario Oficial de la Federacion del 5 de junio de 2000.

R. Documento denominado “Reporte sobre la Metodologia para la determinacion de precio de
exportacion, valor normal y ajustes correspondientes”.

S. Diversos documentos y monografias en idioma extranjero.
Tyson

75. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta compafiia presentd su respuesta al formulario
oficial de investigacién, manifestando que en septiembre de 2001, IBP fue adquirida por Tyson Foods, sin
embargo, ha mantenido su estructura corporativa y es una entidad separada de Tyson Foods, aun cuando
es su subsidiaria. Asimismo, presento lo siguiente:

A. Estados de ganancias de la division de cerdo de la empresa, al 28 de diciembre de 2002 y al 29 de
septiembre de 2001.

B. Listas de subsidiarias y partes relacionadas de Tyson.
C. Relacion bajo el rubro “Ventas a Estados Unidos Mexicanos facturado directamente al cliente”.
D. Diagrama de distribucién del producto investigado.
E. Capacidad instalada de la empresa para producir la mercancia investigada de 2001 a 2003.
F. Indicadores econémicos de la empresa de 2001 a 2003.
G. Diagrama 1 del formulario oficial.
H. Ventas totales al mercado interno, a los Estados Unidos Mexicanos y a terceros mercados.
. Ventas totales de la mercancia sujeta a investigacion y no investigada.
J. Volimenes de produccion de los cédigos de producto exportados. Descripcion de codigos de
producto.
Listas de venta de exportacion a los Estados Unidos Mexicanos.
L. Célculo extraordinario (sic), de dias promedio de pago (precio de exportacion).
M. Célculo de ajustes del precio post venta (precio de exportacion y valor normal).
N. Célculo del costo de empaqgue (material).
0. Célculo del promedio de pago en dias extraordinarios (sic), valor normal.
P. Valor reconstruido para 2003.
Q. Documento identificado como “texto contable” en inglés y su correspondiente traduccion al
espafiol.
R. Hoja de calculo de los costos de manufactura.
S. Declaracion de ganancias en 2003 de la empresa.

Yarto

76. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta empresa presenté su respuesta al formulario oficial
de investigacion.

Asociaciones de Exportadores
AMI, American Pork, NPPC y U.S. Meat
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77. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, estas personas morales manifestaron lo siguiente:

A. Los requisitos legales para el inicio de una investigacion por discriminacion de precios no se
cumplieron, por lo que esta investigacion es ilegal y no puede constituirse como base para imponer
medidas provisionales o cuotas compensatorias definitivas.

B. La investigacion no se inici6 de conformidad con el Acuerdo sobre Implementacion del Articulo VI
del Acuerdo General de Aranceles Aduaneros y Comercio (sic) y la LCE.

C. La existencia de pruebas de discriminacién de precios, dafio y causalidad son un requerimiento

legal para iniciar cualquier investigacion y, por tanto, no pueden ser en si “circunstancias especiales”.

D. La Secretaria no divulgé los calculos de margen de discriminacién de precios y descansé en los
costos de produccion de los cerdos para calcular un margen de discriminacion de precios para las piernas.

E. La produccién nacional fue definida de manera incorrecta incluyendo a los fabricantes de
productos no similares (cerdos) al producto investigado, en una franca violacion de los articulos 3 y 5.6 del
Acuerdo Antidumping.

F. Las pruebas que se refieren a la produccién de cerdos no son relevantes para cumplir con los
requisitos para iniciar esta investigacion, ademas, la Secretaria no consider6 muchos factores como son la
rentabilidad, flujos de caja, capacidad para atraer inversion y capital, empleo, salarios y utilizacion de la
capacidad.

G. La Secretaria no establecié un vinculo causal entre las importaciones originarias de los Estados
Unidos de América y el dafio supuestamente sufrido por los productores de cerdos.

H. La Secretaria asumi6 que todos los obradores fueron importadores del producto investigado y de
manera erronea los excluyé de la producciéon nacional; analizd6 de manera incorrecta si las importaciones
del producto investigado afectan toda la cadena productiva, en lugar de limitar su analisis de dafio al
producto similar.

. Las espaldillas y productos derivados de ésta que entran por las fracciones arancelarias
investigadas, no forman parte del producto investigado, son productos diferentes a la pierna de cerdo, pues
derivan de una parte distinta del cerdo sacrificado, tiene destinos culinarios distintos al investigado y no se
usa con los mismos fines como materia prima en la elaboracién de carne o embutidos.

J. La Secretaria debe definir de manera adecuada la produccion nacional, por lo que no debe tomar
en cuenta a los productores de cerdo en pie y las operaciones de produccion de cerdos de los productores
verticalmente integrados, debido a que dichos productos no compiten con las importaciones de los Estados
Unidos de América, y ademas debe incluir las piernas nacionales producidas utilizando insumos
importados.

K. La Secretaria debe excluir los productos porcicolas producidos en rastros municipales e in situ del
andlisis de dafio en vista de que estos productos no compiten con las importaciones estadounidenses,
asimismo, dichos productos no cumplen con las normas sanitarias establecidas por el Gobierno de los
Estados Unidos Mexicanos, y los productos porcicolas producidos en dichos establecimientos se venden a
clientes distintos a los de los productos porcicolas producidos en los rastros TIF.

L. Las importaciones de los Estados Unidos de América compiten con los productos porcicolas
producidos en los rastros TIF.

M. A pesar del crecimiento significativo en la produccién de los rastros TIF, estos productores no
tuvieron la capacidad de satisfacer la demanda creciente de productos porcicolas producidos conforme a
las normas sanitarias.

N. Las importaciones estadounidenses se incrementaron durante el periodo analizado como resultado
de un aumento en la demanda de cortes especificos de cerdo, tales como la pierna, los cuales no pudieron
ser abastecidos por la produccion nacional.

0. El ciclo internacional del cerdo influye en el precio de los cerdos nacionales, los que a su vez
determina el precio de las piernas nacionales.

P. Los productores de los Estados Unidos de América no tienen capacidad en exceso y, por tanto, no
representan una amenaza para la produccion nacional.

Q. Es claro que ni la produccion nacional de productos porcicolas ni la produccién nacional de cerdos
estan tan fragmentadas como para no poder presentar una solicitud de inicio de investigacion, ademas, la
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fragmentacion dentro del sector agricola nacional no ha sido un obstaculo para que los productores
presenten solicitudes de investigaciones por discriminacion de precios.

R. La Secretaria admite que todavia carece de pruebas suficientes sobre rentabilidad y costos,
capacidad instalada y su utilizacién, flujo de efectivo y capacidad para atraer capital e inversiones, empleo y
salarios.

S. Al momento de iniciar la investigacion, el expediente administrativo 08/04 no contenia algin
documento que apoyara las acciones de la Secretaria; treinta dias después de haberse iniciado la
investigacion, proporciond copias de documentos que segun su dicho apoyan la resolucion de inicio,
ademas dichos documentos no incluyen informacion basica como el calculo del margen de discriminacion
de precios, a pesar que el supuesto sustento de dicho céalculo es informacion publica del USDA.

T. Las supuestas pruebas de dafio fueron preparadas por la SAGARPA sobre la base de visitas a
productores de cerdo no identificados, por lo que no es posible saber si dichos productores son
representativos de la produccién nacional en su totalidad, o si dicha informacién es siquiera relevante para
el analisis de dafio.

u. El intento por parte de la Secretaria para redefinir el producto investigado, asi como el producto
similar, introduce una gran incertidumbre en esta investigacion y les impide a las partes interesadas una
oportunidad plena para defender sus intereses; el punto mas importante en un procedimiento por
discriminacion de precios es definir el producto investigado porque es el alcance de la investigacion, el cual
no puede cambiar en el transcurso de las diversas etapas del procedimiento.

V. La Secretaria pretende incluir las paletas como producto investigado, pero no las incluye en la
definicion de producto similar, no proporcioné los calculos del margen de discriminacion de precios alegado,
no identifica los documentos publicados por el USDA que fueron utilizados para obtener los precios de la
pierna de cerdo y el costo de produccién de cerdos en los Estados Unidos de América para el propdsito del
andlisis de las ventas por debajo del costo.

W. La Secretaria tampoco proporciond una explicacion de las razones por las que escogio de 1996 a
2003 como un periodo relevante para analizar el diferencial histérico de precios entre piernas y cerdos; se
calcul6 una tasa de utilidad empleada para generar un valor reconstruido para piernas sobre la base de
precios de cerdo y los costos para un periodo de tres afios (2000 a 2003).

X. El andlisis de la Secretaria tiene un presupuesto incorrecto al afirmar que existe una correlacion
directa entre el precio de las piernas, que representan generalmente soélo del 20 al 30 por ciento del valor
total realizado de los cerdos sacrificados, y los precios de mercado para otros cortes de cerdo y los cerdos
Vvivos.

Y. La Secretaria no proporciona prueba alguna en apoyo a su simple afirmacion de que los precios
de las piernas son la fuerza principal atrds de los precios de mercado ya sea para los cerdos vivos o para
otros cortes del cerdo.

Z. Las continuas y repetitivas investigaciones a que se han visto sujetas las exportaciones de los
Estados Unidos de América solamente han tenido el efecto de distorsionar el comercio entre ambos paises.

AA. Desde la entrada en vigor en enero de 1994 del Tratado de Libre Comercio de América del Norte,
la Secretaria ha iniciado una serie de investigaciones sobre cerdos y productos porcicolas.

BB. A partir de la informacion (archivos magnéticos de dafio) remitida mediante oficio
UPCI.310.04.2416/4 de 5 de julio de 2004, se advierte que la informacién proporcionada por la SAGARPA a
la Secretaria no contiene los elementos minimos que permitan a la autoridad de la causa acreditar la
exactitud y pertinencia de dicha informacién en términos de lo dispuesto en el articulo 5.3 del Acuerdo
Antidumping.

CC. La Secretaria no fundd ni motivo la resolucion de inicio de la investigacion ya que no se describe ni
se identifica el documento que contiene la informacién que proporcion6 SAGARPA, a peticion de la
Secretaria, relacionada con la situacion de la rama de produccién nacional, tampoco identifica el documento
publicado por USDA para obtener el precio de la venta de la pierna de cerdo en los Estados Unidos de
Ameérica, en relacion con el andlisis de las ventas por debajo del costo de produccion.

DD. No se explica el método que se siguid para calcular el valor, volumen y precios observados de la
pierna de cerdo, considerando que las fracciones arancelarias investigadas se refieren a otros productos
distintos del que es objeto de investigacion, ni se describen las pruebas sobre los ajustes aplicados al
precio de exportacion.
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EE. Es evidente que la informacién de SAGARPA fue preparada ex profeso para el caso de dafio a la
rama de produccion nacional, por lo que es imprescindible analizar su contenido, la metodologia utilizada y
las fuentes que utilizé esa dependencia, a fin de conocer su exactitud e idoneidad como medio de prueba.

FF. En ninguna parte de la resolucion de inicio la autoridad investigadora ha argumentado, ni mucho
menos probado que la totalidad de los productores estén vinculados a los exportadores o a los
importadores o sean ellos mismos importadores de la mercancia objeto de discriminacion de precios,
requisito sine qua non para considerar como rama de produccion nacional al conjunto de los fabricantes de
la mercancia producida en la etapa inmediata anterior de la misma linea continua de produccién.

GG. Es ilegal que la autoridad pretenda interpretar los articulos 39 y 40 de la LCE en el sentido de que
puede configurarse un dafio upstream y downstream (sic) de manera indiscriminada, es decir, que para
probar el supuesto dafio a la rama de produccién nacional de pierna de cerdo, se utilicen datos, cifras y
condiciones de otra ramas de produccion nacional distintas a las del producto investigado.

HH. La afirmacion de SAGARPA en el sentido de que es pequefia la parte de los obradores que
estarian a favor de esta investigacion carece de sustento, ya que existen mas evidencias para pensar que
el sector de obradores de la Seccion 21 de la Camara Nacional de la Industria de Transformacion, A.C., en
adelante CANACINTRA no son, en su gran mayoria, importadores del producto investigado.

1. La Secretaria no tiene facultad y, por tanto, no fundamenta, ni puede fundamentar la utilizacion del
joint product price de la Chicago Mercantile Exchange como prueba de que el dafio a una rama de
produccién nacional automaticamente se traslada a otra rama o sector.

JJ. La autoridad ha basado su resolucion sin definir al producto similar, en el analisis de una supuesta
cadena productiva; la carne de cerdo y el ganado porcino no tienen las mismas caracteristicas y
composicién semejantes, de manera que no deben considerarse productos similares entre si; el que sean
parte de una cadena productiva, no faculta a la Secretaria a incluir indistintamente a uno u otro producto en
su analisis de dafio.

KK. La pierna de un cerdo corresponde ciertamente a un cerdo en pie, pero una vez que éste ha sido
sacrificado, limpiado, cortado, seleccionado en sus partes y eventualmente congelado, tan sélo el 15 por
ciento del cerdo en pie se convierte en los productos carnicos comprendidos en estas fracciones. Por
razones andlogas, tampoco la pierna de cerdo es similar a la carne en canal que le da origen.

LL. La Secretaria confunde el hecho de la interrelacion econdémica con la similitud de productos,
ciertamente, el insumo y el producto final son elementos que operan en un mismo contexto econémico y
que, por tanto, se ven afectados de manera diferenciada por las mismas variables econémicas.

MM. No existen elementos que permitan suponer que el cerdo en pie, la carne en canal y la pierna de
cerdo son productos similares.

NN. La Secretaria debe recalcular la produccién nacional al excluir la produccién de los rastros
municipales y los establecimientos in situ, y debe incluir las piernas y las paletas producidas a partir de
cerdos y canales importadas.

0O0. La oferta nacional solamente podria cubrir, asumiendo una utilizacién del 100 por ciento de las
capacidades de sacrificio de Rastros TIF, el 44 por ciento del mercado nacional de pierna de cerdo.

PP. El diferencial entre los precios de importacion y los precios nacionales disminuy6 8.3 por ciento; si
los precios nacionales fueran dirigidos por los precios de las importaciones del producto investigado, es
claro que la caida en los precios nacionales no fue causada por las importaciones de los Estados Unidos de
América.

QQ. La autoridad omiti6 en su analisis el comportamiento de los cortes que participan en un 65 por
ciento del valor o bien, en un 85 por ciento del peso.

RR. La existencia de un ciclo de precios con respecto a los cerdos y los productos porcicolas, ha sido
reconocida desde hace tiempo por los analistas internacionales en este sector, si los precios en el periodo
investigado se comparan con sus ciclos previos equivalentes, la autoridad podra identificar que la caida en
los productores nacionales de cerdos fue tipica, y ya paso.

SS. El deterioro de precios esta asociado a un comportamiento del mercado internacional y no al
precio de las importaciones de los Estados Unidos de América.

TT. La Secretaria no cuenta en el expediente con ninguna prueba para establecer que la produccion
nacional ha experimentado problemas financieros, ademas esta obligada conforme al articulo 3.7 del
Acuerdo Antidumping a tomar en consideracion cuatro factores para determinar si existiria una modificacion
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de las circunstancias que daria lugar a una situacion en la cual la discriminacion de precios causaria un
dafio.

uu. El mercado interno de los Estados Unidos de América permanece como el principal destino de la
produccién estadounidense, absorbiendo de manera consistente el 97 por ciento de la produccion de ese
pais en cada uno de los 3 afios del periodo analizado.

VV. El 80 por ciento de las exportaciones de los Estados Unidos de América van a terceros paises de
manera consistente, y no a los Estados Unidos Mexicanos.

WW. Aun cuando enfrentaron un incremento de las importaciones de los Estados Unidos de América,
los productores nacionales han elevado sus precios, lo cual demuestra que éstos no estan influidos por el
precio de las importaciones.

XX. Los productores mexicanos enfrentan serios problemas estructurales como los costos de
produccién y la competencia de productos substitutos, lo que explica cualquier dafio que hayan
experimentado.

YY. La importacién de pastas de aves y piezas de las mismas se ha mantenido a niveles muy altos con
una tendencia claramente a la alza, mientras sus precios han experimentado una tendencia a la baja, lo que
afecta directamente a la produccidon nacional de productos porcicolas, ya que son utilizados como
substitutos para la carne de cerdo en varios sectores de la industria mexicana de la carne.

78. Para acreditar sus afirmaciones el AMI, American Pork, NPPC y U.S. Meat presentaron lo siguiente:

A. Diversos indicadores de la industria en el pais exportador de 2001 a 2003 referentes a espaldilla y
pierna de cerdo.

B. Documentos bajo los rubros “Hoja de trabajo para detectar y corregir preliminarmente datos
atipicos en las estadisticas de comercio”, “Cuadros de indicadores de dafio considerando distintos
escenarios de la cobertura de producto”, “Analisis econométrico”; “Estimacién econométrica del ciclo de
precios considerando el precio Terminal Market, Barrows & Gilts (price/cwt)”, y “Estimacion econométrica
del ciclo de precios considerando los precios nacionales de cerdo en pie”.

C. Capacidad instalada para la elaboracion de la pierna y espaldilla de cerdo.
D. Valor y volumen de produccioén, importaciones y exportaciones del pais exportador del producto
investigado en el periodo analizado.
E. Documento en inglés denominado “The Hog Cycle in North America”, obtenido del sitio de internet
http://www.agric.gov.ab.ca/economic/vmarketing_manual/livestock/Ii.

Otros

Comecarne

79. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta persona moral presenté ad cautelam argumentos y
pruebas, manifestando lo siguiente:

A. El procedimiento seguido por la Secretaria en el inicio para el calculo del margen de discriminacién
de precios carece de una adecuada motivacion, contraviniendo el articulo 16 de la Constitucion Politica de
los Estados Unidos Mexicanos.

B. La aplicacion del método de valor reconstruido para calcular el valor normal sélo puede ser
utilizada legalmente una vez que se ha demostrado que los métodos de precios en el mercado interno y de
exportacion a un tercer pais no son aplicables; no obstante, la Secretaria omitié desestimar el calculo de
valor normal con base en el precio de exportacion a un tercer pais y utilizé directamente el método de valor
reconstruido.

C. La Secretaria en cumplimiento de lo establecido en los articulos 31 y 32 de la LCE debié evaluar si
“el precio comparable de una mercancia idéntica o similar exportada del pais de origen a un tercer pais”
reflejaban pérdidas sostenidas para dejar de considerar esta opcion para determinar el valor normal, lo cual
no fue realizado.

D. Suponiendo sin conceder, que lo previsto en el segundo péarrafo del articulo 31 de la LCE otorgara
una facultad discrecional a la Secretaria, en esta hipotética circunstancia ésta debié motivar la seleccion de
la metodologia prevista en la fraccion Il del citado precepto, es decir, debié mencionar los motivos, razones
0 circunstancias que tuvo para calcular el valor normal con base en el valor reconstruido y dejar de
calcularlo con base en el método de precio de exportacién a un tercer pais.
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E. En la resolucién no se mencionan ni las cifras ni las fuentes especificas que permiten corroborar
los hechos planteados, es decir, no se menciona el valor numérico de los costos de produccion, los gastos
y la utilidad calculados por la autoridad, tampoco los precios de venta en el mercado interno.

F. La Secretaria no contd con la informacién indispensable para iniciar de oficio la investigacion de
mérito, contraviniendo lo establecido en el articulo 49 de la LCE y 5.6 del Acuerdo Antidumping, pues no
tenia, ni tiene, una estimacién adecuada de los costos de produccién de la pierna de cerdo.

G. La metodologia empleada para la determinacion de costos es inadecuada pues no cumple con los
siguientes elementos:

a. El método estd disefiado para que en general la suma de los costos totales supere
exageradamente el costo total de produccion.

b. No considera las materias primas y procesos empleados.

C. Es un método que se basa en variables que no determinan el costo de produccién de la

pierna de cerdo y que asegura que los productores de cerdo en pie no incurran en pérdida, pero no tiene
relacién con las pérdidas o ganancias de los productores de pierna.

d. No considera el rendimiento fisico de la pierna de cerdo dentro de la canal.

e. No recaba la informacion publicamente disponible para constatar que los precios de venta en
el mercado interno de los Estados Unidos de América se realizan por arriba de los costos de produccion;
legalmente, la rama de produccion nacional se compone Unicamente por los productores de la mercancia
idéntica o similar a la mercancia importada, es decir, la pierna de cerdo.

H. En el expediente administrativo del caso no existen elementos que permitan colmar los supuestos
legales para determinar la exclusion de los productores de pierna de cerdo; suponiendo sin conceder que la
rama de produccién nacional no incluyera a los productores de pierna de cerdo, la rama de produccion
nacional deberia incluir inicamente a los introductores pero no a ambos, introductores y obradores.

. Las cifras en las que se basa el andlisis de la rama de produccién nacional realizado por la
Secretaria en la resoluciéon de inicio carecen de sustento metodolégico, por lo que no pueden ser
consideradas validas.

J. La informacioén contenida en el expediente y que fue remitida a mi representada, no es la utilizada
por la Secretaria en la resolucién de inicio en cuanto al andlisis de dafio se refiere.

K. Las importaciones han presentado un incremento derivado de un shock de demanda (sic), pues
crecieron a pesar de que aumentaron de manera muy importante su precio.

L. El precio de la mercancia objeto de investigacion de origen nacional no se ha visto influenciado por
el precio de las importaciones, pues mientras este ha aumentado, aquel mantiene un nivel uniforme. En
todo caso, el comportamiento del precio de la pierna de cerdo nacional se explica fundamentalmente por el
comportamiento de su Unica materia prima: la canal de cerdo.

M. El precio de la mercancia objeto de investigacion de origen nacional sigue un comportamiento
ciclico que lo mantiene en 2004 en niveles mas elevados que en el periodo de investigacion.

N. Las principales variables de la industria nacional: ventas, produccion, precios, empleo y salarios,
no han sufrido afectacion alguna en el periodo de investigacion, en el periodo bajo analisis y con
posterioridad a este periodo.

0. La produccién nacional ha sido afectada, en todo caso, por eventos ajenos a las supuestas
practicas desleales de comercio internacional, especificamente, el sacrificio de vientres, la elevacién de
costos de alimentos, el Huracan Isidore y, la menor participacion de los estados de Puebla y Michoacan.

P. No se actualizan los supuestos de dafio establecidos en la legislacién nacional e internacional por
lo que la Secretaria debe concluir de inmediato la investigacion por falta de elementos de dafio.

80. Asimismo, el Comecarne presentd lo siguiente:

A. Documento titulado “Una vision de la estimacién del despiece de componentes de la canal de
cerdo” elaborado por el USDA, de 24 de enero de 2003.

B. Precios de carne de cerdo al mayoreo para 2003, obtenidos del USDA.

C. Relacion de precios de venta FOB planta de canales y cortes de cerdo, obtenida del Servicio

Nacional de Informacién e Integracion de Mercados (SNIIM).
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D. Datos presentados por el INEGI para la actividad “Carnes rojas deshuesadas de porcino” de la
clase 311101, asi como sus correspondientes valores poblacionales.

E. Datos presentados por el INEGI para las actividades “carnes rojas de porcino” y “carnes rojas
deshuesadas de porcino”, para la clase 311102 de 2000 a 2003.

F. Datos del INEGI para las clases 311101 y 311102, asi como sus correspondientes valores
poblacionales de 2000 a 2003.

G. Datos del INEGI sobre los célculos mensuales de salario mensual promedio.

H. Valores reales, deflactados conforme al Indice Nacional de Precios al Consumidos para alimentos,

bebidas y tabaco, base 2a. quincena de junio de 2002, estimado por el Banco de México y publicado por el
INEGI en su péagina electrénica en Internet, http://dgcnesyp.inegi.gob.mx/cgi-win/bdi.exe.

. Datos del INEGI asi como los resultados obtenidos para el célculo de las remuneraciones totales
mensuales en términos de pesos corrientes y pesos reales.

J. Valor y volumen de la produccién de canales de cerdo obtenidos del INEGI.

K Estimaciones de valor censal de las ventas de carne de cerdo en canal.

L. Estimaciones mensuales de la ocupacion en la produccién de canales.

M Resumen anual de las remuneraciones pagadas en la produccién de canales de cerdo.

Frigorifico de Tehuacan

81. Mediante escrito del 9 de julio de 2004, manifestd que su actividad principal es el servicio de
sacrificio Unicamente de ganado porcino propiedad de los clientes que solicitan dicho servicio, y que no ha
realizado compra-venta de productos carnicos nacionales o de importacion.

Sigma Noreste
82. Mediante escrito del 12 de agosto de 2004, esta empresa manifesté lo siguiente:
A. Tiene interés juridico en este procedimiento.

B. No importa, produce ni compra el producto carnico de cerdo clasificado en las fracciones
arancelarias 0203.12.01 y 0203.22.01 de la TIGIE, por lo que se refuta lo expuesto por la Secretaria en el
punto 75 de la resolucién de inicio, ya que la empresa no cuenta con granjas porcicolas que le abastezcan
una parte de sus requerimientos de carne de porcino.

C. De la version publica de los documentos impresos y archivos electrénicos remitidos mediante
oficio UPCI.310.04.2408/4 del 5 de julio de 2004, se desprende que no se incluye la informacién que
permita entender el analisis respecto a la discriminacion de precios y tampoco del dafio y la causalidad.

CANACINTRA

83. Mediante escrito del 20 de agosto de 2004, el sefior Cuauhtémoc Martinez Garcia, en supuesta
representacion de esta asociacion y de los obradores de tocineria incorporados a su rama 21, solicité que
se declare concluida la presente investigacion.

Requerimientos previos al vencimiento del primer periodo probatorio

Cargill Meat (Excel), Fribasa, Frigorifico de Tehuacan, Grupo Porcicola, Promotora Porcicola, Sigma
Importaciones y Sonora Agropecuaria

84. De conformidad con el articulo 54 de la LCE, la Secretaria formuld los requerimientos de
informacién que se mencionan a continuacion, a fin de que los representantes de las partes interesadas
acreditaran que cuentan con titulo y cédula profesional, o bien, que pertenecen al Consejo de
Administracion de sus representadas, a fin de que cumplieran lo dispuesto en el parrafo segundo del
articulo 51 de la LCE.

A. Mediante escrito del 15 de junio de 2004, Cargill Meat (Excel), desahogé el requerimiento de
informacién formulado mediante oficio UPCI.310.04.2006/2 del 11 de junio de 2004.

B. El 11 y 12 de agosto de 2004, Fribasa dio respuesta al requerimiento de informacion que se le
formulé mediante oficio UPCI.310.04.2646/2 del 13 de julio de 2004.

C. El 12 de agosto de 2004, Frigorifico de Tehuacan presentd su respuesta al requerimiento que le
formulé la Secretaria el 27 de julio de 2004, mediante el oficio UPCI.310.04.2784/2.
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D. Por su parte, Grupo Porcicola dio respuesta al requerimiento formulado mediante oficio
UPCI.310.04.2779/2 del 23 de julio de 2004, a través de su escrito del 10 de agosto de 2004.

E. El 28 de julio de 2004, Promotora Porcicola desahogd adecuadamente el requerimiento que le
formulé la Secretaria mediante oficio UPCI.310.04.2648/2 del 13 de julio de 2004.

F. Mediante oficio UCPI.310.04.2645/2 del 13 de julio de 2004, la Secretaria requiri6 a Sigma
Importaciones, la cual desahog6 dicho requerimiento el 11 y 12 de agosto de 2004.

G. Por escrito del 12 de agosto de 2004, Sonora Agropecuaria dio respuesta al requerimiento de
informacién que se le formuld el 5 de agosto de 2004, por oficio UPCI.310.04.2966/2.

Seaboard y Yarto

85. Mediante oficios UPCI.310.04.2080/2 y UPCI.310.04.2079/2, ambos del 15 de junio de 2004,
conforme al articulo 54 de la LCE, la Secretaria requirié a Seaboard y Yarto, respectivamente, a fin de que
acreditaran su legal existencia, asi como la personalidad de su representante legal en los términos del
articulo 19 parrafo primero del Cédigo Fiscal de la Federacién, ademas para que acreditaran que el
supuesto representante legal cuenta con titulo y cédula profesional, o en su defecto que era miembro del
Consejo de Administracién de las exportadoras requeridas, segun lo prevé el parrafo segundo del articulo
51 de la LCE. Ambas empresas desahogaron oportunamente los requerimientos mencionados, mediante
los escritos presentados el 28 de junio de 2004.

USPASA

86. Mediante oficio UPCI.310.04.2647/2 del 13 de julio de 2004, la Secretaria con fundamento en el
articulo 54 de la LCE, requiri6 a USPASA a fin de que acreditara su legal existencia, asi como la
personalidad de su representante legal en los términos del articulo 19 péarrafo primero del Codigo Fiscal de
la Federacion, ademas para que acreditara que el supuesto representante legal cuenta con titulo y cédula
profesional o, en su defecto, que era miembro del Consejo de Administracion de la empresa.

87. Como respuesta al requerimiento a que se refiere el punto anterior, el 12 de agosto de 2004,
USPASA mediante un instrumento notarial acredité su legal existencia, y que el sefior Jesls Gregorio
Segura e Iglesias se desempefia como Presidente de su Consejo de Administracion. No obstante, de la
lectura de la escritura publica exhibida, no se desprende que el Presidente del Consejo de Administracién
de la empresa cuenta por si sélo, con las facultades de representacion de la sociedad, la cual corresponde
al Administrador Unico o al Consejo de Administracion, entendido este Gltimo como érgano colegiado.

88. El 18 de octubre de 2004, los sefiores Jesls Gregorio Segura e lIslas, Jaime Sanchez Popoca y
José Misael Tagle Rodriguez, comparecieron en supuesta representacion de USAPASA, ostentandose
como Presidente, Secretario y Tesorero, respectivamente, del Consejo de Administracion de USPASA. Sin
embargo, conforme a la escritura publica 91,852 del 6 de marzo de 2003, otorgada ante el notario publico 1
de Tijuana, Baja California, presentada mediante escrito del 12 de agosto de 2004, y como se menciona en
el punto anterior, el nombre del Presidente del Consejo de Administracion de la Sociedad es Jesus Gregorio
Segura e Iglesias.

89. Por lo anterior, USAPASA no desahogé adecuadamente el requerimiento de informacion a que se
refiere el punto 86 de esta resolucién.

Requerimientos de informacion adicional
Carnes Roca

90. Mediante oficio UPCI.310.04.4396/2 del 29 de septiembre de 2004, la Secretaria requirid6 a esta
empresa a efecto de que su representante legal acreditara que cuenta con titulo y cédula profesional o, en
su defecto, que pertenece a su Consejo de Administracion, en los términos del articulo 51 parrafo segundo
de la LCE, asi como para que la informacion presentada el 11 de agosto de 2004, que se menciona en el
punto 45 de esta resolucion, fuera clasificada de conformidad con los articulos 80 de la LCE, 148, 149, 150,
152, 153 y 158 del RLCE. Sin embargo, esta autoridad investigadora no recibié respuesta por parte de
Carnes Roca.

Porcicultores Mexicanos

91. Mediante escrito del 10 de noviembre de 2004, Porcicultores Mexicanos dio respuesta al
requerimiento de informacion que le formulé la Secretaria mediante oficio UPCI.310.04.4793/2 del 27 de
octubre de 2004, manifestando lo siguiente:

A. En esta investigacion no deben incluirse los productos obtenidos de las piernas y paletas que
hayan sido deshuesadas, ya que su importacién se realiza bajo otras fracciones arancelarias.
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B. Los cortes anteriores de la pierna de cerdo y de la espaldilla que se utilizan en los Estados Unidos
de América son los mismos que se producen en los Estados Unidos Mexicanos, a partir del cerdo en pie y/o
de sus canales.

C. Resulta mas econémico en nuestro pais quitar de las piernas y las espaldillas la piel y grasa, ya
que el salario promedio en los obradores es el equivalente a $2.50 ddlares estadounidenses por hora,
mientras que en los Estados Unidos de América es de $5 6 $7 dd6lares americanos la hora.

D. Al ser algunos de los obradores los principales importadores o usuarios del producto importado, no
les conviene importar las piernas y las espaldillas desolladas y/o deshuesadas, porque entonces no
tendrian trabajo que realizar, ademéas de que les saldria més caro que efectuar estas operaciones en sus
instalaciones.

E. Las presentaciones en que llega el producto importado son iguales a las que se encuentran
disponibles en el mercado nacional.

F. Con respecto a los costos de desarrollar las piernas de cerdo y las espaldillas, asi como de
eliminarles las grasa, tanto en los Estados Unidos de América como en los Estados Unidos Mexicanos,
depende del grado de integracion del productor de cerdos con el rastro y el obrador, la capacidad instalada
y utilizada en el &rea de rastro y obrador, asi como los salarios pagados.

92. Asimismo, Porcicultores Mexicanos presenté lo siguiente:

A. Hoja de impresion del 3 de noviembre de 2004 del sitio de internet
http://chen.com.mx/prodcarjam.html.

B. Copia de algunas péaginas del documento denominado “La guia para compradores de carne” por la
Asociacion Nacional de Proveedores de Carne (NAMP por sus siglas en inglés).

C. Tabla bajo el rubro “Crédito otorgado por la Banca Mdltiple y Banca de Desarrollo: Cria y
Explotacion de Ganado Porcino”, con datos del Servicio Nacional de Informacion de Crédito Bancario
(SENICREB), del Banco de México.

D. Impresién de un correo electrénico del 5 de julio de 2004, referente a informacién proporcionada
por Fideicomisos Instituidos en Relacion con la Agricultura (FIRA).

Cargill Meat (Excel)

93. Mediante escrito del 6 de octubre de 2004, este exportador presentd su respuesta al requerimiento
de informacién que le formuld la Secretaria mediante oficio UPCI.310.04.4391/2 del 29 de septiembre de
2004, manifestando que la informacién entre corchetes contenida en su respuesta al formulario oficial de
investigacion que presento el 12 de agosto de 2004 con respecto a las preguntas 2.5, 2.8, 3.2, 3.11, 3.12,
3.15, 3.16, 3.18, 3.19 y 3.30, asi como la contenida en los Anexos 3A, 3B y 13, fueron clasificadas como
confidenciales ya que la informacién se refiere a cambios en la estructura corporativa de la empresa, a la
relacion de ésta con uno de los importadores, a la politica relativa a descuentos y reembolsos, a la
identificacion y descripcion de cédigos de producto de las mercancias para las cuales no hubo cédigos de
producto idénticos vendidos en el mercado interno de los Estados Unidos de América, a la metodologia
utilizada por Excel para reportar costos, al volumen total de la produccion para cada cédigo de producto, a
los montos de los insumos adquiridos por la empresa, a las utilidades y precios, lo que justifica el caracter
de confidencial y con ello se cumple con el requerimiento de la autoridad (sic), en el sentido de que se
presente un resumen publico. Asimismo, presento traduccion al espafiol de los Anexos 9, 29, 2.A, 3.B, 4. Ay
4.A1, que exhibié en inglés en su escrito del 12 de agosto de 2004.

Farmland

94. Mediante escrito del 6 de octubre de 2004, este exportador presentd su respuesta al requerimiento
de informacion que le formulé la Secretaria mediante oficio UPCI.310.04.4392/2 del 29 de septiembre de
2004, por lo que reclasific6 como publica en parte su respuesta al punto 2.9 del formulario oficial, sin
embargo, cierta informacién la siguié considerando como confidencial; a las respuestas a los puntos 3.4,
3.11, 3.13 y 3.23 del formulario oficial, les asign6 el caracter de confidencial afirmando que dicha
informacién se refiere a ajustes, datos contables, informes especificos sobre el calculo y asignacién de
costos de produccion de Farmland. Asimismo, presenté una nueva version confidencial de su respuesta a
formulario a fin de dar cumplimiento a lo dispuesto en el inciso A del punto 1.1 de las instrucciones del
formulario oficial para exportadores, y también present6 traduccién al espafiol del anexo 3 presentado en su
respuesta al formulario oficial.

Fribasa, Sigma Importaciones y Sigma International
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95. Mediante escritos del 5 de octubre de 2004, estas empresas presentaron sus respuestas a los
requerimientos de informacion que les formuldé la Secretaria, respectivamente, mediante oficios
UPCI.310.04.4393/2, UPCI.310.04.4400/2 y UPCI.310.04.4399/2, del 29 de septiembre de 2004,
manifestando lo siguiente:

A. En sus escritos del 12 de agosto de 2004, presentaron dos tipos de documentos que contienen
sus argumentos y pruebas, uno de ellos denominado “Alegatos”, el cual consta de una versién Unica, que
no contiene informacién alguna que deba suprimirse mediante la utilizacién de corchetes.

B. En lo que se refiere al formulario oficial, si se utilizaron los corchetes en el sentido establecido en
el inciso A del punto 1.1 de las instrucciones al formulario oficial.

96. Asimismo, Fribasa, Sigma Importaciones y Sigma International presentaron una explicacién a fin de
justificar el caracter de confidencial a la informacién asi clasificada en su escrito del 12 de agosto de 2004,
y presentaron la traduccion completa al espafiol del anexo 3 del documento denominado “Alegatos”.

Fribasay Sigma Importaciones

97. Mediante escrito del 28 de octubre de 2004, estos importadores presentaron su respuesta al
requerimiento de informacion que se les formul6 mediante oficio UPCI.310.04.4796/2 del 27 de octubre de
2004, manifestando lo siguiente:

A. La autoridad investigadora destaca la posicion de una Seccién de CANACINTRA, oponiéndose a
un procedimiento por discriminacion de precios, tal como se expone en el punto 92 de la resolucion de inicio
de esta investigacion.

B. La autoridad incluye en este procedimiento la argumentacion y documentacién exhibida por
CANACINTRA en un procedimiento anterior, por lo que dicho escrito debe ser considerado en esta
investigacion como prueba plena.

Gwaltney

98. Mediante escrito del 6 de octubre de 2004, este exportador presentd su respuesta al requerimiento
de informacién que se le formulé mediante oficio UPCI.310.04.4394/2 del 29 de septiembre de 2004, por lo
que reclasific6 como publica en parte, su respuesta al punto 2.9 del formulario oficial, sin embargo, cierta
informacién la sigui6 considerando como confidencial; a las respuestas a los puntos 3.4 y 3.23 del
formulario oficial, les asigné el caracter de confidencial afirmando que dicha informacion se refiere a
ajustes, datos contables, informes especificos sobre el célculo y asignacion de costos de produccién de
Gwaltney. Asimismo, presentd una nueva version confidencial a fin de dar cumplimiento a lo dispuesto en el
inciso A del punto 1.1 de las instrucciones del formulario oficial para exportadores; y también present6 una
traduccion al espafiol del anexo 11 presentado en su respuesta al formulario oficial.

John Morrell

99. Mediante escrito del 6 de octubre de 2004, este exportador present6 su respuesta al requerimiento
de informacién que se le formulé mediante oficio UPCI.310.04.4395/2 del 29 de septiembre de 2004, por lo
que reclasific6 como publica en parte su respuesta al punto 2.9 del formulario oficial, sin embargo, cierta
informacién la siguié considerando como confidencial; a las respuestas a los puntos 3.4 y 3.23 del
formulario oficial, les asigné el caracter de confidencial afirmando que dicha informacion se refiere a
ajustes, datos contables, informes especificos sobre el célculo y asignacion de costos de producciéon de
John Morrell. Asimismo, presenté una nueva version confidencial a fin de dar cumplimiento a lo dispuesto
en el inciso A del punto 1.1 de las instrucciones del formulario oficial para exportadores; y también entregd
traduccion al espafiol del anexo 11 presentado en su respuesta al formulario oficial.

Northern Beef

100. Mediante oficio UPCI.310.04.4408/2 del 30 de septiembre de 2004, la Secretaria requirié a este
exportador informacion adicional referente a sus cédigos de producto, sistemas de distribucién, ventas de
exportacién a los Estados Unidos Mexicanos, ajustes, valor normal y costos de produccién, sin embargo, la
Secretaria no recibi6 respuesta por parte de Northern Beef.

Premium Farms

101. Mediante escrito del 6 de octubre de 2004, este exportador present6 su respuesta al requerimiento
de informacion que le formuld la Secretaria por oficio UPCI.310.04.4397/2 del 29 de septiembre de 2004,
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manifestando que la versién publica de su respuesta al formulario oficial de investigacion para
exportadores, se ajusta a lo establecido en el articulo 153 del RLCE, por lo que no presenta una
reclasificacion. Asimismo, presentd una version publica de los anexos 2, 4, 5 y 10 de su respuesta al
formulario oficial.

Promotora Porcicola

102. Mediante escrito del 6 de octubre de 2004, esta empresa presenté su respuesta al requerimiento
de informacion que le formuld la Secretaria por oficio UPCI.310.04.4398/2 del 29 de septiembre de 2004,
por lo que exhibié una nueva version publica de su respuesta al formulario oficial para importadores, y
presento una justificacion de la informacion a la cual otorgd el caracter de confidencial.

Seaboard

103. Mediante escrito del 6 de octubre de 2004, esta exportadora presentd su respuesta al
requerimiento de informacion que le formuldé la Secretaria por oficio UPCI.310.04.4401/2 del 29 de
septiembre de 2004, manifestando que la informacion que clasific6 como confidencial en su escrito de
respuesta al formulario oficial, tiene su justificacion ya que se refiere a costos de produccion, volimenes y
precios de venta, canales de distribucion, empresas competidoras y en general informacion cuya difusion al
publico causaria dafio irreparable a su posicién competitiva y ademas se trata de informaciéon que no se
puede resumir por tratarse principalmente de nimeros. Asimismo, presenté un documento al cual se refiere
como “resumen publico”.

Sioux

104. Mediante escrito del 14 de octubre de 2004, esta exportadora presentd su respuesta al
requerimiento de informacion que le formulé la Secretaria mediante oficio UPCI.310.04.4409/2 del 30 de
septiembre de 2004, manifestando lo siguiente:

A. Sioux utilizé los coédigos de productos que utiliza en el curso de operaciones normales para la
pierna con hueso, las espaldillas, paletas y cabeza de lomo.

B. Para los productos vendidos en los Estados Unidos Mexicanos que no contaban con productos
idénticos vendidos en los Estados Unidos de América, 0 que en su caso, un producto idéntico no fue
vendido de manera representativa, Sioux ha propuesto que la Secretaria base el calculo del valor normal en
las ventas en los Estados Unidos de América para el producto mas similar vendido de manera
representativa.

C. Al identificar los productos mas similares se tomo en consideracion el tipo de puerco utilizado para
producir la pierna, el corte primario del cual se obtuvo el corte, la grasa que fue removida de la carne, si la
piel fue removida de la carne y el tamafio de los cortes de la carne.

D. Los cddigos de productos no identifican la mercancia que fue vendida como fresca/refrigerada o
congelada, ademas, las facturas de venta de Sioux y los sistemas contables no rastrean si el producto fue
vendido como fresco/refrigerado o congelado.

E. Debido a que Sioux no actia como importador de registro, no conoce la fraccion arancelaria que
fue utilizada por el importador.

F. Sioux utilizé sus cédigos de productos internos para determinar productos idénticos o similares
para el calculo del margen de discriminacién de precios.

G. Los gastos de embalaje se refieren al empacado del producto, el cual depende del pedido
especifico de un cliente debido a sus necesidades particulares de transportacion, almacenamiento y manejo
de la mercancia, como consecuencia, se incurre en el gasto de empacado una vez que se ha concertado la
venta y por tanto es incidental a ésta en los términos del articulo 54 de la LCE.

H. Sioux es capaz de determinar la manera en que la mercancia es empacada por medio de su
cédigo de producto/descripcion.

. Durante el periodo investigado Sioux utilizd cuatro tipos distintos de empaque, para cada tipo
calcul6 el costo actual de los materiales de empaque incurrido, basado en las compras totales de materiales
durante el periodo investigado, después combiné el costo promedio del material para cada tipo de empaque
y dividié esa suma por la cantidad promedio de la mercancia incluida en cada tipo de empaque.
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J. Sioux divide el afio fiscal en 13 periodos contables, cada uno de los cuales es de cuatro semanas,
el periodo investigado coincide con los trece periodos contables, Sioux ha reportado los costos incurridos
en cada uno de estos periodos.

105. Asimismo, Sioux presento lo siguiente:
Ventas de exportacion a los Estados Unidos Mexicanos.
Ventas al mercado nacional estadounidense.
Costos de produccién de la mercancia investigada.
Programa en SAS para el calculo y margen de discriminacion de precios.
Hojas de trabajo de costo de empaque, flete externo, flete interno y costos.
Copia simple de diversas facturas.

Calculo de costos.

TIommoUow>»

Documento identificado como “Informacion del US GAAP 2002".
Smithfield

106. Mediante escrito del 6 de octubre de 2004, este exportador present6 su respuesta al requerimiento
de informacion que se le formulé mediante oficio UPCI.310.04.4402/2 del 29 de septiembre de 2004, por lo
que reclasific6 como publica en parte, su respuesta al punto 2.9 del formulario oficial, sin embargo, cierta
informacién la siguioé considerando como confidencial; a la respuesta al punto 3.23 del formulario oficial, le
asigno el caracter de confidencial afirmando que dicha informacién se refiere a ajustes, datos contables,
informes especificos sobre el calculo y asignacién de costos de produccion de Smithfield. Asimismo,
presentd una nueva version confidencial a fin de dar cumplimiento a lo dispuesto en el inciso A del punto
1.1 de las instrucciones del formulario oficial para exportadores; y también presentd una traduccién al
espafiol del anexo 11 presentado en su respuesta al formulario oficial.

Swift

107. Mediante escrito del 6 de octubre de 2004, este exportador presentd su respuesta al requerimiento
de informacion que se le formuld6 mediante oficio UPCI.310.04.4403/2 del 29 de septiembre de 2004,
manifestando que Swift si exporté a los Estados Unidos Mexicanos el producto investigado. Asimismo,
presento lo siguiente:

A. Glosario en espafiol de los términos utilizados en inglés en los Anexos 2.A, 2.A.1, 3.Ay 3.A.1 del
formulario oficial.

B. Traduccién al espafiol del Anexo A.1 (Installed capacity of production of subject merchandise), del
Apéndice 2.19, asi como del documento denominado “Institutional Meat Purchase Specifications for Fresh
Pork Products Series 400", exhibidos en su respuesta al formulario oficial de investigacion.

Tyson

108. Mediante escrito del 6 de octubre de 2004, esta exportadora presentd su respuesta al
requerimiento de informacion que le formuldé la Secretaria por oficio UPCI.310.04.4404/2 del 29 de
septiembre de 2004, manifestando que justifico ampliamente el caracter de confidencial de la informacion
asi clasificada en su respuesta al formulario oficial, y que presenté un resumen publico de la informacién
confidencial. Asimismo, Tyson presento traduccién al espafiol de sus Anexos 2.4.b, 2.4.c, 2.17.1, 2.21, 2.22
y Anexo 2.A, los cuales fueron presentados en su respuesta al formulario oficial de investigacion.

Yarto

109. Mediante escrito del 6 de octubre de 2004, esta exportadora presentd su respuesta al
requerimiento de informacion que le formuldé la Secretaria por oficio UPCI.310.04.4405/2 del 29 de
septiembre de 2004, manifestando que presenta una justificacion con respecto a la informacién que
clasificé como confidencial en su respuesta al formulario oficial, y un resumen publico de dicha informacion.

Farmland, Gwaltney, John Morrell, Premium Farms, Seaboard, Sigma International, Smithfield, Swift,
Tyson, Yarto, Alimentos San Mateo, Central de Carnes, Fribasa, Promotora Porcicola y Sigma
Importaciones.

110. De conformidad con el articulo 54 de la LCE, la Secretaria requiri6 a estas empresas mediante
oficios del 15 de noviembre de 2004, a efecto de que presentaron nuevamente su version confidencial de
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respuesta al formulario oficial de investigacion, las cuales deberian observar lo establecido en el inciso A
del punto 1.1 de las instrucciones del formulario oficial, esto es, en el sentido de que en dicha versién
confidencial sefialaran entre corchetes los datos confidenciales. Las empresas de referencia desahogaron
adecuadamente el requerimiento el 18 de noviembre de 2004, salvo Central de Carnes que no cumplié por
completo con lo requerido, segun se detalla infra en el apartado de informacién desestimada de esta
resolucion.

Requerimientos de informacién a no partes

111. El 6 de octubre de 2004, de conformidad con el articulo 55 de la LCE, la Secretaria requirid
informacién a diversos obradores y recibio las respuestas que se especifican en los puntos siguientes.

Rose Mary Alimentos, S.A. de C.V.

112. El 12 de octubre de 2004, esta empresa sefial6 que consume Unicamente pierna de cerdo
nacional, la cual es fresca, sin grasa y sin cuero, abastecida por obradores del area metropolitana de la
Ciudad de México. Agregd que apoya una investigacion antidumping integral y transparente, que involucre
a todos los eslabones de la cadena productiva, y que ayude a identificar en qué puntos de la cadena falta
productividad o incentivos para alcanzar los niveles de competencia internacional. Por Ultimo esta empresa
manifestd que no realiza importaciones de pierna de cerdo, y que el hecho de que haya importacién de
pierna de cerdo ayuda a regular el precio nacional del producto.

Obrador y Empacadora La Barca, S.A. de C.V.
113. El 21 de octubre de 2004, esta empresa argumento lo siguiente:
A. Se opone a este procedimiento y desea que se concluya de manera inmediata.

B. La empresa Unicamente realiza compras de cerdo nacional el cual transforma en carnes frias,
embutidos y cortes de carne fresca.

C. No vende ganado en pie, canales y medias canales, ni piernas de cerdo, y tampoco realiza
importaciones de pierna de cerdo.

D. Los precios entre el producto nacional y el importado son similares y aunque existe poca variacion,
se han venido homologando.

E. La calidad del producto nacional y el importado es la misma, pero compra producto nacional
porque tiene una relacion sélida con sus proveedores.

F. Las importaciones de piernas de cerdo originarias de los Estados Unidos de América de ninguna
forma han afectado sus operaciones de produccion.

G. Las importaciones de carne de cerdo han actuado como niveladoras de los precios en el mercado
doméstico, por lo que de no permitirse las importaciones, los precios del cerdo nacional se elevarian tanto
gue serian inalcanzables todos los productos derivados del cerdo para los consumidores nacionales.

Productos Cérnicos AR, S.A. de C.V., y Productos Finos de Cerdo Amer, S.A. de C.V.
114. El 26 y 27 de octubre de 2004, respectivamente, estas compafiias manifestaron lo siguiente:

A. Se ven en la necesidad de apoyar esta investigacion (sic) en vista de que los productores
nacionales no tienen la capacidad de abastecer el mercado nacional, lo cual da origen a escasez del
producto ocasionando un incremento en el costo de produccién y de venta.

B. No son importadores, realizan sus compras a los productores nacionales y a importadores.
C. El precio del producto importado y nacional es mas o menos igual y la calidad es igual.
D. Las importaciones de pierna de cerdo no les afectan debido a que su abastecimiento se basa en la

produccién nacional.
Lasa Introductores de Ganado, S.A. de C.V.
115. El 27 de octubre de 2004, esta empresa argumento lo siguiente:

A. La imposicién de cuotas compensatorias a productos importados Unicamente ha llevado al
desabasto en el mercado doméstico y a un incremento de precios que perjudican al sector procesador de
carne y al publico consumidor, ademas de que no resuelven los problemas estructurales que aquejan al
sector porcicola nacional.



Miércoles 21 de diciembre de 2005 DIARIO OFICIAL (Tercera Seccion) 42

B. No importa piernas de cerdo en virtud de que ella misma las produce a partir del desbaratado de la
canal de cerdo. Desconoce la diferencia de precios entre la pierna de cerdo importada y la nacional.

C. En el mercado mexicano no existe una norma de calidad comercial que esté operando, mientras
que en el mercado de los Estados Unidos de América existe un sistema de clasificacion para las piernas y
se basa en el rendimiento, lo cual fomenta la presencia de precios diferenciales.

D. La autoridad no debe sustituir a la produccion nacional de pierna de cerdo con los efectos de la
cadena productiva que incluye productos diferentes al investigado.

Obrador Santa Clara
116. El 27 de octubre de 2004, esta persona moral manifesto lo siguiente:

A. Estad en contra de este procedimiento, ya que la entrada de la pierna de cerdo en 2001, 2002 y
2003 sirvio para frenar un poco el alza de precio de los cerdos, ya que el precio se incrementaba de manera
alarmante.

B. No realiza importaciones, pero si comercializa la pierna por medio de un introductor, ya que los
volumenes que maneja son pequefios.

C. En los Estados Unidos de América se manejan diversos niveles de calidad en el producto, por lo
que el precio va acorde a la calidad, mientras que en el producto nacional se maneja una calidad similar en
todos los embarques de cerdo.

D. Regularmente el ganado que sacrifica es nacional y el importado lo compra por medio de una
comercializadora Unicamente cuando el producto nacional empieza a especular con el precio y con el
abasto.

E. Las importaciones de piernas de cerdo no afectan las operaciones de producciéon de ganado en
pie, carne en canal o piernas de puerco.

Obrador de Tocineria y Salchichoneria Porvenir, S.A. de C.V. y Proveedora de Carne de Cerdo
TIF, S.A.de C.V.

117. El 28 de octubre de 2004, estas empresas sefialaron que las importaciones de pierna de cerdo
reducen los margenes de utilidad en las ventas nacionales ya que saturan el mercado y ademas en
ocasiones es mas bajo el precio de venta de la mercancia importada que la nacional, por lo que el producto
nacional se tiene que vender a bajo precio para hacer frente a la competencia. Afiadieron que no realizan
importaciones de pierna de cerdo y que los precios nacionales son mas bajos en el mercado y el producto
nacional es de mas calidad porque es mercancia mas fresca.

Solicitudes de informacion a SAGARPA

118. El 2 de agosto y 12 de noviembre de 2004, y 18 de octubre de 2005, la Coordinacion General de
Ganaderia de la Secretaria de Agricultura, Ganaderia, Desarrollo Rural, Pesca y Alimentacién, dio
respuesta a las solicitudes de informacion formuladas por la Secretaria el 7 de julio y 26 de octubre de 2004
y 13 de octubre de 2005, respectivamente. La informacion proporcionada por SAGARPA se detalla infra.

Opinidn de la Comision de Comercio Exterior

119. Declarada la conclusién de la investigacion de mérito, con fundamento en los articulos 58 de la
LCE mutatis mutandi, 82 fraccion 11l del RLCE, 16 fraccion Xl del Reglamento Interior de la Secretaria de
Economia, el 5 de diciembre de 2005, la Secretaria presentd el proyecto de resolucion final ante la
Comision de Comercio Exterior, en lo sucesivo la Comision.

En sesion del 15 de diciembre de 2005, una vez que el Secretario Técnico de la Comision constato la
existencia de quorum, ésta se llevo a cabo en los términos del articulo 6 del RLCE, de conformidad con la
orden del dia.

El Secretario Técnico concedi6 el uso de la palabra al representante de la Unidad de Practicas
Comerciales Internacionales, en lo sucesivo UPCI, con el objeto de que expusiera de manera oral el
proyecto de resolucion preliminar que concluye la investigacion que nos ocupa, el cual previamente se
remiti6 a esa Comision para que se hiciera llegar a los miembros, con el fin de que en la sesion referida
emitieran sus comentarios.

En uso de la palabra el representante del la UPCI expuso y explicé en forma detallada el caso en
particular con el objeto de dar a conocer a esa Comisién los motivos por los cuales se determiné concluir la
investigacion en esta etapa procesal.
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El Secretario Técnico de la Comision preguntd a los integrantes de la misma si tenian alguna
observacion, a lo cual respondieron que no, tal y como obra en la minuta de la sesion respectiva, y se
pronunciaron favorablemente por unanimidad.

CONSIDERANDOS
Competencia

120. La Secretaria de Economia es competente para emitir la presente resolucion conforme a lo
dispuesto en los articulos 16 y 34 fracciones V y XXXI de la Ley Organica de la Administracion Publica
Federal, 5 fraccion VIl y 57 fraccion Ill de la Ley de Comercio Exterior, 82 fraccion Il del Reglamento Ley de
Comercio Exterior, 1, 2, 4 y 14 fraccion | del Reglamento Interior de la Secretaria de Economia, y Quinto
Transitorio del Decreto por el que se reforman, adicionan y derogan diversas disposiciones de la Ley
Organica de la Administracion Pulblica Federal, de la Ley Federal de Radio y Television, de la Ley General
que establece las Bases de Coordinacion del Sistema Nacional de Seguridad Publica, de la Ley de la
Policia Federal Preventiva y de la Ley de Pesca, publicado en el Diario Oficial de la Federacion del 30 de
noviembre de 2000.

Legislacién aplicable

121. Para efectos de la presente investigacion son aplicables la Ley de Comercio Exterior y el
Reglamento de la Ley de Comercio Exterior, el Acuerdo relativo a la Aplicacién del Articulo VI del Acuerdo
General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio de 1994, el Codigo Fiscal de la Federacion y el Codigo
Federal de Procedimientos Civiles, estos dos ultimos de aplicacion supletoria.

Informacion desestimada
Por no justificar el caracter de confidencial

122. De conformidad con el articulo 54 de la LCE y 6.5.2 del Acuerdo Antidumping, la Secretaria
determind no tomar en cuenta la informacién que se especifica a continuacion, toda vez que la misma fue
clasificada con caracter de confidencial, sin que las partes interesadas justificaran ampliamente dicho
caracter en los términos de los articulos 148, 149, 152, 153 y 158 del RLCE y 6.5.1 y 6.5.2 del Acuerdo
Antidumping, aun cuando la Secretaria formul6 los requerimientos a efecto de que justificaran el caracter de
confidencial o, en su caso, reclasificaran dicha informacién. Asimismo, los resimenes publicos de la
informacién que se desestima, no permitian tener una comprension razonable e integral del asunto.

Cargill Meat (Excel)

123. Escritos de respuesta al formulario oficial de investigacion y al requerimiento de informacién que le
formul6 la Secretaria, y que se especifican en los puntos 57, 58 y 93 de esta resolucion.

Farmland

124. Respuestas a los puntos 2.9, 3.11, 3.13, 3.23 y 3.32 del formulario oficial de investigacion.
Gwaltney

125. Respuestas a los puntos 2.9, 3.4 y 3.23 del formulario oficial de investigacion.

John Morrell

126. Respuestas a los puntos 2.9, 3.4 y 3.23 del formulario oficial de investigacion.

Premium Farms

127. Parte descriptiva de los Anexos 6 y 7 presentados en su respuesta al formulario oficial de
investigacion.

Seaboard

128. Escritos de respuesta al formulario oficial de investigacion y al requerimiento de informacién que le
formulé la Secretaria, y que se especifican en los puntos 70 y 103, respectivamente, de esta resolucién.

Smithfield
129. Respuestas a los puntos 2.9 y 3.23 del formulario oficial de investigacion.

Sonora Agropecuaria



Miércoles 21 de diciembre de 2005 DIARIO OFICIAL (Tercera Seccion) 44

130. Anexos de su escrito del 23 de julio de 2004, por el cual presentd su respuesta al formulario oficial
de investigacion, y que se especifica en los puntos 53 y 54 de esta resolucion.

Tyson

131. Respuestas a los puntos 2.9, 2.10, 3.35, del formulario oficial de investigacion, asi como las
respuestas a los puntos 2, 2.1, 17.1, 19 del Anexo 2, y 17, 17.1 del Anexo 3.A, asi como la totalidad del
Anexo 4, todos ellos presentados en el escrito del 12 de agosto de 2004, a que se refiere el punto 75 de
esta resolucion.

Yarto

132. Respuesta al punto 2.5 del formulario oficial de investigacion, asi como respuesta a los puntos 17,
18, 18.1, 19, 21, 22, 25, 26, 27 del Anexo 3.A, y paginas 28, 29 y 30 del “Apartado de Valor Reconstruido”.

Por falta de acreditacion de legal existencia y/o personalidad juridica

133. Asimismo, la Secretaria determind no tomar en cuenta la informacién mencionada en los puntos 45
y 83 de esta resolucién, conforme al articulo 54 de la LCE, presentada en supuesta representacion de
Carnes Roca y CANACINTRA, respectivamente, toda vez que dichos entes juridicos no acreditaron su legal
existencia, ni sus supuestos representantes legales acreditaron que contaban con las facultades de
representacién con que se ostentaron, en los términos del articulo 19 parrafo primero del Cédigo Fiscal de
la Federacion.

134. Ademas de que CANACINTRA no acredité su legal existencia ni las facultades de su representante
legal, su escrito resulta extemporaneo ya que como se precisa en el punto 83 de esta resolucion, dicha
comparencia ocurrid el 20 de agosto de 2004, esto es, fuera de la fecha limite para que las posibles partes
interesadas en el procedimiento manifestaran lo que a su derecho conviniese, la cual fue el 12 de agosto de
2004.

135. De conformidad con el articulo 54 de la LCE, la Secretaria determiné no tomar en cuenta la
informacién presentada por USPASA que se describe en los puntos 55 y 56 de esta resolucién, toda vez
que dicha empresa no acredit6 las facultades de su representante legal como lo establece el articulo 19
parrafo primero del Cddigo Fiscal de la Federacion, ya que como se mencion6 en los puntos 86 a 89 de
esta resolucion, el compareciente Jesus Gregorio Segura e Iglesias, acredito ser el Presidente del Consejo
de Administracion de la empresa. Sin embargo, de conformidad con la escritura publica que contiene la
modificacién de los estatutos de USPASA, la representacion de la sociedad corresponde al Administrador
Unico o, en su caso, al Consejo de Administracion como 6rgano colegiado, y no de manera individual al
Presidente del Consejo de Administracion; es decir, para actuar en nombre de USPASA debieron
comparecer de manera colegiada el Consejo de Administracion, esto es, a través de su Presidente,
Tesorero y Secretario. Si bien pretendieron comparecer de ese modo, quien se ostenté como Presidente no
era el mencionado en la escritura publica 91,852 del 6 de marzo de 2003, otorgada ante el notario publico 1
de Tijuana, Baja California, a saber Jesus Gregorio Segura e Iglesias y no Jesus Gregorio Segura e Islas.

Por no observar las disposiciones del formulario oficial

136. De conformidad con el articulo 54 de la LCE, la Secretaria puede requerir a las partes interesadas
mediante los formularios que la misma establezca. En dichos formularios, se sefialan las reglas generales
que las partes interesadas deben observar. En el inciso A del punto 1.1 de las instrucciones del formulario
oficial, se establece que en la version confidencial deberan sefialarse entre corchetes los datos
confidenciales, disposicion que no fue cumplida por Central de Carnes, en su respuesta a los puntos 2.14
parrafo quinto, y 3.2 del formulario oficial de investigacion. Por tal motivo, la Secretaria determind
desestimar dichas respuestas y proceder conforme la mejor informacién disponible en los términos del
propio articulo 54 de LCE.

Analisis de discriminacién de precios

137. En la etapa preliminar de la investigacion, la Secretaria recibio las respuestas al formulario oficial
por parte de las exportadoras Premium Farms, Northern Beef, Smithfield, Gwaltney, Farmland, John
Morrell, Yarto, Seaboard, Tyson, Excel, Swift y Sigma International.

138. Las empresas y asociaciones de exportadores AMI, American Pork, NPPC y U.S. Meat, Sigma
International, las importadoras Sigma Importaciones y Fribasa, asi como el Comecarne, argumentaron que
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la metodologia e informacion utilizada por la Secretaria en el calculo del margen de discriminacion de
precios y descrita en la resolucién de inicio de la investigacién fue inadecuada.

139. Al respecto, la Secretaria, con base en los articulos 75 fraccion Xl del RLCE y 5.2 y 5.6 del
Acuerdo Antidumping, calculé un margen de discriminacion de precios para las piernas de cerdo, de
acuerdo con la informacion y pruebas que razonablemente tuvo a su alcance y que, de conformidad con la
metodologia descrita en la resolucién de inicio, le permitié inferir la probabilidad fundada de que las
importaciones de este producto se realizaron con un margen de discriminacion de precios superior a de
minimis.

Excel

140. La informacion proporcionada por Excel en la respuesta al formulario oficial fue desestimada por
las razones expuestas en los puntos 122 y 123 de esta resolucion. Por tanto, la Secretaria no cont6 con los
elementos que le permitieran calcular un margen de discriminacion de precios especifico para esta
empresa.

Northern Beef

141. Northern Beef no proporciond la informacion solicitada en el requerimiento de informacién adicional
que le formulé la Secretaria, por lo cual, si bien contesté el formulario oficial para exportadoras, no fue
posible contar con los elementos que permitieran calcular un margen de discriminacién de precios
especifico para esta empresa.

Farmland, Gwaltney, John Morrell y Smithfield

142. De la informacion presentada en el formulario oficial de Farmland, Gwaltney, John Morrell y
Smithfield, por las razones expuestas en los puntos 122, 124, 125, 126 y 128 de esta resolucion, se
desestimaron las respuestas a los puntos 2.9 y 3.23 que se refieren a la descripcion de los canales de
distribucidn del producto investigado y a la determinacién de los costos de produccion, respectivamente.

143. Por ello, la Secretaria no cuenta, por una parte, con la informacién que le permita conocer la
procedencia del producto investigado producido en los Estados Unidos de Ameérica a fin de dar
cumplimiento al articulo 2.5 del Acuerdo Antidumpin, y, por la otra, con la metodologia de célculo de los
costos de produccion, en los términos del articulo 2.2.1.1 de dicho Acuerdo, los cuales forman parte del
costo total requerido para determinar que las ventas internas en los Estados Unidos de América fueron
realizadas en el curso de operaciones comerciales normales.

144. Para Gwaltney y John Morrell, de acuerdo con los puntos 122, 125 y 126 de esta resolucion,
adicionalmente se desestimaron sus respuestas al punto 3.4 del formulario oficial, el cual se refiere a los
ajustes al precio de exportacion.

145. En el caso de Farmland, ademas, se desestimaron las respuestas a los puntos 3.11, 3.13 y 3.32
del formulario oficial, conforme a lo descrito en los puntos 122 y 124 de esta resolucion. Estas respuestas
se refieren a las ventas internas por cédigo de producto, seleccion de cédigos similares y ajustes al valor
normal, respectivamente.

146. Por lo anterior, no se contd con los elementos que permitieran a la Secretaria calcular un margen
de discriminacién de precios especifico a cada una de las empresas mencionadas, especificamente,
Smithfield, Gwaltney, John Morrell y Farmland.

Tyson

147. De acuerdo con lo descrito en los puntos 122 y 131 de esta resolucion, se desestimaron del
formulario oficial presentado por Tyson, las respuestas a los puntos 2.9, 2.10 y 3.35; los puntos 2, 2.1, 17.1
y 19 del Anexo 2.A, los puntos 17 y 17.1 del Anexo 3.A, y el Anexo 4.

148. Los puntos 2.9 y 2.10 del formulario oficial se refieren a los sistemas de distribucién y el punto 3.35
contiene una referencia a los ajustes al valor normal; los puntos indicados del Anexo 2.A se refieren a
explicaciones sobre codigos de producto y determinados ajustes realizados al valor normal; los puntos del
anexo 3.A contienen explicaciones a algunos ajustes al precio de exportacién y en el Anexo 4, desestimado
en su totalidad, contiene la metodologia de célculo de los costos de produccion y el valor reconstruido para
cada uno de los codigos de producto.
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149. Derivado de lo anterior, la Secretaria no cont6 con la informacion de costos de produccién para
determinar si las ventas internas en los Estados Unidos de América fueron realizadas en el curso de
operaciones comerciales normales. Ademas, al no contar con una explicacion sobre cédigos de producto,
no fue posible conocer si los cddigos comparables a los exportados a los Estados Unidos Mexicanos
corresponden a cdédigos idénticos o similares. Por tanto, la Secretaria no contd con los elementos e
informacién que le permitieran calcular un margen de discriminacion de precios especifico a Tyson.

Seaboard

150. Por las razones expuestas en los puntos 122 y 128 de esta resolucion, la Secretaria desestimé
toda la informacion proporcionada por Seaboard en su respuesta al formulario oficial para exportadoras. Por
lo anterior, no fue posible contar con los elementos para calcularle un margen de discriminacién de precios
especifico a Seaboard.

Yarto

151. Conforme a lo descrito en los puntos 122 y 132 de esta resolucién, en el caso de Yarto se
desestimaron las respuestas al punto 2.5 del formulario oficial, los puntos 17,18, 18.1, 19, 21, 22, 25, 26 y
27 del Anexo 3.A, y las paginas 28, 29, 30 y los puntos 13 y 15 de la pagina 31 del apartado de valor
reconstruido.

152. De la informacién proporcionada por la comercializadora Yarto, destaca la desestimacion
correspondiente al valor reconstruido que contiene, entre otros, los costos de produccién y los gastos
generales del producto investigado. Ademas, la empresa no reporté informacion de las operaciones de
compra a su empresa proveedora durante el periodo investigado.

153. Por lo anterior, no fue posible verificar si los precios de adquisicion del producto investigado se
realizaron en el curso de operaciones comerciales normales, de acuerdo con lo dispuesto en el articulo 47
del RLCE, por lo que no fue posible calcular un margen de discriminacion de precios especifico para esta
empresa.

Sigma International

154. La comercializadora Sigma International exportd a los Estados Unidos Mexicanos el total de las
ventas del producto investigado bajo un solo cédigo de producto a través de las importadoras relacionadas
Sigma Importaciones y Fribasa.

155. A fin de demostrar que los precios de venta a sus empresas relacionadas en los Estados Unidos
Mexicanos son fiables en términos del articulo 2.3 del Acuerdo Antidumping, presenté copia del dictamen
sobre precios de transferencia emitido por la empresa Price Waterhouse de 6 de agosto de 2004 para el
ejercicio fiscal de 2003.

156. La informacion de referencia contenida en los estudios de precios de transferencia que preparé
Price Waterhouse contiene un analisis de la actividad global de las operaciones efectuadas por la empresa
con sus partes relacionadas residentes en el extranjero. Dicho reporte no contiene informacién especifica al
producto objeto de investigacion, por tanto, la Secretaria determiné calcular el precio de exportacion de
Sigma International conforme a la metodologia de precio de exportacion reconstruido a que se refieren los
articulos 35 de la LCE, 50 del RLCE y 2.3 del Acuerdo Antidumping.

157. Sin embargo, Sigma International no present6 la informacion de reconstruccion del precio de
exportacion a partir de las ventas a su primer cliente no relacionado, tal como lo establecen los articulos 35
de la LCE, 50 del RLCE y 2.3 del Acuerdo Antidumping.

158. En cuanto al célculo del valor normal, Sigma International manifesté que no realizé ventas del
producto investigado en el mercado de los Estados Unidos de América ni exportaciones a un tercer pais;
por tanto, el célculo del valor normal se debe realizar conforme la alternativa de valor reconstruido,
conformado por el costo de produccion, los gastos generales y una utilidad razonable.

159. De conformidad con los articulos 44 y 47 del RLCE, el costo de produccion, los gastos generales y
el margen de utilidad deberan corresponder a operaciones comerciales normales, es decir, que las compras
por parte de la empresa no impliquen pérdidas para las empresas proveedoras.

160. En esta etapa de la investigacion, Sigma International no proporciond la informacion de los costos
de produccién de sus empresas proveedoras ni la informacion que permitiera a la Secretaria identificar
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cada una de las operaciones de compra con su respectiva empresa proveedora, por lo cual, no fue posible
determinar las adquisiciones que se realizaron en el curso de operaciones comerciales normales y, por
tanto, calcular el valor normal correspondiente.

161. De acuerdo con lo anterior, no se contd con la informacién que le permitiera a la Secretaria calcular
un margen de discriminacion de precios especifico a la comercializadora Sigma International.

Premium Farms

162. Los calculos de la determinacion del margen de discriminacion de precios para Premium Farms se
describen en los puntos 165 a 186 de esta resolucion.

163. Estos calculos consideran la informacién presentada por la empresa exportadora en sus
promociones. La Secretaria no puede revelar publicamente la informacion presentada con caracter de
confidencial, de conformidad con los articulos 80 de la LCE y 6.5 del Acuerdo Antidumping.

Precio de exportacion

164. Durante el periodo de investigacion Premium Farms export6 a los Estados Unidos Mexicanos el
producto investigado clasificado en 3 cddigos de producto.

165. Con fundamento en los articulos 39 y 40 del RLCE, la Secretaria calculé un precio de exportacion
promedio ponderado para cada uno de los 3 cddigos de producto exportados a los Estados Unidos
Mexicanos. La ponderacién refiere la participacion del volumen de cada una de las transacciones en el
volumen total de las ventas de exportacion a los Estados Unidos Mexicanos por cédigo de producto.

Ajustes

166. En esta etapa de la investigacion Premium Farms solicitdé ajustar el precio de exportacion por
términos y condiciones de venta, en particular, por los conceptos de crédito y flete. La Secretaria aceptd
ajustar el precio de exportaciéon por dichos conceptos de conformidad con los articulos 36 de la LCE, 53 y
54 del RLCE y 2.4 del Acuerdo Antidumping. Asimismo, la Secretaria consideré el precio efectivamente
pagado neto de reembolsos y bonificaciones tal y como lo dispone el articulo 51 del RLCE.

Crédito

167. En esta etapa de la investigacion, la empresa calculd el plazo del crédito a partir de la diferencia de
dias entre la fecha de pago y la fecha de la factura. La tasa de interés se refiere a la tasa promedio de sus
pasivos a corto plazo durante el periodo investigado. La Secretaria ajusté el precio de exportacion por este
concepto, de acuerdo con la informacién proporcionada por la empresa.

Flete Interno

168. La empresa report6 los gastos de flete por transaccion, considerando la erogacion especifica por
este concepto para cada una de las operaciones de venta a los Estados Unidos Mexicanos. La Secretaria
calcul6 el monto del flete y ajusté el precio de exportacion por este concepto de acuerdo con la informacién
proporcionada por la empresa exportadora.

Valor Normal

169. Durante el periodo de investigacion Premium Farms realizd ventas de 3 codigos de producto
idénticos a los de exportacion a los Estados Unidos Mexicanos a clientes no relacionados en el mercado de
los Estados Unidos de América.

170. La Secretaria realiz6 la prueba de suficiencia a que se refiere la nota al pie de pagina 2 del
Acuerdo Antidumping, determinando que los 3 cédigos en cuestion cumplen con dicho requisito.

Prueba de ventas por debajo de costos

171. De conformidad con el articulo 2.2.1 del Acuerdo Antidumping, para cada coédigo de producto la
Secretaria identificé las ventas al mercado interno de los Estados Unidos de América que no se realizaron
en el curso de operaciones comerciales normales, durante un periodo prolongado, en cantidades
sustanciales y a precios que no permiten recuperar los costos dentro de un plazo razonable, sobre la base
de los precios de venta en el mercado interno, los costos de produccion y los gastos generales presentados
por Premium Farms.

172. En esta etapa de la investigacion, la Secretaria admitié la informacién y la metodologia de célculo
propuestas por Premium Farms tanto para los costos de produccion por cédigo de producto, como para los
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gastos generales que incluyen los de administracion y ventas, los financieros y los de investigacion y
desarrollo.

173. Con base en el listado de ventas del producto investigado en el mercado de los Estados Unidos de
América, proporcionado por la empresa, la Secretaria comparé el precio de cada transaccién contra la
suma del costo de produccidon mas los gastos generales promedio para el mes en que se realizé dicha
venta. El precio utilizado por la Secretaria en la comparacion contra el costo total es neto de descuentos,
gastos de crédito, comisiones y fletes.

174. Mediante la comparacion que se sefiala en el punto 172 de esta resolucién, la Secretaria identificd
las operaciones de venta con precios inferiores a la suma del costo de produccion més los gastos generales
del mes correspondiente a la operacion. Asimismo, determiné si dichas ventas se efectuaron en cantidades
sustanciales; es decir, si el volumen total de dichas transacciones fue mayor al 20 por ciento del volumen
total de las ventas internas del cédigo de producto en el periodo investigado.

175. Cuando el volumen de operaciones a pérdida por cédigo de producto fue igual o superior al 20 por
ciento del total de las transacciones de venta en el mercado de los Estados Unidos de América, la
Secretaria realizd la prueba para determinar si esos precios permitieron la recuperacion de costos en un
plazo razonable. Para tal efecto, compar6 los precios de cada una de las ventas a pérdida, identificadas
conforme al punto anterior, contra el promedio ponderado de de los costos totales de produccion (costos de
produccién méas gastos generales) del periodo de investigacion. La Secretaria elimind del calculo del valor
normal las operaciones de venta cuyos precios fueron inferiores al promedio de los costos totales de
produccién del periodo de investigacion.

176. Por otra parte, cuando el volumen de las transacciones a pérdida fue menor al 20 por ciento del
total de las operaciones de venta en el mercado de los Estados Unidos de América por cddigo de producto,
se realiz6 la otra prueba de cantidades sustanciales que establece la nota al pie de pagina 5 del Acuerdo
Antidumping, mediante la comparacién del promedio ponderado de las ventas internas contra el promedio
ponderado de los costos totales en el periodo de investigacion. En los casos en que el precio promedio
ponderado de las ventas durante el periodo de investigacion fue superior al costo total promedio del mismo
periodo, la Secretaria considerd que los precios de estas transacciones a pérdida constituyeron cantidades
sustanciales, por lo que se consideraron en el calculo del valor normal.

177. Con fundamento en el articulo 2.2.1 del Acuerdo Antidumping, la Secretaria descarté del célculo
del valor normal todas las ventas que se realizaron a pérdida durante el periodo de investigacion y cuyos
precios no permitieron la recuperacion de los costos.

178. Después de descartar todas las operaciones de venta que se realizaron a pérdida para cada uno
de los codigos de producto presentados por la empresa, la Secretaria realizé de nueva cuenta la prueba de
suficiencia que establece la nota al pie de pagina 2 del Acuerdo Antidumping, determinando que los 3
caodigos en cuestion cumplen con dicho requisito.

Valor normal via precios internos

179. Conforme a lo previsto en los articulos 31 parrafo primero de la LCE y 2.1 del Acuerdo
Antidumping, la Secretaria establecio el valor normal para los 3 cddigos de producto, segun el precio de
venta en el pais de origen.

180. La Secretaria calculd el valor normal para cada uno de los 3 cddigos de producto, a partir del
precio promedio ponderado de todas las transacciones de venta en el mercado de los Estados Unidos de
América realizadas en el curso de operaciones comerciales normales durante el periodo de investigacion.
La ponderacion refiere la participacion del volumen de cada una de las transacciones en el total de las
ventas realizadas en dicho mercado por cédigo de producto, de conformidad con lo dispuesto en los
articulos 39 y 40 del RLCE.

Ajustes

181. En esta etapa de la investigacion Premium Farms solicité ajustar el valor normal por términos y
condiciones de venta, en particular, por los conceptos de crédito, comisiones y flete. La Secretaria acepté
ajustar el valor normal por dichos conceptos de conformidad con los articulos 36 de la LCE, 53 y 54 del
RLCE y 2.4 del Acuerdo Antidumping. Asimismo, la Secretaria considerd el precio efectivamente pagado
neto de reembolsos y bonificaciones tal y como lo dispone el articulo 51 del RLCE.

Crédito
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182. En esta etapa de la investigacion, la empresa calculé el plazo del crédito a partir de la diferencia de
dias entre la fecha de pago y la fecha de la factura. La tasa de interés se refiere a la tasa promedio de sus
pasivos a corto plazo durante el periodo investigado. La Secretaria ajusté el valor normal por este concepto,
de acuerdo con la informacidn proporcionada por la empresa.

Comisiones

183. Premium Farms reporté los gastos por comisiones de acuerdo con un porcentaje pagado a
determinados clientes. La Secretaria ajustdé el valor normal por este concepto, segun la informacion
proporcionada por la empresa.

Flete Interno

184. La empresa report6 los gastos de flete por transaccion, considerando la erogacion especifica por
este concepto para cada una de las operaciones de venta a los Estados Unidos Mexicanos. La Secretaria
calcul6 el monto del flete y ajustd el precio de exportacion por este concepto conforme a la informacién
proporcionada por la empresa exportadora.

Margen de discriminacién de precios

185. De acuerdo con la informacién y metodologia descritas en los puntos 163 a 185 de esta resolucion,
con fundamento en los articulos 30 de la LCE, 38 y 39 del RLCE y 2.4.2 del Acuerdo Antidumping, y
después de comparar el valor normal con el precio de exportacion asi obtenidos, la Secretaria determiné
preliminarmente que las importaciones de pierna de cerdo, paletas y sus trozos sin deshuesar, refrigeradas
y congeladas, actualmente clasificadas en las fracciones arancelarias 0203.12.01 y 0203.22.01 de la TIGIE,
provenientes de Premium Farms se realizaron con un margen de discriminacién de precios de 11.71 por
ciento.

Sioux

186. Los célculos de la determinacion del margen de discriminacion de precios para Sioux se describen
en los puntos 189 a 218 de esta resolucion.

187. Estos calculos consideran la informacion presentada por la exportadora en sus promociones. La
Secretaria no puede revelar publicamente la informacion presentada con caracter de confidencial, de
conformidad con los articulos 80 de la LCE y 6.5 del Acuerdo Antidumping.

Cédigos de producto

188. Sioux reporté ventas a los Estados Unidos Mexicanos de 15 codigos de producto. Para efectos de
la comparabilidad 13 cuentan con su correspondiente idéntico vendido en el mercado de los Estados
Unidos de América, y para 2 de los codigos exportados que no contaron con su idéntico, se considero el
codigo similar correspondiente.

189. Cabe sefalar que una vez realizada la prueba por debajo de costos a que se refieren los puntos
198 a 206 de esta resolucién, uno de los cddigos no cumplié con el requisito de suficiencia que establece la
nota al pie de pagina 2 del Acuerdo Antidumping, por lo que se utilizé el valor reconstruido.

Precio de exportacion

190. Durante el periodo investigado Sioux exporté a los Estados Unidos Mexicanos el producto objeto
de investigacion clasificado en 15 cédigos de producto.

191. Con fundamento en los articulos 39 y 40 del RLCE, la Secretaria calculd un precio de exportacion
promedio ponderado para cada uno de los 15 cédigos de producto exportados a los Estados Unidos
Mexicanos. La ponderacion refiere la participacion del volumen de cada una de las transacciones en el total
del volumen de las ventas de exportacién a los Estados Unidos Mexicanos por cédigo de producto.

Ajustes

192. Sioux solicité ajustar el precio de exportacién por términos y condiciones de venta, en particular,
por los conceptos de crédito, manejo de mercancia y flete. La Secretaria acept6 los ajustes al precio de
exportacion propuestos por la empresa de conformidad con los articulos 36 de la LCE, 53 y 54 del RLCE y
2.4 del Acuerdo Antidumping. La Secretaria consideré el precio efectivamente pagado neto de reembolsos
y bonificaciones tal y como lo dispone el articulo 51 del RLCE y calculé el monto de dichos conceptos con
base en las notas de crédito o de débito de la propia empresa exportadora.

Crédito
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193. La empresa calculé el plazo de crédito a partir de la diferencia de dias entre la fecha de pago y la
fecha de la factura de cada transaccion. La tasa de interés correspondi6 a la tasa de interés promedio
durante el periodo investigado, de acuerdo con el contrato de crédito de la empresa. La Secretaria ajusto el
precio de exportacidn por este concepto de conformidad con la informacién proporcionada por Sioux.

Flete

194. La empresa report6 los gastos de flete por transaccion, considerando la erogacion especifica por
este concepto para cada una de las operaciones de venta a los Estados Unidos Mexicanos. La Secretaria
calcul6 el monto del flete y ajusté el precio de exportacion por este concepto de acuerdo con la informacién
proporcionada por la empresa exportadora.

Valor Normal

195. Durante el periodo investigado Sioux realiz6 ventas del producto objeto de investigacion a clientes
no relacionados en el mercado de los Estados Unidos de América de 13 cddigos de producto idénticos a los
exportados a los Estados Unidos Mexicanos.

196. La Secretaria realizé la prueba de suficiencia a que se refiere la nota al pie de pagina 2 del
Acuerdo Antidumping, determinando que los 13 cddigos cumplen con dicho requisito.

Prueba de ventas por debajo de costos

197. De conformidad con el articulo 2.2.1 del Acuerdo Antidumping, para cada codigo de producto la
Secretaria identifico las ventas al mercado interno de los Estados Unidos de América que no se realizaron
en el curso de operaciones comerciales normales, durante un periodo prolongado, en cantidades
sustanciales y a precios que no permiten recuperar los costos dentro de un plazo razonable, sobre la base
de los precios de venta en el mercado interno, los costos de produccion y los gastos generales presentados
por Sioux.

198. En esta etapa de la investigacion, la Secretaria admitié la informacién y la metodologia de célculo
propuestas por Sioux tanto para los costos de produccion por codigo de producto, como para los gastos
generales que incluyen los de administracién y ventas, los financieros y los de investigacion y desarrollo.

199. Con respecto a los costos de produccion y los gastos generales, Sioux manifesté que los gastos de
empaque estan considerados dentro de los costos de produccion. La Secretaria, con la informacion
presentada por la empresa, constaté que los gastos por empaqgue forman parte de dicho costo, por lo que,
de conformidad con el articulo 46 del RLCE, consideré los gastos por empaque en los costos de
produccién.

200. Con base en el listado de ventas del producto investigado en el mercado de los Estados Unidos de
Ameérica, proporcionado por la empresa, la Secretaria compard el precio de cada transaccion contra la
suma del costo de produccién més los gastos generales promedio de cada uno de los 13 periodos en los
que la empresa dividid el periodo investigado para cada cédigo de producto e identificd las ventas
realizadas a precios por debajo de costos. El precio de venta utilizado en la comparacién contra el costo
total de produccion se refiere al precio de venta neto de flete y comisiones.

201. Mediante la comparacion que se sefiala en el punto anterior, la Secretaria identifico las
operaciones de venta con precios inferiores a la suma del costo de produccion més los gastos generales
del mes correspondiente a la operacion. Asimismo, determiné si dichas ventas se efectuaron en cantidades
sustanciales; es decir, si el volumen total de dichas transacciones fue mayor al 20 por ciento del volumen
total de las ventas internas del cédigo de producto en el periodo investigado.

202. Cuando el volumen de operaciones a pérdida por cédigo de producto fue igual o superior al 20 por
ciento del total de las transacciones de venta en el mercado de los Estados Unidos de América, la
Secretaria realizé la prueba para determinar si esos precios permitieron la recuperacion de costos en un
plazo razonable. Para tal efecto, compar6 los precios de cada una de las ventas a pérdida, identificadas
conforme al punto anterior, contra el promedio ponderado de de los costos totales de produccion (costos de
produccién mas gastos generales) del periodo de investigacion. La Secretaria elimind del calculo del valor
normal las operaciones de venta cuyos precios fueron inferiores al promedio de los costos totales de
produccién del periodo de investigacion.

203. Por otra parte, cuando el volumen de las transacciones a pérdida fue menor al 20 por ciento del
total de las operaciones de venta en el mercado de los Estados Unidos de América por cddigo de producto,
se realiz6 la otra prueba de cantidades sustanciales que establece la nota al pie de pagina 5 del Acuerdo
Antidumping mediante la comparacion del promedio ponderado de las ventas internas contra el promedio
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ponderado de los costos totales en el periodo de investigacion. En los casos en que el precio promedio
ponderado de las ventas durante el periodo de investigacion fue superior al costo total promedio del mismo
periodo, la Secretaria considerd que los precios de estas transacciones a pérdida constituyeron cantidades
sustanciales, por lo que se consideraron en el calculo del valor normal.

204. Con fundamento en el articulo 2.2.1 del Acuerdo Antidumping, la Secretaria descarté del calculo
del valor normal todas las ventas que se realizaron a pérdida durante el periodo de investigacion y cuyos
precios no permitieron la recuperacion de los costos.

205. Después de descartar todas las operaciones de venta que se realizaron a pérdida para cada uno
de los codigos de producto presentados por la empresa, la Secretaria realiz6 de nueva cuenta la prueba de
suficiencia que establece la nota al pie de pagina 2 del Acuerdo Antidumping, determinando que 12 de los
13 codigos en cuestion cumplieron con dicho requisito. Para el cédigo de producto cuyas ventas no
acreditaron la prueba de suficiencia, la Secretaria decidid calcular el valor normal correspondiente de
acuerdo con la alternativa de valor reconstruido.

Valor normal via precios

206. Conforme a los articulos 31 de la LCE y 2.1 del Acuerdo Antidumping, la Secretaria establecio el
valor normal para 12 cédigos de producto, segun el precio de venta en el pais de origen.

207. La Secretaria calcul6 el valor normal para cada uno de los 12 codigos de producto a los que se
refiere el punto anterior, a partir del precio promedio ponderado de todas las transacciones de venta en el
mercado de los Estados Unidos de América realizadas en el curso de operaciones comerciales normales
durante el periodo de investigacion. La ponderacion refiere la participacion del volumen de cada una de las
transacciones en el total de las ventas realizadas en dicho mercado por cddigo de producto, de conformidad
con los articulos 39 y 40 del RLCE.

Ajustes

208. La exportadora solicitd ajustar el valor normal por términos y condiciones de venta; en particular,
por los conceptos de reembolsos, comisiones, crédito y flete. Asimismo, solicité ajustar el valor normal por
concepto de diferencias fisicas para los cddigos utilizados como similares a los exportados a los Estados
Unidos Mexicanos. La Secretaria aceptd los ajustes propuestos por la empresa, de conformidad con los
articulos 36 de la LCE, 53, 54 y 56 del RLCE y 2.4 del Acuerdo Antidumping. La Secretaria consideré el
precio efectivamente pagado neto de reembolsos y bonificaciones tal y como lo dispone el articulo 51 del
RLCE y calculé el monto de dichos conceptos con base en las notas de crédito o de débito de la propia
empresa exportadora.

Comisiones

209. Sioux explico que en algunas ventas en los Estados Unidos de Ameérica, pagd comisiones a
representantes de ventas no relacionados y que en estos casos transfirid la comisién a las facturas
especificas de venta relacionandolas con cada pago. La Secretaria ajusto el valor normal por este concepto
de acuerdo con la informacién y metodologia proporcionadas por la empresa.

Crédito

210. La empresa calculo el plazo de crédito a partir de la diferencia de dias entre la fecha de pago y la
fecha de la factura de cada transaccion. La tasa de interés correspondié a la tasa de interés promedio
durante el periodo investigado, de acuerdo con el contrato de crédito de la empresa. La Secretaria ajusto el
valor normal por este concepto a partir de la informacién proporcionada por Sioux.

Flete

211. La empresa reporto los gastos de flete por transaccion, considerando la erogacion especifica por
este concepto para cada una de las operaciones de venta en el mercado de los Estados Unidos de
América. La Secretaria calculé el monto del flete y ajusté el precio de exportacion por este concepto de
acuerdo con la informacioén proporcionada por la exportadora.

Diferencias fisicas

212. Sioux solicité ajustar por diferencias fisicas los precios de los cddigos utilizados como similares a
los exportados a los Estados Unidos Mexicanos, ya que sus caracteristicas fisicas pueden ser cuantificadas
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a partir de las diferencias en sus costos de produccion. La empresa proporciond los costos de produccion
para cada uno de los cddigos sefialados.

213. La Secretaria calcul6 el monto del ajuste mediante la diferencia entre el promedio ponderado de
los costos de produccién incurridos en cada cédigo de producto exportado a los Estados Unidos Mexicanos
y el correspondiente vendido en el mercado de los Estados Unidos de América.

214. De conformidad con el articulo 56 del RLCE, la Secretaria ajust6 el valor normal de los 2 cédigos
similares a los exportados a los Estados Unidos Mexicanos utilizando la diferencia en los costos de
produccién sefialada en el punto anterior, de acuerdo con la informacion proporcionada por la empresa.

Valor reconstruido

215. Conforme a los articulos 31 de la LCE, 46 del RLCE y 2.1 del Acuerdo Antidumping, la Secretaria
establecio el valor normal para un cédigo de producto, segun el valor reconstruido del precio de venta en el
pais de origen.

216. Sioux calcul6 y report6 los costos de produccion durante el periodo investigado por cédigo de
producto, incluyendo los costos de materiales y componentes directos, los costos de mano de obra directa y
los gastos indirectos de fabricacion, los gastos de venta y administracion, y los gastos financieros.
Asimismo, calculé el margen de utilidad como un porcentaje del costo de producto vendido. La Secretaria
acepto la informacién y la metodologia proporcionada por la empresa para reconstruir el valor normal.

Margen de discriminacién de precios

217. De acuerdo con la informacién y metodologia descritas en los puntos 189 a 217 de esta resolucion,
con fundamento en los articulos 30 de la LCE, 38 y 39 del RLCE y 2.4.2 del Acuerdo Antidumping, y
después de comparar el valor normal con el precio de exportacion asi obtenidos, la Secretaria determind
preliminarmente que las importaciones de pierna de cerdo, trozos, paletas sin deshuesar fresca o
refrigerada o congelada, mercancias actualmente clasificadas en las fracciones arancelarias 0203.12.01 y
0203.22.01 de la TIGIE, provenientes de Sioux se realizaron con un margen de discriminacion de precios
de 5.03 por ciento.

Swift

218. Los célculos de la determinacion del margen de discriminacion de precios para Swift se describen
en los puntos 221 a 254 de esta resolucion.

219. Estos célculos consideran la informacion presentada por la exportadora en sus promociones. La
Secretaria no puede revelar publicamente la informaciéon presentada con caracter confidencial, de
conformidad con los articulos 80 de la LCE y 6.5 del Acuerdo Antidumping.

Cdédigos de producto

220. Durante el periodo de investigacion Swift exportd a los Estados Unidos Mexicanos el producto
objeto de investigacion en 12 codigos de producto.

221. De los 12 codigos de productos exportados a los Estados Unidos Mexicanos, 11 cuentan con su
correspondiente idéntico vendido en el mercado interno de los Estados Unidos de América, uno de los
cuales no contd con su idéntico, para el cual la empresa propuso un cddigo similar y otro de los cédigos de
producto no cumplié con el requisito de suficiencia que establece la nota al pie de pagina 2 del Acuerdo
Antidumping, por lo que utilizé el coédigo similar ajustado por diferencias fisicas.

Precio de exportacion

222. Con fundamento en los articulos 39 y 40 del RLCE, la Secretaria calculé un precio de exportacion
promedio ponderado a los Estados Unidos Mexicanos para cada uno de los cédigos de producto
identificados en el punto anterior. La ponderacion refiere la participacion relativa del volumen de ventas de
cada transaccion en el total del volumen de cada cddigo de producto exportado a los Estados Unidos
Mexicanos. Con fundamento en el articulo 51 del RLCE, se consider6 el precio efectivamente pagado, neto
de reembolsos y bonificaciones otorgados en cada transaccion.

Reembolsos

223. Swift incurre en reembolsos relacionados con el proceso de reclamaciones de clientes en el
mercado de exportacion a los Estados Unidos Mexicanos. Este ajuste se calcul6 de acuerdo con un factor
gue se obtuvo con base en el monto de los pagos por reembolsos asentados en sus registros contables y el
total de libras de todos los productos de cerdo vendidos durante el periodo investigado; este factor se aplicd
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al volumen de cada transaccion. La Secretaria, en esta etapa de la investigacion, aceptd este ajuste de
acuerdo con la informacion y metodologia proporcionada por el exportador.

Ajustes admitidos

224. La Secretaria aceptd ajustar el precio de exportacion por términos y condiciones de venta, en
particular por los conceptos de crédito, flete, etiquetado y seguro, de conformidad con los articulos 36 de la
LCE, 53y 54 del RLCE y 2.4 del Acuerdo Antidumping.

Crédito

225. La empresa calculé el plazo del crédito a partir de la diferencia de dias entre la fecha de pago y la
fecha de la factura de cada transaccién. La tasa de interés corresponde al promedio de las tasas de
financiamiento de los pasivos a corto plazo de la empresa. La Secretaria aceptd, en esta etapa de la
investigacion, el ajuste por crédito de acuerdo con la informacién proporcionada por el exportador.

Flete

226. La empresa reporté el monto de este ajuste sobre la base de ventas especificas para las cuales se
efectud dicho gasto y se realizaron en términos Delivered at Frointe, en adelante, DAF. La Secretaria ajust
el precio de exportacion por flete de acuerdo con la informacion y metodologia proporcionadas por la
empresa exportadora.

Etiquetado

227. Swift realiza un gasto de etiquetado que resulta del costo de la etiqueta especial que se adhiere a
los productos exportados a los Estados Unidos Mexicanos, en donde se incluye la informacién que
requieren las normas oficiales mexicanas y demas disposiciones sanitarias de etiquetado de productos
investigados frescos y congelados para su importacion a los Estados Unidos Mexicanos.

228. La empresa calcul6 el monto del ajuste para el producto investigado fresco prorrateando el valor de
la etiqueta entre el peso promedio por caja de producto. En cuanto al producto investigado congelado,
debido a que el proceso de etiquetado fue realizado por diferentes contratistas de acuerdo con la planta que
exporté productos congelados a los Estados Unidos Mexicanos, el monto del ajuste se calcul6 prorrateando
el costo unitario entre el peso promedio por caja. La Secretaria, en esta etapa de la investigacion, ajusto el
precio de exportaciéon por etiqguetado de acuerdo con la informacién y metodologia proporcionada por la
empresa.

Ajustes desestimados
Empaque

229. La empresa propuso ajustar el precio de exportacion por concepto de empaque, para lo cual
proporcioné una explicacion de la metodologia de calculo. La Secretaria consideré improcedente aplicar
este ajuste debido a que los gastos por este concepto forman parte del costo de produccién y, por tanto, no
influyen en la comparabilidad de los precios que sefiala el articulo 2.4 del Acuerdo Antidumping.

Seguro por recuperacion de fondos

230. La empresa argument6 que el USDA ofrece un programa de garantia de crédito a las empresas
exportadoras estadounidenses que las protege del incumplimiento de pago del importador. Para la
cobertura la empresa debe entregar al USDA una copia del contrato de venta o factura y el pagaré firmado
por el importador.

231. Al respecto, manifesté que para calcular “... el monto del ajuste por libra de producto se dividi6 el
monto de la prima pagada por la cobertura correspondiente a la venta a los productos investigados
(productos porcicolas) entre el numero de libras totales para la venta correspondiente amparada por la
factura de venta ...". En esta etapa de la investigacion la Secretaria desestimo este ajuste debido a que no
contd con la informacion que le permitiera corroborar tanto el monto del ajuste reportado en la base de
datos como la metodologia utilizada por la empresa.

Valor normal

232. Durante el periodo investigado Swift realiz6 ventas a clientes no relacionados en el mercado de los
Estados Unidos de América de 12 cddigos de productos idénticos a los exportados a los Estados Unidos
Mexicanos.

233. La empresa identificd que uno de los 12 cdodigos de producto vendidos en el mercado interno no
cumple con el requisito de representatividad que sefiala la nota al pie de pagina 2 del Acuerdo Antidumping.
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Para este cédigo la empresa selecciond uno de los cédigos idénticos vendido en el mercado interno de los
Estados Unidos de América como cddigo similar y comparable.

Prueba de ventas por debajo de costos.

234. De conformidad con el articulo 2.2.1 del Acuerdo Antidumping, para cada cddigo de producto, la
Secretaria identifico las ventas al mercado interno de los Estados Unidos de América que no se realizaron
en el curso de operaciones comerciales normales, durante un periodo prolongado, en cantidades
sustanciales y a precios que no permiten recuperar los costos dentro de un plazo razonable, sobre la base
de los precios de venta en el mercado interno, los costos de produccion y los gastos generales presentados
por Swift.

235. En esta etapa de la investigacion, la Secretaria admitié la informacién y la metodologia de célculo
propuestas por Swift tanto para los costos de produccion por cédigo de producto, como para los gastos
generales que incluyen los de administracion y ventas, y los financieros.

236. Con respecto a los costos de produccion y los gastos generales, la Secretaria, con la informacion
presentada por la empresa, estim6 que los gastos por empaque forman parte de dicho costo, por lo que, de
conformidad con el articulo 46 del RLCE, considero los gastos por empaque en los costos de produccion.

237. Con base en el listado de ventas del producto investigado en el mercado de los Estados Unidos de
América, proporcionado por la empresa, la Secretaria compard el precio de cada transaccion contra la
suma del costo de produccidon mas los gastos generales promedio para el mes en que se realizé dicha
venta. El precio utilizado por la Secretaria en la comparacion contra el costo total es neto de reembolsos y
rebajas post-venta, comisiones, crédito y flete.

238. Mediante la comparacion que se sefiala en el punto anterior de esta resolucion, la Secretaria
identificé las operaciones de venta con precios inferiores a la suma del costo de produccion méas los gastos
generales del mes correspondiente a la operacion. Asimismo, determiné si dichas ventas se efectuaron en
cantidades sustanciales; es decir, si el volumen total de dichas transacciones fue mayor al 20 por ciento del
volumen total de las ventas internas del codigo de producto en el periodo investigado.

239. Cuando el volumen de operaciones a pérdida por cédigo de producto fue igual o superior al 20 por
ciento del total de las transacciones de venta en el mercado de los Estados Unidos de América, la
Secretaria realizé la prueba para determinar si esos precios permitieron la recuperacion de costos en un
plazo razonable. Para tal efecto, compar6 los precios de cada una de las ventas a pérdida, identificadas
conforme al punto anterior, contra el promedio ponderado de de los costos totales de produccion (costos de
produccién mas gastos generales) del periodo de investigacion. La Secretaria elimind del calculo del valor
normal las operaciones de venta cuyos precios fueron inferiores al promedio de los costos totales de
produccién del periodo de investigacion.

240. Por otra parte, cuando el volumen de las transacciones a pérdida fue menor al 20 por ciento del
total de las operaciones de venta en el mercado de los Estados Unidos de América por cédigo de producto,
se realiz6 la otra prueba de cantidades sustanciales que establece la nota al pie de pagina 5 del Acuerdo
Antidumping, mediante la comparacién del promedio ponderado de las ventas internas contra el promedio
ponderado de los costos totales en el periodo de investigacion. En los casos en que el precio promedio
ponderado de las ventas durante el periodo de investigacion fue superior al costo total promedio del mismo
periodo, la Secretaria considerd que los precios de estas transacciones a pérdida constituyeron cantidades
sustanciales, por lo que se consideraron en el calculo del valor normal.

241. Con fundamento en el articulo 2.2.1 del Acuerdo Antidumping, la Secretaria descartd del calculo
del valor normal todas las ventas que se realizaron a pérdida durante el periodo de investigacion y cuyos
precios no permitieron la recuperacion de los costos.

242. Después de descartar todas las operaciones de venta que se realizaron a pérdida para cada uno
de los codigos de producto presentados por la empresa, la Secretaria realiz6 de nueva cuenta la prueba de
suficiencia que establece la nota al pie de pagina 2 del Acuerdo Antidumping, determinando que 11 de los
12 codigos en cuestion cumplieron con dicho requisito. Para el cédigo de producto cuyas ventas no
acreditaron la prueba de suficiencia, la Secretaria aceptd, en esta etapa de la investigacion, calcular el valor
normal correspondiente de acuerdo con el precio interno en el mercado de los Estados Unidos de América,
del cédigo similar propuesto por la empresa exportadora.

243. La Secretaria calculd el valor normal para cada uno de los 12 codigos de producto a partir del
precio promedio ponderado de las transacciones realizadas durante el periodo de investigacion; la
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ponderacion refiere la participacion del volumen de cada una de las transacciones en el total del volumen
de las ventas realizadas por codigo de producto, de conformidad con lo dispuesto en los articulos 39 y 40
del RLCE. Con fundamento en el articulo 51 del RLCE, se consider6 el precio efectivamente pagado, neto
de reembolsos y bonificaciones otorgados en cada transaccion.

Reembolsos y rebajas post-venta

244, Swift incurre en reembolsos relacionados con el proceso de reclamaciones de clientes en el
mercado de los Estados Unidos de América; adicionalmente, otorgd rebajas post-venta a varios clientes
segun los términos del acuerdo entre las partes. Estos gastos se calcularon de acuerdo con los factores
gue se obtuvieron con base en el monto de los pagos por reembolsos y por rebajas post-venta asentados
en sus registros contables y el total de libras de todos los productos de cerdo vendidos durante el periodo
investigado; este factor se aplicd al volumen de cada transaccion. La Secretaria, en esta etapa de la
investigacion, calculd el valor normal de acuerdo con la informacién proporcionada por el exportador.

Ajustes admitidos

245. La Secretaria acepto ajustar el valor normal por concepto de comisiones, crédito, flete y diferencias
fisicas, de conformidad con los articulos 36 de la LCE, 53, 54 y 56 del RLCE y 2.4 del Acuerdo
Antidumping.

Comisiones

246. La empresa explicd que en algunas transacciones de ventas en el mercado de los Estados Unidos
de América efectud pagos por concepto de comisiones, sin embargo, el sistema de informacién contable de
Swift no permite identificar el monto de las comisiones para cada una de las operaciones, por lo que calculd
el gasto de este ajuste dividiendo el monto total de las comisiones pagadas entre el total de libras vendidas.
La Secretaria, en esta etapa de la investigacién, ajusté el valor normal de acuerdo con la informacion y
metodologia proporcionada por la empresa.

Crédito

247. La empresa calcul6 el plazo del crédito a partir de la diferencia de dias entre la fecha de pago y la
fecha de la factura de cada transaccién. La tasa de interés corresponde al promedio de las tasas de
financiamiento de los pasivos a corto plazo de la empresa. La Secretaria aceptd, en esta etapa de la
investigacion, el ajuste por crédito de acuerdo con la informacion proporcionada por el exportador.

Flete

248. La empresa reporto el monto de este ajuste sobre la base de ventas especificas para las cuales se
efectud dicho gasto y se realizaron en términos Costo y Flete y Entregado en Frontera, en inglés Cost and
Freight (CFR) y DAF. La Secretaria ajusto el precio de exportacion por flete de acuerdo con la informacién y
metodologia proporcionadas por la exportadora.

Diferencias fisicas

249. Swift solicité ajustar por diferencias fisicas los precios del codigo de producto similar a los
exportados a los Estados Unidos Mexicanos, ya que las caracteristicas fisicas pueden ser cuantificadas a
partir de las diferencias en sus costos de produccion. La empresa proporciond los costos de produccion
para cada una de las operaciones e indicé que la Unica diferencia en especificaciones del producto entre
ambos codigos en el grado de rendimiento tiene menos grasa el producto vendido a los Estados Unidos
Mexicanos que el producto similar vendido en los Estados Unidos de América.

250. La empresa calculé el monto del ajuste mediante el promedio ponderado de los costos de
produccién incurridos en cada codigo de producto; por lo general el precio de los productos con menor
contenido de grasa es mas alto, entonces se aplicé un ajuste negativo al precio del codigo similar vendido
en los Estados Unidos de América para hacerlo comparable con el precio del cédigo de exportacién a los
Estados Unidos Mexicanos.

251. La Secretaria de conformidad con el articulo 56 del RLCE, ajusté el precio del codigo similar al
exportado a los Estados Unidos Mexicanos por este concepto de acuerdo con la informacién proporcionada
por la empresa.

Ajustes desestimados

Empaque
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252. La empresa propuso ajustar el precio del valor normal por concepto de empaque, para lo cual
proporcion6 una explicacion de la metodologia de célculo. La Secretaria consideré improcedente aplicar
este ajuste, debido a que los gastos por este concepto forman parte del costo de produccién y, por tanto, no
influyen en la comparabilidad de los precios que sefiala el articulo 2.4 del Acuerdo Antidumping.

Margen de discriminacién de precios

253. De acuerdo con la informacién y metodologia descritas en los puntos 221 a 253 de esta resolucion
y con fundamento en los articulos 30 de la LCE, 38 y 39 del RLCE y 2.4.2 del Acuerdo Antidumping, la
Secretaria compar6 el valor normal y el precio de exportacion y determind preliminarmente que las
importaciones de pierna de cerdo, mercancias actualmente clasificadas en las fracciones arancelarias
0203.12.01 y 0203.22.01 de la TIGIE, originarias de Estados Unidos de América, y provenientes de la
empresa Swift se realizaron con un margen de discriminacion de precios de 13.75 por ciento.

Todos los demas exportadores

254. Con fundamento en los articulos 54 y 64 de la LCE y 6.8 del Acuerdo Antidumping, la Secretaria
consideré6 como mejor informacién disponible la aportada por las exportadoras en sus respuestas al
formulario oficial y a los requerimientos de informacién, por lo que establecié el margen de discriminacion
de precios mas alto, de acuerdo con los margenes especificos calculados a las empresas Premium Farms,
Sioux y Swift.

255. Para Northern Beef, Smithfield, Gwaltney, Farmland, John Morrell, Yarto, Seaboard, Tyson, Cargill
(Excel), Sigma International y las deméas empresas que no comparecieron en esta etapa de la investigacion,
la Secretaria establecio el margen de 13.75 por ciento calculado para las importaciones de pierna de cerdo,
originarias de los Estados Unidos de América, y provenientes de la empresa Swift, clasificada en las
fracciones arancelarias 0203.12.01 y 0203.22.01 de la TIGIE.

Analisis de dafio y causalidad
Producto sujeto a investigacion, similitud y rama de produccion nacional

256. Este procedimiento se realiza en relacién con las importaciones de piernas de cerdo, e incluyen
piernas traseras y delanteras (paletas de puerco) y trozos de ambos tipos, sin deshuesar, frescos,
refrigerados o congelados. La descripcion arancelaria de estas mercancias, asi como los impuestos de
importacién pagados por su importacion se presentan en la siguiente Tabla:

Tabla 2. Descripcién arancelaria de las piernas de puerco

. . Unidad de | Arancel General
02 Carne y despojos comestibles Medida TIGIE Arancel TLCAN
Carne de animales de la especie
02.03 porcina, fresca, refrigerada o]
congelada.
- Fresca o refrigerada:
020312 |~ Piernas, paletas y sus trozos, sin
deshuesar.
0203.12.0 | Piernas, paletas sus trozos, sin Libre a  partir
1 T deshueéa[r) y ' Kg. 20% del 1 de enero
' de 2003
- Congelada:
020322 |~ Piernas, paletas y sus trozos, sin
deshuesar.
0203.22.0 | Piernas, paletas sus trozos, sin Libre a partir
1 o deshueéa? y ' Kg. 20% del 1 de enero
' de 2003

Fuente: Tarifa de la Ley de los Impuestos Generales de Importacién y de Exportacion
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257. Al determinar la similitud entre los productos importados y los de fabricacion nacional, la Secretaria
toma en cuenta, sobre la base de caso por caso, diversos aspectos entre los que se encuentran la
descripcion de los productos, régimen arancelario, caracteristicas y composicion, proceso productivo, usos
y funciones de los productos, conforme a lo dispuesto en los articulos 37 fraccién Il del RLCE y 2.6 del
Acuerdo Antidumping. La determinacion de similitud de los productos se describe ampliamente en los
puntos 3 a 26 y, 62 y 63 de la resolucion de inicio de investigacion.

258. Por otro lado, con base en la informacién obtenida hasta esa etapa de la investigacion, la
Secretaria describié los elementos relacionados tanto con el mercado nacional como con la rama de
produccién nacional que pudiera resultar afectada por las importaciones originarias de los Estados Unidos
de América en los puntos 62 al 93 de la resolucién de inicio de la investigacion.

Cambio en las circunstancias

259. Con fundamento en los articulos 53 de la LCE, 164 del RLCE y 6.1 del Acuerdo Antidumping, la
Secretaria concedié amplia oportunidad a todas las partes que pudieran tener interés en el resultado de la
investigacion para manifestar lo que a su derecho conviniese. Al respecto, es importante sefialar que a
pesar de esta convocatoria, no participaron directamente productores que pudieran considerarse
representativos de la produccion nacional total, en términos del articulo 63 del RLCE para efectos de la
determinacion de dafio.

260. En efecto, durante el transcurso del procedimiento sélo participd un ndmero muy limitado de
productores de ganado porcino en pie por conducto de Porcicultores Mexicanos, y un nimero muy reducido
de rastros y de obradores. Dicha participacion no alcanza a representar el 2 por ciento de la produccion de
carne porcicola en los Estados Unidos Mexicanos.

261. En consecuencia, si bien en un inicio del procedimiento se consideré que habia indicios para
presumir la existencia de ciertos indicadores que reflejaban un deterioro en la produccién nacional,
suficientes para activar el procedimiento, durante la investigacion los productores no participaron con
informacién que permitiera evaluar los factores pertinentes previstos en el articulo 3.4 del Acuerdo
Antidumping, tales como empleo y salarios especificos a la rama de produccion nacional, flujo de caja,
capacidad de reunir capital e inversion de la industria nacional de mercancias similares a las importadas, en
la inteligencia de que la SAGARPA no tiene disponible informacion al respecto y, en su caso,
corresponderia a las empresas productoras aportarlas, tal como se explicé en los puntos 130, 137, 138 6
139 de la resolucién de inicio de la investigacion, entre otros.

262. Por otro lado, si bien es cierto que durante 2003 ocurrieron algunos eventos que justificaron la
activacion del procedimiento de investigacion, es menester reconocer que durante la investigacion también
se suscitaron diversos acontecimientos que son pertinentes tomar en cuenta dentro del contexto del ciclo
econdémico y a la luz de las nuevas condiciones especificas de competencia de la rama de produccién
nacional porcicola, en términos del 65 del RLCE.

263. La Secretaria se allegé de mayores elementos que confirmaron la existencia de un cambio en las
circunstancias econémicas por las que se determind necesario iniciar el procedimiento, relacionado con: a)
la situacién de la industria en los Estados Unidos de América y los méargenes de discriminaciéon de precios
originalmente estimados, b) el comportamiento de los precios de las importaciones investigadas, y ¢) sus
posibles efectos sobre indicadores de la rama de produccion nacional, como la produccién y ventas, asi
como las utilidades de los productores nacionales, en los términos que se indican a continuacion.

264. De acuerdo con informacion que obra en el expediente administrativo, después de 2003, tanto el
mercado nacional como internacional de carne porcicola mostré6 un comportamiento relativamente
favorable, de manera que se revierte la tendencia del ciclo bajo que se registré en el periodo investigado.
En efecto, de acuerdo con informacion de la autoridad agropecuaria en los Estados Unidos Mexicanos “el
mercado nacional de carne de porcino ha mostrado una evolucidon favorable durante 2004 y 2005,
observandose un incremento de los precios liquidados por el ganado para abasto, la carne en canal y los
precios al consumidor”.

265. Se estima que la mejoria en el mercado porcicola es el resultado del cambio del mercado exterior
como consecuencia de los problemas zoosanitarios resentidos, principalmente, en Canada y en los Estados
Unidos de América por los casos de Encefalopatia Espongiforme Bovina, asi como de Influenza Aviar de
Alta Patogenicidad en los Estados Unidos de América y en varios paises asiaticos.

266. Lo anterior se explica debido a que como respuesta a estas contingencias zoosanitarias, se
presento el cierre parcial o total de las fronteras de diversas naciones a carne de bovino y de ave
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procedente de esas naciones, lo que propici6 una pérdida del balance en el mercado mundial vy,
especificamente, en el mercado de Norteamérica. De hecho, dentro de los paises que impusieron un cierre
parcial de sus fronteras a los productos carnicos bovinos y avicolas de los Estados Unidos de América se
encuentran los Estados Unidos Mexicanos. La limitacion de las importaciones impuestas por Estados
Unidos Mexicanos a la carne de bovino y pollo procedentes de Canada y/o Estados Unidos de América
implicé que de 2002 a 2004, el monto de éstas se redujera.

267. En relaciéon con lo anterior, es importante tener en cuenta que las condiciones en el mercado
norteamericano de carne de porcino son diferentes a las que prevalecian durante 2002 y 2003,
estableciéndose una evolucién favorable en el mercado de la carne de porcino en los Estados Unidos de
América. Como consecuencia de los eventos indicados, el precio del ganado porcino para abasto en los
Estados Unidos de América se incrementd en forma significativa, revirtiéndose las condiciones de
rentabilidad negativa que experimentd esa industria en el periodo investigado. Debido a lo anterior, se
observé el crecimiento de la cotizacién del ganado porcino para abasto y la carne en canal en el mercado
de los Estados Unidos de América, principal proveedor externo del mercado mexicano de productos
porcicolas.

Gréafica 1. Precios de pierna de porcino en los EUA
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Fuente: Coordinacion General de Ganaderia con informacion del American Marketing Service/lUSDA e
INEGI.

268. En este contexto, es importante sefialar que al comienzo del procedimiento, y como se indica en el
punto 52 de la resolucién de inicio, la autoridad investigadora habia estimado que los precios de ventas
internas en los Estados Unidos de América no correspondian a operaciones comerciales normales, pues
existian elementos que permitian suponer que se ubicaban por debajo de los costos de produccion. Sin
embargo, como consecuencia de estos cambios, el precio liquidado en los Estados Unidos de América por
el ganado porcino para abasto se ha incrementando en forma significativa, revirtiendo la condicion de
rentabilidad negativa que se experimentd en 2003 en la porcicultura.

269. En efecto, con base en la informacién disponible del Departamento de Agricultura de los Estados
Unidos (USDA), proporcionada por SAGARPA, se estima que el margen promedio neto de operacion en la
porcicultura del pais objeto de investigacion fue negativo en 2003. Sin embargo, para 2004, esta condicién
cambia y se empiezan a obtener utilidades que en promedio alcanzan 8.62 centavos de dolar
estadounidense por libra y en el trimestre de julio a septiembre de 2005 ascienden a 9.74 centavos de dolar
estadounidense.

Grafica 2. Margen neto de operacién en la produccién de ganado porcino para abasto en los EUA
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Fuente: Publicacion “Livestock, Dairy and Poultry Outlook” (varios nimeros ), Economic Research
Service, USDA.

270. El cambio en la condicién de rentabilidad en la porcicultura de los Estados Unidos de América
también se ha reflejado en sus precios de exportacion, incluyendo los productos dirigidos hacia los Estados
Unidos Mexicanos. En efecto, de acuerdo con las estadisticas del Sistema de Informacién Comercial de
México Fraccién-Producto (SIC-FP), los precios de las importaciones del pais objeto de investigacion
registraron un incremento de 33 por ciento en 2004.

271. De forma semestral, la tasa de crecimiento registrada en los precios de las importaciones
originarias de los Estados Unidos de América muestra un aumento de 21 por ciento en el primer semestre
con respecto al mismo periodo del afio anterior, y de 48 por ciento en la segunda parte del afio. Durante el
primer semestre de 2005, dichos precios aumentan 20 por ciento, y acumulan un crecimiento del orden de
46 por ciento si se comparan con el mismo periodo de 2003.

272. Cabe sefialar que debido a las nuevas condiciones de mercado, durante el segundo semestre de
2004 y el primero de 2005, los precios de importaciones investigadas llegaron a ser los mas altos de los
ultimos 8 afios. En la siguiente grafica se muestra la tendencia de los precios de las importaciones.

Grafica 3. Precio de las importaciones de Pierna de Cerdo
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273. Como contraparte, y como se puede apreciar en la siguiente gréfica, si bien las importaciones del
producto investigado alcanzaron su maximo durante el primer semestre de 1994, a partir de entonces han
registrado disminuciones hasta el primer semestre de 2005. En particular, durante el segundo semestre de
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2004 éstas se redujeron 10 por ciento con respecto al primer periodo de este afio, y en el siguiente
semestre en 8 por ciento.

Grafica 4. Importaciones de piernas de cerdo
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274. Es importante sefalar que si bien las importaciones de pierna de cerdo registraron crecimientos
hasta el primer semestre de 2004, de acuerdo con informacion de la autoridad agropecuaria en los Estados
Unidos Mexicanos, los cambios ocurridos a nivel internacional se han reflejado, asimismo, en un incremento
de los precios en el mercado mexicano, tanto del ganado, como de la carne en canal y los cortes al
consumidor de los productos porcicolas.

Grafica 5. Precios corrientes de ganado porcino para abasto y carne en canal
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Fuente: Coordinacion General de Ganaderia con informacion del American Marketing Service/lUSDA e
INEGI.

275. De esta manera, en términos de pesos corrientes, el precio de la pierna de cerdo registro
incrementos de 25 por ciento de 2003 a 2004 y de 37 por ciento en el primer semestre de 2005 en relacién
con el primer semestre de 2003. En términos de ddlares estadounidenses también se aprecia la tendencia a
la recuperacion de los precios nacionales: durante 2004 se registra un aumento de 20 por ciento, en tanto
que en el primer semestre de 2005 aumentan 32 por ciento. Ante ello, no es posible sefalar que la
presencia de las importaciones de pierna de cerdo, originarias de los Estados Unidos de América, hubiese
tenido como efecto una reduccién en el precio de los productos nacionales.

276. La informacion disponible en el expediente administrativo confirma que el efecto lesivo de las
importaciones de carne de porcino a bajos precios registradas durante 2002 y 2003 ha desaparecido,
maxime cuando se cotejan los altos margenes de subvaloracién encontrados, en relacién con los menores
niveles de discriminacion de precios calculados. Es importante destacar que el hecho de acreditar una
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relaciéon causal entre la existencia de la discriminacién de precios y el dafio, necesariamente implica que
deben examinarse los elementos pertinentes para demostrar que la discriminacion de precios esta
causando dafio a la rama de produccién nacional. En tal sentido, en casos como éste, en el que han
ocurrido una serie de circunstancias que se traducen en condiciones diferentes a las consideradas en el
inicio de la investigacién, es necesario llevar a cabo un analisis de elementos mas recientes que, por tal
motivo, reflejen de forma adecuada la situacion actual de la rama de produccion nacional.

277. Asimismo, es importante sefialar que SAGARPA reconocié que el efecto negativo de las
importaciones a precios discriminados ya desaparecid, y que fue debido a la falta de una respuesta
oportuna e integral por parte del sector porcicola mexicano por lo que no se dispuso de elementos para
soportar la existencia de un dafio a la rama de la producciéon nacional causada por importaciones en
condiciones de discriminacion de precios. Prueba de ello, es la resolucion final en relacion con la
importacion de diversos productos porcicolas, publicada el 31 de mayo de 2004; ademas, en el actual
procedimiento, y como se indico en los puntos 260 y 261 de esta resolucion, los productores nacionales no
aportaron mayores elementos que los que se tenian desde el inicio de la investigacion.

278. Por otro lado, en relacién con las ventas y la produccién nacional, los datos disponibles muestran
que la produccién nacional de productos porcicolas se ha mantenido relativamente estable. De hecho,
durante 2004 la produccién nacional de pierna de cerdo aumenté uno por ciento y la de ganado en pie 2 por
ciento. Para el primer semestre el incremento fue de 4 y uno por ciento, respectivamente.

279. Ahora bien, la combinacién de volimenes de venta relativamente estables y los incrementos en los
precios del producto nacional ha dado como resultado que los ingresos de los productores nacionales
hayan tenido también incrementos, al aumentar 27 por ciento de 2003 a 2004 y 37 por ciento en el primer
semestre de 2005 en relacion con el mismo periodo de 2003 (en dolares los incrementos fueron de 22 por
ciento y 32 por ciento, respectivamente).

280. Asimismo, los datos disponibles reflejan que los cambios en el mercado de los productos
porcicolas se han traducido también en un mejor nivel de rentabilidad en la produccion primaria. Lo anterior
se sustenta en el analisis del margen neto de operacién en explotaciones tecnificadas, proporcionada por
SAGARPA, el cual en 2003 fue practicamente nulo, lo cual implicé la descapitalizacion de un amplio sector
de este estrato de la porcicultura. No obstante, las cifras mas recientes indican que para 2004 el margen
neto de operacion se ubica en 2 pesos por kilogramo y para los primeros nueve meses del 2005 se ubica
en cerca de 3 pesos.

Grafica 6. Margen neto de operaciéon en la produccibn de ganado porcino para abasto
en los Estados Unidos Mexicanos
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Fuente: CCG / Sagarpa
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281. Asi pues, la evidencia disponible muestra que después de haber registrado un crecimiento
importante, las importaciones de pierna de cerdo originarias de los Estados Unidos de América han
detenido su tendencia creciente. Sin embargo, mas relevante adn resulta el cambio en la situacion del
mercado de carnicos a nivel mundial que ha permitido incluso que los precios de los productos nacionales
hayan tenido incrementos significativos, o que se ha traducido en mejores ingresos para los productores
nacionales y una mejora de su rentabilidad. Debido a este cambio en las circunstancias por las que se
activd el procedimiento de investigacién, la mejoria que se ha observado en la rama de la produccién
nacional después del periodo investigado, asi como la carencia de los elementos sefialados en el punto 261
de esta resolucion, se considera que no existen elementos suficientes para sustentar que las importaciones
de carne de cerdo causan dafio a la rama de produccidon nacional. Es importante sefialar que esta
determinacion no se basé en la evaluacién de un solo indicador, sino en la evaluacidon conjunta de los
factores econdmicos y pertinentes que influyen el la situacién de la rama de produccion nacional.

Conclusion general

282. Con base en el andlisis de discriminacion de precios a que se refieren los puntos 138 a 253 de esta
resolucion, del andlisis de dafio y causalidad descrito en los puntos 259 a 281 de esta resolucion, con los
resultados del analisis de los argumentos y pruebas presentadas por las partes interesadas, asi como de la
informacién que la autoridad investigadora se allegd en el curso de la investigacion, mismos que se
describen en los Considerandos de esta resolucion, la Secretaria concluye que aun cuando se encontraron
margenes de discriminacion de precios durante el periodo investigado, no existen elementos suficientes
para sustentar que las importaciones de carne de cerdo causan dafio a la rama de produccién nacional.

283. Por lo anterior, con fundamento en los articulos 57 fraccion Il de la LCE y 82 fraccion Il del RLCE
y 12.2 del Acuerdo Antidumping, es procedente emitir la siguiente:

RESOLUCION

284. Se declara concluido el procedimiento de investigacion por discriminacion de precios sin imponer
cuotas compensatorias a las importaciones de pierna de cerdo (delantera, trasera y sus trozos) frescas,
refrigerada y congeladas, sin deshuesar, mercancia actualmente clasificada en las fracciones arancelarias
0203.12.01 y 0203.22.01 de la Tarifa de la Ley de los Impuestos Generales de Importacion y de
Exportacion, originarias de los Estados Unidos de América, independientemente del pais de procedencia,
por las razones que se exponen en los Considerandos de esta resolucion.

285. Comuniquese esta resolucion a la Administracion General de Aduanas del Servicio de
Administracion Tributaria de la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico, para los efectos legales
correspondientes.

286. Notifiquese a las partes interesadas de que se tenga conocimiento.
287. Archivese como caso total y definitivamente concluido.

288. La presente resolucion entrard en vigor al dia siguiente de su publicacién en el Diario Oficial de la
Federacion.

México, D.F., a 19 de diciembre de 2005.- El Secretario de Economia, Sergio Alejandro Garcia de
Alba Zepeda.- Rubrica.



